【商会工作】

美国客商明显减少 面料成交高于服装

——第98届广交会纺织服装展区概况
第98届广交会纺织服装馆摊位共计4245个，参展企业2342家。我会在商务部和大会统一领导和布署下，经过全体参展会员企业的共同努力，顺利地完成了纺织服装展区的各项工作。

一、成交情况

今年是纺织品配额取消的第一年，由于美欧设限，前10个月我国纺织品出口企业大多经历了抢定单、抢出口、滞港和开工不足等曲折和困难。在本届交易会开幕之前，中美纺织品贸易第6次磋商失败，为本届交易会参展企业接单平添了更多的不确定因素，美国到会客商明显减少，客商和企业下单和接单都十分谨慎。截止10月20日，本届交易会成交额为45.08亿美元，与上届相比下降了3.35%。其中，对美国成交5.46亿美元，比上届下降了38.88%；对欧盟成交17.07亿美元，比上届下降1.17%；对中东成交4.59亿美元（含非洲国家），比上届增长7.8%；对东盟出口1.24亿美元，比上届下降了1.74%。本届交易会成交增长较快的是台湾、俄罗斯和日本，分别增长63.54% 、51.76%和49.28%，对澳大利亚、韩国、香港和中东成交也有较大幅度的增长，分别增长16.26%、12.38、9.34%和7.8%。

大会成交统计反应，今年服装成交总体比上届下降6.4％，而纺织面料总体呈现略微上涨趋势，比上届增长2％。由于今年欧盟和美国对中国服装产品实施数量限制，服装馆的客流明显比以往有所下降，而美国客商更为稀少，即使偶遇老客户到访，双方签约下单都极为慎重。而面料馆就另有一番气象。据了解，今年面料中交易情况最好的要数全棉坯布和漂布，克重轻、柔软适合制作服装的全棉坯布和弹力棉布签单情况较好。面料馆企业普遍反应，本次交易会真正下单的客户主要来自香港、韩国、东南亚和土耳其等服装加工能力较强的国家，客商通常在交易会采购面料，再在本国加工成衣之后出口欧美市场。
1、到会客商的特点

据企业反映，本届交易会到会客商不多。由于中美纺织品贸易第6次磋商失败，美国到会客商大幅减少。同时时值穆斯林斋月，中东、非洲等穆斯林地区客商也较往届明显减少。此外，国内及周边有多个展览会同时举行，如上海的面辅料展、中国—东盟博览会以及广州周边的服装服饰节，也分流了部分客商。

2、成交情况及商品成交地区分布特征

截止10月20日，纺织服装馆共成交45.08亿美元，比97届下降3.35%。其中纱线、织物及制品成交20.6亿美元，比上届增长4.41%；家用纺织品成交10.6亿美元，比上届增长7.99%；服装成品类成交23.18亿美元，比上届下降9.84%。

主要成交地区中，对欧洲成交19.21亿美元，占纺织品服装总成交的42.63%，与上届同比（下同）增长1.26%，居成交首位地区。其中，对欧盟成交17.07亿美元，同比下降1.17%；列第二位的是亚洲，共成交13.66亿美元，占比30.31%，同比增长13.9%。其中对中东地区（不含非洲国家）成交3.37亿美元，同比下降0.71%。对东盟成交1.24亿美元，同比下降1.74%；列第三位是美洲，对美洲地区成交8.71亿美元，占比19.33%，同比下降29.8%。其中对拉美下降15.29%，对北美下降32.47%；对其它地区的成交情况是，对非洲成交1.75亿美元，占比3.89%，同比下降1.43%；对大洋洲成交1.73亿美元，占比3.85%，同比增长17.87%。

3、各类商品洽谈成交情况

 本届交易会参展企业品牌意识有较大提高，突出表现在布展水平和品牌产品质量的提高。在一层的品牌大厅，参展企业的整体布展水平比往届又有了进一步提高，整个大厅明亮、通透、华丽。品牌产品和技术含量高的产品成为许多采购商关注的热点。广东的名瑞婚纱、上海协大的“SHARTEX”、上海丝绸的“LILY”、深圳的“富安娜”、等是本届交易会纺织服装馆较为突出的品牌，受到客商追捧。此外，江苏紫荆花纺织科技股份有限公司推出的“摩维”面料、湖南华升的竹纤维系列产品、广州纺织品进出口集团有限公司的环保、抗皱纯棉面料衬衫等，吸引众多客商咨询，成为成交新的增长点。从商品大类上看，棉花色布、人棉化纤布、涤棉花色布是面料的主要成交品种；床上用品、毛巾（浴巾）和装饰用品是家纺的主打商品；服装以棉制梭织、针织服装成交最多；此外，牛仔布及系列服装、羽绒服装、童装、毛皮复合材料服装、仿皮服装等也是热销品种。
4、各类企业成交情况

截止10月20日统计，在纺织服装馆成交的45.08亿美元中，从企业性质看，国有企业成交19.41亿美元，占总成交额的43.06%，所占份额比上届下降，但依然是我国纺织品出口的第一主力；外资企业成交4.82亿美元，占比10.69%；集体企业成交1.50亿美元，占比3.32%；私营企业继续上届的发展势头，成交10.56亿美元，占比提高到23.44%，成为我国纺织品服装出口的生力军；其他企业成交8.78亿美元，占比19.49%。

从企业类型看，生产企业成交18.58亿美元，占比41.21%；外贸企业成交23.4亿美元，占比51.91%；工贸企业成交3.07亿美元，占比6.8%。

5、今年纺织品服装出口存在的困难

美国是我纺织品出口的主要市场，与美国纺织品贸易磋商迟迟未达成协议，成为影响本届广交会最主要因素。据我会统计，截止10月，美国政府共受理了23项针对中国纺织品的设限申请，并已对其中的10项产品实施了数量限制。10月11日，美国业界再次向其政府递交了对中国产棉制毛巾产品的设限申请。美国市场前景不明，明年对美出口是否还会出现千军万马挤独木桥的现象，成为企业最为担忧的问题。其次，企业普遍担心人民币继续升值，原本微薄的利润空间将受到进一步挤压，有的企业甚至将因此面临生存危机；此外，化纤原料价格居高不下，棉花价格逐渐走高，煤、电、油、运供应继续紧张，大大地增加了企业的成本。参加本届交易会的外商也反映，面料及部分家纺如毛巾的价格较以往高。以上因素使企业普遍对今年下半年出口形势不乐观，预计全国纺织品服装出口增幅也将有所回落。   

面对种种不利因素，以及贸易摩擦的频繁发生，唯有调整产品结构，提高附加值，建设自己的品牌，才能度过难关，持续发展，这已成为大多数参展企业强烈的共识。

据了解，很多企业在做贴牌生产的同时，都在努力塑造自己的品牌，甚至不惜高薪从国外聘请设计师。事实上，一些有远见的企业早就开始了品牌的打造，并显现成效。上海丝绸的服装品牌“LILY”，经过多年的努力，终于敲开了时尚之都巴黎的大门，进入了法国中高级百货店和专卖店销售网络；珠海成路进出口有限公司是一家1998年才成立的民营企业，4年前，该企业确立了品牌建设的战略，由于配额的限制，该企业将市场定位在中东和俄罗斯等市场，专做男性休闲服装，该公司有30多人的研发队伍，每年投入上百万，其品牌“Beatit”在中东已有一定的声誉。

为了规避配额限制，一些企业采取走出去战略。或对外投资建厂，或在外合作经营，或收购品牌及销售网络等多种方式，规避贸易风险，收集信息，拓展市场空间。广东省纺、浙江中大、南京市纺、舜天、海欣、华源等一些大型企业都有在外投资项目。江苏云蝠在美国设立办事处，减少贸易中间环节，直接进入了美国销售网络。

二、本届交易会我会在扩大成交方面采取的具体措施、经验和体会

为了保证广交会安全、顺利的进行，保证企业与外商有一个安静、祥和的洽谈环境，我会在会前就做了大量准备工作，采取了有力措施。

1、积极做好馆内的安全保卫工作，维护场馆正常秩序。

2、进一步抓好纺织服装馆的特装布展，以布展推品牌、以品牌促成交。

对本届交易会纺织服装馆的布展，客商和企业普遍反映比上届水平有所提高。布展水平的提高又进一步凸现了品牌的形象、价值，促进了成交。如上海丝绸、上海协大、广东丝绸、广州市纺等摊位，布展风格与其时装系列十分相衬，客商洽谈人数和成交情况都相当不错。布展水平较好的企业还有江苏舜天、江苏苏豪、浙江凯喜雅、雅戈尔、广东丝丽、名瑞等。

3、促进企业新产品的开发、推出，提高产品附加值。

在本届交易会上，新产品、新技术是纺织服装馆除优质布展外的又一大亮点，此次推出的新产品有几大特色：产品外观设计更具新意、特色；功能性、环保型产品面料的开发有进一步发展，如纳米面料、针织牛仔布、彩色真丝、新型摩托服等，既提高了产品的附加值，又突破了绿色壁垒，成为吸引外商的一大法宝。

4、制定价格协调方案，打击假冒伪劣产品，保护知识产权，保证良好经营秩序。

本届交易会前，我会就制定了两纱两布、蚕丝类、麻纱布、花色漂布、梭织服装、针织服装及家用纺织品的协调方案，并通过广交会通讯和馆刊在会员企业中广泛宣传，要求参展企业认真遵守，本届交易会没有发现违反最低限价和行业指导价成交的情况。

按大会的统一要求，我会制定了纺织服装馆保护知识产权措施，并指定专人负责此项工作。我会全体工作人员在巡馆中把检查侵犯知识产权作为一项重要工作，以特装布展区为重点，全面检查，发现有违反规定的情况时，及时弄清情况，妥善作出处理。同时，认真对待参展企业的举报，经核实举报情况属实的，严格要求违反规定的参展企业将违规或侵权展示取下来。我们还与各省市交易团和大会业务办经常保持联系，并通过联欢，增进沟通与协作，共同做好保护知识产权的工作，维护了洽谈成交秩序。

三、对政府主管部门及本届交易会纺织服装馆的建议

1、鉴于今年美国市场前景不明，企业对接单无所适从，对明年出口形势十分担忧，企业希望政府尽快与美国达成协议。

2、针对今年对美国出口无序增长，造成大量货物滞港，企业呼吁不论是否与美国达成协议，都希望明年对美纺织品出口进行管理，以利有序出口，防止定单流失。

3、据企业反映，广州周边服装服饰展览会过多，紧挨着流花路展馆的就有锦汉服装展览，以至于客商无法分清哪是真正的广交会，对广交会形成冲击，分流了大量客商，影响了广交会作为中国第一展会的地位和影响。

4、据企业反映，广交会期间，广州宾馆住宿价格大幅上涨，部分客商认为无法接受，因此而取消参加广交会的计划。

5、在展区划分上，希望能够细化，体现专业性，比如，建立童装、牛仔、内衣、时尚服饰、袜业等专业招展展区，方便客户寻找，符合国际展会发展趋势，保持广交会活力。

6、由于近年来美欧对我部分服装设限，我家纺和面料产品在国际市场需求加大，竞争力增强，家纺和面料摊位已不能满足需要，建议增加摊位。

7、建议在制定特装布展规定时，外贸中心应与商会增加沟通，以更有利于布展工作的不断提高，迎接100届广交会的到来。

8、在展位安排中，存在重生产轻流通的现象，而目前我国的对外贸易中，拓展贸易渠道，加强销售依然是个突出问题。建议在品牌建设和广交会布展中，重视对知名外贸企业暨大型流通外贸企业的展位安排，做到商标品牌和企业品牌并重。

(信息部)

姜哲副会长会见越南贸易部竞争管理局代表团
2005年10月18日，我会姜哲副会长会见了来访的越南贸易部竞争管理局代表团，该代表团由越南贸易部竞争管理局长丁氏美栾率领，成员均为越南负责反倾销、反补贴、保障措施调查的官员。法培部、信息部、外联部等部门人员会见时在座。
姜哲副会长首先介绍了商会的基本情况和商会组织企业应对国外贸易壁垒方面的做法，特别介绍了我会通过与国外中介组织交涉与磋商，达到推迟立案或化解矛盾的经验。对此，越南代表团表示了浓厚的兴趣。姜哲副会长指出，反倾销应诉的主体是企业，但案件的裁决受政治的、经济的、文化的等多方面的影响，调查国政府要保护国内产业，相对要主动，而被调查国的企业则相对被动，所以，被调查国应该在政府、中介组织、企业各个层面开展工作，并争取使案件裁决取得有利成果。
随后，法培部相关人员介绍了近年来国外针对我纺织品发起反倾销案件的有关情况以及我会组织企业应对的工作流程，并从预警、组织应诉和案件跟踪三个方面介绍了纺织商会作为中介组织在反倾销应对中的地位和所起的作用。越南代表团对此提出了不少问题并得到了满意的答复。
在整个会见过程中，宾主双方热情坦诚，气氛热烈，通过互动提问加深了理解与认识，为今后处理贸易摩擦提供了交流的渠道。  
  (法培部)

姜哲副会长会见塞浦路斯尼科西亚商会代表团
10月14日，我会姜哲副会长会见了由乔格里斯副会长率领的塞浦路斯尼科西亚商会代表团一行。宾主双方进行了坦诚的交流。
乔格里斯先生首先介绍了尼科西亚商会及与会塞方人员。他说，中塞双边关系发展良好，经济交往密切。自从塞浦路斯加入欧盟以后，该国可以享用欧盟信息中心服务。若中方需要，愿与之分享，并表达了加强合作的意愿。
姜副会长对塞方的访问表示欢迎，并简单地介绍了我会构成及会员企业进出口业绩。姜副会长说，塞浦路斯是中国重要的贸易伙伴。他赞赏塞方坚持自由贸易、维护公平贸易的立场和做法，希望两会合作，努力促成中塞企业合作，开发市场，共同获利，并为国际贸易的有序合作做出贡献。姜副会长也建议塞方前往广交会参观，扩大合作。
塞方客人还介绍了塞浦路斯市场状况。塞方认为，在纺织及鞋类市场，中国产品质量高、数量多，占据了很大的市场份额，但仍存在质量及可靠性的问题，希望我会协助该国企业规避风险。
对此，姜副会长建议塞方多与我会会员企业合作。他说，我会会员企业有两大优势：一是多为大中型企业，是中国纺织品出口的主力军；二是信誉有保证。他表示，如塞方在与我会企业交易时遇到问题，我会将尽力帮助解决。塞方对此表示感谢。

（外联部）

Liz Claiborne公司董事长致信姜哲副会长表达对中美纺织品贸易前景的看法
近日，Liz Claiborne公司董事长保罗.沙朗在给我会姜哲副会长的信中，就中美纺织品贸易的前景发表了看法。
沙朗在信中表示，他对中美达成纺织品协定有信心，但也担心日子一天天过去，而协议仍未达成，给该公司2006年的订货安排带来了不确定性。即使最终协议没有达成，他也希望中国能尽快实施配额分配和管理办法，以使进口商能够明确在未来几个月中，供应商到底能出口多少数量。
沙朗在信中赞叹中国纺织业的飞速发展。在过去的11年里，他在中国看到了世界上最好的纺织服装工厂，也注意到中国工厂的管理水平和企业领导应对市场压力的能力在稳步提高。他认为管理质量的提高是中国纺织业腾飞的重要因素。    
（外联部）

王宇秘书长与台湾纺拓会候任董事长会面
10月25日，王宇秘书长与即将上任的台湾纺拓会候任董事长、现任副董事长、台湾化学纤维股份有限公司总经理王文渊先生会面，就台湾对大陆毛巾启动特保调查案及两会合作等问题交换了意见。
王文渊先生首先介绍了台湾云林县毛巾科技发展协会诉大陆毛巾特保案的背景情况。他介绍说，台湾毛巾市场容量约为2千万美元，其中自大陆进口1300万美元,台湾产毛巾约占市场份额的20%左右。云林县是台湾毛巾业集中地，占全台湾毛巾产量的90%以上。近10年来，由于台湾地区工资水平不断上升，多数台商已转往大陆进行生产，剩下一些中小企业留在台湾，由于资金缺乏，设备无法更新，因此无论在价格上还是质量上都无法与大陆毛巾竞争。尤其是2003年台湾放开大陆毛巾进口后，大陆输台毛巾不断增长，云林许多毛巾企业生存日益困难，工厂无单可接。在这种背景下，一些中小企业向台湾当局提出了特保申请。
谈到台湾纺拓会对此问题的立场，王文渊表示，台湾本地毛巾生产规模很小，不能因小失大，影响两岸纺织品贸易平稳发展的大局。在得知此事后，王文渊先生代表纺拓会专程赴云林召集相关企业召开了座谈会，并在会上劝说云林县毛巾业者停止向当局要求对大陆实施特保措施，建议云林县毛巾业者积极与大陆相关方面进行协商，通过协商、而非特保的方式解决面临的问题。他建议，云林毛巾业在与大陆方面协商时可提出三项要求：1.要求大陆出口到台湾的毛巾上应有“大陆制造”标识；2.大陆可考虑就对台毛巾出口实施主动限制措施；3.对毛巾对台出口实行出口限价，限价可根据棉花的市场价格来确定。但从目前情况看，云林县毛巾业者对上述建议的反应不太积极，仍倾向于采用特保手段来限制大陆毛巾的进口。
除积极与台湾毛巾业者进行沟通外，王文渊先生亦表示将尽力做台湾当局相关部门的工作。他介绍说，纺拓会已就此案与台湾当局相关部门进行了沟通，台湾“经济部国际贸易局”局长（也是纺拓会理事之一）也认为不宜对大陆毛巾实施特保救济措施。王文渊先生表示，在台湾当局方面仍有做工作的空间，回去后将运用纺拓会及其个人的影响力，积极联络相关决策机构，如台湾“经济部”负责人、“贸易调查委员会”相关委员等进行游说，争取终止此案进程。
王宇秘书长对王文渊先生和台湾纺拓会对此案的关注和所做工作表示赞赏和感谢，他表示，大陆是台湾纺织品出口的重要市场，大陆和台湾的纺织业具有较强互补性，台湾生产的高科技、功能性面料在大陆市场很受欢迎。大陆和台湾毛巾贸易中所发生的问题，应通过两岸业界的对话和协商来解决。他表示希望台湾纺拓会在两岸毛巾问题能多加斡旋，使这一问题早日获得解决。
此外，双方还就两会今后合作进行了探讨。王秘书长表示，纺拓会原提议今年11月在大陆与海峡两岸经贸交流协会和我会共同举办两岸纺织品论坛，由于时间有些仓促，建议将论坛改为明年2-3月间举行，并配合展览或洽谈会等活动，为两岸纺织企业提供一个交流合作的平台。王文渊先生表示原则同意，双方商定今后将就相关具体方案进行进一步探讨。

（外联部）

欧盟化纤布反倾销调查应诉总结会顺利召开
2005年10月12日，我会与浙江省外经贸厅在杭州联合召开了欧盟35类化纤布反倾销调查总结会议。我会曹新宇副会长、商务部公平贸易局官员、浙江省外经贸厅公平贸易局张勇局长、及我会法培部、纺织部有关同志参加了会议，本案无损害抗辩代理律师锦天诚律师事务所傅东辉及近30家涉案企业代表到会。
会上，曹新宇副会长、公平贸易局官员及浙江省外经贸厅张勇局长及均指出，本次应诉取得的成绩是“四体联动机制”有效运作的结果，在商务部的统一领导下、我会与地方外经贸主管部门周密安排，紧密配合，共同组织协调企业应诉。企业作为应诉主体，全力以赴积极主动参与，体现了纺织企业的维权意识。在这个机制中，最重要的一环是众涉案企业团结一致，共同对外，积极应诉。如果没有企业众志成城，就没有此次应诉的成绩。
我会法培部在会上总结了此次应诉的经验和意义，指出此次26个市场经济地位的取得不仅对产业纵向有积极意义，还将对其他产业应对欧盟反倾销调查有重大意义，同时在本案中创立的新的调查程序也将对企业在应对其他国家的反倾销调查中起到指导和借鉴的作用。
之后，锦天诚律师事务所傅东辉律师着重向企业讲解了反倾销调查后续法律问题，如：反吸收、反规避等法律程序，并建议企业规范经营，以免应诉成果前功尽弃。 

会上，企业与政府、商会及律师还就终裁结果和后续法律程序问题进行了座谈，会场气氛十分热烈。

(法培部)

方法先进，态度认真

——参加商务部统计培训班赴加拿大培训有感
2005年9月13日-10月4日，我会人员参加了商务部规划财务司举办的“统计培训班”，赴加拿大对其统计方法、统计系统等内容进行培训与考察。与加联邦统计局的统计专家、安大略省农业部、安省旅游局的政府工作人员进行了广泛的交流，对加拿大统计的开展情况进行了详细了解和深入探讨，并对加方的贸易统计工作有了一定认识，收获颇丰。

此次培训的主要内容包括：加拿大联邦统计体系和贸易统计、安大略省农产品出口统计程序及分类、安大略省旅游产业效益统计方法。

1、 加拿大联邦统计体系概况

在加拿大，随着经济发展与信息时代的来临，统计所起的作用越来越显著，为政府制定政策、商业发展(如企业选址)、人民日常生活(如失业金的领取发放)提供参考。并对立法起到支持作用。随着互联网的普及，加统计在数据收集、处理、分析及发布方面日新月异，发生着巨大的变化。

加拿大的统计事务集中在国家联邦局，各省不再设立独立的统计机构，仅设有办事处。联邦统计局现有6000多人，在诸如全国人口普查时会雇用临时人员。其每年的主要发展方向由“联邦统计委员会”(National Statistic Council)负责指定。联邦统计局为培养良好的公众意识，经常会到各小学普及统计知识的基础教育，对小学生进行最简单的统计术语如中位数、众数等的教授，使公民从小就能受到基本的统计培训，并树立为统计普查提供信息的责任感。同时，联邦统计局也注重在大学和机构中培养专业研究人员，并免费向各大学、图书馆提供大量的数据资料，鼓励统计学习。

统计局的工作范围包括：每五年一次的人口普查--调查内容涉及人口、年龄、出生地、住址、房屋质量等，再对其中的20％的人口进行抽样调查，调查其收入和受教育的程度；家庭调查—包括就业率、失业率、消费、健康状况、互联网的使用率等，并于每月的第一个周五上午八点三十分在网上公布失业率的调查结果。商业调查—包括企业的税收统计、国际贸易统计、零售统计、批发统计、制造业产量、库存统计等并定期发布；大学统计—包括在校学生、教师的数量、年龄、工资等。除了公示的数据外，各社会机构、部门都可以要求统计局为其提供有偿服务，得到更为详细的数据和信息，统计局对调查结果仅做出客观分析，不提出主观论断。当然，这部分有偿服务的费用也不低，由于要涉及大量的人力物力，往往一个看似简单的报告就要花费上万加元。

统计局的调查分为七步：首先要了解客户的需求，然后进行可行性研究，明晰调查的意义与目的，作出规划；之后制定统计方法，决定是采用普查还是采用抽样；建立样本框，制定样本的搜集方法并分析数据的代表性、权数产生的方法和误差率制定的方法；对数据进行预测和分析；准确地发布数据；对数据结果进行评估，提出需要改进的地方。

在联合国对各国统计数据进行的质量评估中，加拿大名列全球第一，加联邦统计局是全球最好的统计机构。之所以这样说，是因为：

首先，统计体系有法律保障。联邦统计局在数据的处理、发布方面拥有绝对权威，不会受到任何政治力量的左右。同时，也被赋予很大的权力，有权得到任何企业、个人的资料；其次是拥有雄厚的人力资源，统计局每年在大学统计系、经济系、数学系、计算机系等相关院系里招收优秀的毕业生，以保证工作的质量；第三，统计局多年来一直与公众保持良好的关系，其工作得到了公众的支持和信任，保证了各类普查、调查数据的真实和及时；第四，注重隐私权的保护，统计局得到的涉及隐私的信息，如具体哪个家庭的年收入、失业情况等，即使是联邦警察局这样的机构也不能随意获取，对于一些易被使用者猜出来的商业信息，统计局在发表数据的时候也会采取技术手段进行隐藏，使提供者后顾无忧；第五，保持业务先进性，在收集信息方面注重跟上时代，随时更新、调整，为制定政策服务。“与时俱进”；第六，在极大程度上满足客户要求。在商业数据的收集中，注重与各制造商协会定期进行研讨，保持良好关系，确保得到的商业数据准确及时；第七，为公众及客户提供高质量的数据信息，注重数据结果的相关性，即到底是否能够满足用户的需要，包括误差范围、时间性、简洁程度等。并在报告中注明名词解释和数据收集、分析的方法，并标明相关资料链接，为以后再次制做同样的报告打好基础，保证数据的连贯性和一致性；第八，好的工作环境和“终身制”提供的保障，使高水平、高素质的工作人员能够安心工作，并保持认真、严谨的工作态度。

尽管已经走在世界的前列，但加拿大联邦统计局仍为自己的发展前景提出了更高的要求：发展网上办公，将大量的数据通过互联网发布。

2、 加拿大的贸易情况及贸易统计体系

作为开放程度高的发达国家，对外贸易在加拿大处于十分重要的地位。加的出口值占本国GDP的比重已经达到了47%-48%。其中主要是农产品的出口，农产品出口值占到全球的3%-4%，但其人口仅占到全球的1%，号称“世界的面包篮子”。是仅次于美国、欧盟、巴西，列全球第四大农业出口国，其中猪肉出口全球第一，牛肉第三。

进口名列全球第五，主要进口商品是热带地区的农作物。进出口贸易实现顺差。

作为美国最忠实的朋友与仿效者，加拿大90%的贸易是与美国之间完成的。1988年，美加签署了自由贸易协议，1993年，美、加、墨西哥三国签署了北美自由贸易协定(NAFTA)。

加的贸易政策制定与我国类似，由国会委任加外经贸部指定，具体到省里及工业协会再制定各自的细节方案，农业部、财政部和海关各司其职。中国也是加的主要贸易伙伴，但贸易量并不大。具体到安大略省，主要对中国出口烟草和油菜籽，从中国进口鱼类、蔬菜、水果和坚果等。且进口大于出口。

加联邦统计局中下设国际贸易局，负责统计贸易数据。加的贸易数据也以HS编码作为商品分类依据，出口用8位码，进口用10位码。同时，统计局还有自己的一套分类标准。为保证进口税收，加拿大对于进口数据的关注程度远远高于出口数据。联邦统计局每周定期从加拿大边境服务局(CBSA)获取进口的电子数据，并立即进行检查、如发现有明显的错误要与进口商核实。出口只需要出口商填表即可，没有机构为出口报关数据的准确性负责。由于大部分商品向美国出口，加美之间于1990年签署了备忘录，双方决定采取“进出口数据互用替代”的方法，加美双方定期交换数据，加方的出口数据以美方的进口数据为准，美方的出口数据以加方的进口数据为准，省时省力，也保证了准确性。但这是建立在加美双方的地域、语言、牢固的友好关系基础之上的，其他国家不宜模仿。

三、此次培训对我国及我会统计工作的启示

经过近一个月的学习培训，加拿大统计机构的工作方式方法给培训人员留下了深刻的印象。加联邦统计局先进的统计方法和和严谨、认真的工作态度是我们目前所不及的，也是我们应该向其学习的主要方面。从法律角度讲，加拿大有统计法，并严格执行，使联邦统计局拥有至高的权力。而我国的统计却在相当程度上“有法不依”，遵从上级意志弄虚作假、夸大谎报的现象屡禁不止，统计数据的真实性令人怀疑。同时，通过了解加拿大和澳大利亚的统计体系，培训人员意识到这些先进的国家在统计工作上拥有一个共同点：透明度与隐私权保护共存，在每一个统计报告中，除了数据不会掺杂“水份”外，对提供资料的个人、企业的隐私绝对保护，如果遇到特殊情况，则宁可弃之不用也不能透露有暗示性的隐私信息；从技术角度上看，加统计局人才济济，当今统计界主流的对于数据时间调整的统计方法“X11arima 200001”的发明者就是加拿大联邦统计局的工作人员。同时，有400多人在从事统计方法的研究。在加拿大，名牌大学也把统计专业作为主流专业，重点培养，加排名前列的魁北克大学、滑铁卢大学的统计系都十分著名。与此相比，我国目前的统计方法仍十分落后，与加拿大、澳大利亚等排名世界前列的国家尚有很大的差距；从工作方式上看，加拿大的联邦统计局要负责对所获取的大量数据进行真实性检测，如从海关免费得到的贸易数据，每月都有二百多万条之多，都要逐一进行检测，主要靠统计局的专业人员通过与历史数据对比或者行业专家分析的方法作出迅速判断。尽管工作量十分繁重，但统计局的工作人员仍然很负责任地进行核对，保证数据的真实可用。而我国目前的外贸统计集中在海关，所有的数据都要从海关购买。而且数据的真实性并不能完全得到保证，如果数据有误，都是发现问题的公司主动向海关提出进行核对，缺乏自上而下的主动核查程序。

附：加拿大联邦统计局网址：www.statcan.ca

（信息部）

韩国弹力丝反倾销预警会在杭州召开
在获悉韩国业界对我出口弹力丝提起反倾销调查申请以后，为维护企业利益，争取应诉时间，2005年10月12日，我会在杭州召开了“韩国弹力丝反倾销预警会”，会议得到浙江省外经贸厅公平贸易局的大力支持。会上，共用6家涉案企业参加了此次会议，2家律师事务所就法律问题做了讲解。
从海关统计来看，2004年全年出口额不大，仅为424万美元，但2005年1-7月出口则为1335万美元。参会企业也表示，企业之所以关注本案，也在于韩国未来的市场份额。
会上，我会法律部同事介绍了反倾销的基本知识和应诉组织程序，锦天城律师事务所傅东辉律师和星韵律师事务所的李圣敬律师介绍了韩国反倾销调查的程序以及企业应对的思路。
与会企业在发言表示，中韩两国在化纤纤维方面存在一些争端，此次韩国业界提起的反倾销措施目的是将我正在扩大出口的弹力丝挡在国门之外。而企业将认真准备，积极应诉。此外，涉案企业中，出口排名第一的晓星(嘉兴)公司是韩国独资企业，其在韩国的母公司是韩国化纤行业的龙头，其是否参与申诉还不得而知。
最后，我会希望通过本次预警会达到以下几个目的：
一、
政府、商会、企业之间要加强沟通，互通信息。
二、
企业要提前做好资料收集、整理和准备工作
三、
通过晓星公司在韩国的影响，能够使本案最终不被立案。
四、
一旦立案将立即召开应诉会，企业决定是否做行业无损害抗辩。
 (法培部)

我会提请企业关注
欧盟对中国纺织品设限 医用大卷纱布出口受波及
  由于欧盟对中国纺织品设限，医用大卷纱布的出口也受到波及。近日我会从中国医药保健品进出口商会了解到，由于配额问题，我国部分企业出口到欧盟的医用大卷纱布出现了无法清关，被卡在海关的情况。 
    据医保商会消息，目前我国企业出口医用大卷纱布，通常使用海关编码30059010报关，但在出口欧盟清关时该品类归为海关编码52082110。今年，欧盟对含海关编码52082110的中国部分纺织产品重新设限后，医用敷料中的医用大卷纱布正好归在这一类里，这造成了没有获得该配额的企业产品出口后无法清关。   
    据了解，江苏、浙江、广东等一些医药进出口公司都或多或少受到了这样的影响。   
    由于医用大卷纱布向欧盟出口的量不是很大，因此这次设限的影响面有限。但对于那些已经出现无法清关的企业来说，目前尚无解决办法。我会在此提请企业关注此事，没有拿到配额的企业不要向欧盟出口医用大卷纱布。
【特别关注】

美将对华窗帘特限裁决期延长至11月30日
10月17日，美国纺织品协议执行委员会（CITA）宣布将对华棉制及人造纤维制窗帘和帷幔（类别369部分和666部分）特限裁决期延长至2005年11月30日。在此期间，CITA将继续对相关产品的生产数据进行评估。CITA同时表示，它也有权在此日期之前做出裁决。
今年6月22日，美国制造贸易行动联盟（ATMAC）、美国全国纺织组织总会（NCTO）、美国全国纺织协会（NTA）、美国“团结起来”工会对从中国进口的棉制及人造纤维制窗帘和帷幔提出特保申请。
 截至目前，美国已对我10项纺织品（涉及19个类别）实施了特限措施，并受理了23项特限申请（涉及41个类别）。目前，美方已将窗帘、毛衫等5项产品（9个类别）的裁决日期推迟至11月30日，另有5项产品将在11月1日前做出是否设限的裁决。

(外联部)

CITA将中国产滑雪裤及滑雪板裤从647/648类数量限制中排除
近日，美国纺织品协议执行委员会（CITA）发布公告，决定自2005年11月1日起，取消对原647/648类（化纤裤子）项下中国产滑雪裤及滑雪板裤（ski & snowboard pants）的数量限制和封关措施。
    CITA认为，中国产滑雪裤及滑雪板裤产品并未由于市场扰乱而威胁阻碍贸易的有序发展，因此，此类产品不应受到2005年特保措施的限制。根据最新信息，CITA发现美国国内此类产品的产量极低，且为季节性产品，用途有限，进口数量很少，因此并未影响配额数量的计算。
    上述决定涉及的产品为：原产于中国的，美国税则号6203.43.3510、6204.63.3010、6210.40.5031、6210.50.5031项下且符合滑雪裤及滑雪板裤定义（附后）的滑雪裤及滑雪板裤，以及税则号6211.20.1525、6211.20.1555项下滑雪套装中的裤子。CITA已指示美国海关，以上产品不受2005年针对647/648类的数量限制，并对目前遭到卡关的相关货物予以放行。
    附：滑雪裤及滑雪板裤定义----合纤面料制，长度到脚踝，有或无防寒隔层，带有拉链或粘扣口袋，有密封缝口，隐型弹力腿套，并有以下一种或多种工艺：侧开口、抗摩擦设计或臀部加固设计。 
（信息部）

西班牙服装联合会拟通过法律削减中国纺织品进口配额
西班牙“五日报”27日消息称，西班牙全国性服装业组织??西班牙服装联合会（FEDECOM）目前正着手通过法律手段推翻欧盟政府9月签署的中欧纺织品《磋商纪要》。
    今年6月10日，中欧政府通过磋商签署了一份协议，对11个类别中国纺织品向欧盟的出口做出了限制。但仅仅2个月之后，配额就被用尽，并有约8800万件中国服装滞留欧盟港口无法清关。为此，中欧政府于9月再次磋商后达成协议。协议规定，欧方将单方面将2005年的配额总量增加约4400万件，就西班牙来说，额外增加的配额数量就达700万件。
    西班牙服装联合会已经成立了一个特别小组专门研究将此事上诉的法律可行性。该协会发言人说：“只要有50%的可行性，我们就将为这700万可能对行业造成更大损害的不合法附加配额而宣战！”
    接下来，西班牙服装联合会还将召开一系列会议，其主要工作不仅包括进一步研究讨论诉讼的具体细节，还包括制定计划以联合纺织企业和纺织业从业者，争取更多支持。
秘鲁拟对美棉进口实行零关税
秘鲁国家报消息，目前，秘鲁与美国正在进行关于签署两国“自由贸易协议”的磋商。日前，秘鲁方面拟接受美方提出的从协议生效之日起，对美棉实行“零关税”进口优惠的要求（原进口税率为12%），以促成协议的最后签署。以此来看，秘鲁本国棉花生产将受到严重打击。
消息称，秘鲁谈判团希望通过对棉花进口税率的让步，来促使美国也做出部分让步。
就此，秘鲁经济学家、农业学家Guillermo Rebossio表示，政府的这一决定对秘鲁本国的棉花生产业来说无疑将造成致命的打击。他指出，秘鲁本国生产商没有美国棉花生产商享受的大量政府补贴，因此无法与低价的美棉竞争。但遗憾的是，对于这种情况，政府尚未拟定切实的补偿措施来保护本国的棉花生产。
他还表示，秘鲁通过签署《安第斯贸易促进及根除毒品法案》得以免税向美出口服装，这大大促进了本国纺织服装业的发展。政府也许正是考虑到纺织服装工业在秘鲁经济中的重要性，才会希望通过对美棉进口实行“零关税”来降低本国服装生产的成本，进一步促进纺织服装业的发展。
秘鲁国家棉花生产者协会会长则表示，业界并不寄望于政府对棉花生产者进行经济补贴，而是希望将棉花列为谈判中的敏感商品，也就是说，将关税减让过渡期尽可能延长，也许是10年或更长，每年逐渐下调进口关税。
业界之所以不寄望于政府补贴的另一个原因是对政府缺乏信任。他们认为，既然向政府要求每吨300新索尔（秘鲁货币，约合92.6美元）的补贴不能被批准（这一要求是棉花生产者于2005年7月向政府提出的，没有获准），那么即使把要求的数额降到170新索尔/吨（约合53美元），政府也不会接受。

(外联部)

【预警信息】
欧盟海关公布中欧协议类别清关率
(截至2005年10月26日) 

	类别
	商品名称
	数量单位
	6月11日~12月31日
设限数量
	6月11日~10月26日
清关数量
	清关率%

	2类
	梭织棉布
	公斤
	20,212,000
	13,425,046 
	66.42

	4类
	T恤衫
	件
	161,255,000
	168,090,013 
	100.72

	5类
	毛衫
	件
	118,783,000 
	187,432,410 
	157.79

	6类
	梭织裤子
	条
	124,194,000 
	133,755,280 
	107.70

	7类
	女式衬衫
	件
	26,398,000 
	27,010,042 
	100.04

	20类
	床单
	公斤
	6,451,000
	6,208,927 
	96.25

	26类
	连衣裙
	条
	8,096,000 
	8,542,316 
	98.48

	31类
	胸衣
	件
	108,896,000 
	113,878,088 
	101.48

	39类
	桌布
	公斤
	5,521,000
	5,016,058 
	90.85

	115类
	亚麻或苎麻纱
	公斤
	2,096,000 
	2,299,752 
	101.62


 数据来源：欧盟海关
美国对中国棉制裤子等九种纺织品实施限制情况
美国政府自2005年5月23日起对从中国出运的棉制针织衬衫（338/9类）、棉制裤子（347/8类）和棉及化纤制内衣（352/652类）实施数量限制；自5月27日起对从中国出运的化纤制针织衬衫（638/9类）、化纤制裤子（647/8类）、男式梭织衬衫（340/640类）和精梳棉纱（301类）实施数量限制；9月1日起对胸衣（349/649类）、化纤长丝织物（620类）实施数量限制。数量限制到2005年12月31日。美方公布的限制数量和截至2005年10月25日已使用数量如下： 

	类别
	品名
	限制数量
	已使用数量（截至2005年10月25日）
	已使用量占比（％）

	338/339
	棉制针织衬衫
	4,704,115打
	4,704,115打
	100

	347/348
	棉制裤子
	4,340,638打
	4,340,638打
	100

	352/652
	棉及化纤制内衣
	5,062,892打
	5,062,892打
	100

	638/639
	化纤制针织衬衫
	2,844,383打
	2,844,383打
	100

	647/648
	化纤制裤子
	2,660,678打
	2,640,678打
	100

	340/640
	男式梭织衬衫
	2,213,126打
	2,205,276打
	99.6

	301
	精梳棉纱
	1,450,777 公斤
	502,762公斤
	34.7

	349/649
	胸衣
	7,275,21打
	2,318,939打
	31.9

	620
	化纤长丝织物
	12,328,306平方米
	6,707,315平方米
	54.4


土耳其对我重新设限的42类纺织品配额发放情况（截止到10月11日）

土耳其于2005年重新开始对进口原产于中国的42类纺织品实施临时配额数量限制，土耳其纺织品和成衣出口商会负责配额的分配和管理，临时配额使用完毕后土方将封关。
据土方最新公布的42类产品的数据，截止至2005年10月11日(部分数据有所调整)，有8个类别的配额发放已达或接近100%，他们是：159类丝绸非针织衬衫，117类亚麻或苎麻梭织物，29类梭织女套装，17类男梭织西服上衣，15类女梭织外套，14类男梭织外套，6类裤子，5类毛衫。配额发放超过或接近80%的类别是：7类女衬衫，9类毛巾，39类台布。配额发放超过或接近70%的类别是：28类针织裤子，50类梭织羊毛织物，72类泳装，75类男针织套装，100类涂层布，157类丝质成衣。配额发放超过或接近50%的类别是：21类梭织夹克，26类连衣裙，68类婴儿装，83类其它针织成衣，156类丝质针织衫。

由于土耳其和欧盟的特殊关系，欧盟对我重新设限的10项产品（115类土未限制）土方配额发放的数量都比较大，除去20类床单配额发放接近30%外，4类T恤、26类连衣裙、31类胸衣接近50%，其余4类产品的配额发放5类、6类达100%，7类接近90%，39类接近80%。
我会建议有关企业停止出运接近封关的产品，以免造成损失。对其它货物出口时注意土方进口速度，我会将密切跟踪土方公布的数据并及时在我会网页预警信息专栏中公布。
土耳其对42类纺织品配额发放情况
	 

序号
	类别 
	品名
	单位 
	限额数
	进口数
	未使用数
	利用率（%）

	1
	2
	棉梭织布 
	KG 
	8,324,931
	5,018,249.75
	3,306,681.25
	60.28

	2
	4
	Ｔ恤 
	PC 
	1,652,312
	809,656
	842,656
	49

	3
	5
	毛衣 
	PC 
	491,850
	491,850
	0
	100

	4
	6
	裤子 
	PC 
	492,852
	492,852
	0
	100

	5
	7
	女衬衫 
	PC 
	222,531
	198,126
	24,405
	89.03

	6
	8
	男梭织衬衫 
	PC 
	101,428
	47,462
	53,966
	46.79

	7
	9
	毛巾 
	KG 
	4,566
	3,713.59
	852.41
	81.33

	8
	10
	针织手套 
	PR 
	21,096,142
	870,014
	20,226,128
	4.12

	9
	12
	袜类 
	PR 
	546,718
	37,679
	509,039
	6.89

	10
	13
	针织内裤 
	PC 
	469,705
	169,396
	300,309
	36.06

	11
	14
	男梭织外套 
	PC 
	171,913
	171,896
	17
	99.99

	12
	15
	女梭织外套 
	PC 
	324,265
	324,265
	0
	100

	13
	16
	男梭织套装 
	PC 
	56,451
	23,511
	32,940
	41.65

	14
	17
	男梭织西装上衣 
	PC 
	10,257
	10,257
	0
	100

	15
	18
	梭织内衣 
	KG 
	259,435
	46,084.48
	213,350.52
	17.76

	16
	20
	梭织床单、枕套 
	KG 
	42,154
	12,619.08
	29,534.92
	29.94

	17
	21
	梭织夹克 
	PC 
	3,358,576
	1,824,194
	1,534,382
	54.31

	18
	24
	针织睡衣 
	PC 
	140,179
	20,845
	119,334
	14.87

	19
	26
	连衣裙
	PC 
	71,652
	34,817
	36,835
	48.59

	20
	27
	裙子 
	PC 
	380,384
	120,941
	259,443
	31.79

	21
	28
	针织长裤 
	PC 
	173,298
	128,472
	44,826
	74.13

	22
	29
	女用梭织套装 
	PC 
	18,209
	18,209
	0
	100

	23
	31
	胸衣 
	PC 
	792,901
	339,296
	453,605
	42.79

	24
	36
	再生纤维长纤梭织布 
	KG 
	5,643,274
	288,590.90
	5,354,683.10
	5.11

	25
	39
	梭织桌巾、浴巾 
	KG 
	370,687
	296,487.17
	74,199.83
	79.98

	26
	50
	羊毛梭织布 
	KG 
	1,869,530
	1,432,366.12
	437,163.88
	76.62

	27
	68
	婴儿装
	KG 
	70,588
	38,508.28
	32,079.72
	54.55

	28
	72
	泳装 
	PC 
	526,926
	376,219
	150,707
	71.4

	29
	73
	针织运动套装 
	PC 
	211,361
	38,103
	173,258
	18.03

	30
	74
	女针织套装 
	PC 
	29,072
	8,859
	20,213
	30.47

	31
	75
	男针织套装 
	PC 
	668
	490
	178
	73.35

	32
	76
	梭织工作服 
	KG 
	15,944
	4,425.45
	11,518.55
	27.76

	33
	78
	其它梭织成衣 
	KG 
	109,894
	42,461.85
	67,432.15
	38.64

	34
	83
	其它针织成衣 
	KG 
	119,091
	74,523.87
	44,567.13
	62.58

	35
	84
	梭织围巾 
	PC 
	4,246,675
	924,412
	3,322,263
	21.77

	36
	85
	梭织领带 
	PC 
	1,587,970
	460,205
	1,127,765
	28.98

	37
	96
	无纺布
	KG 
	4,820,715
	2,042,640.28
	2,778,074.72
	42.37

	38
	100
	涂层布 
	KG 
	9,264,904
	6,704,462.04
	2,560,441.96
	72.36

	39
	117
	亚麻和苎麻梭织布 
	KG 
	71,110
	69,787.62
	1,322.38
	98.14

	40
	156
	女丝质针织衬衫、丝质毛衣等 
	KG 
	7,706
	3,752.15
	3,953.85
	48.69

	41
	157
	丝质成衣 
	KG 
	31,116
	22,763.07
	8,352.93
	73.16

	42
	159
	女用丝质梭织衬衫 连衣裙、围巾、领带等
	KG 
	29,813
	29,813
	0
	100


【热点报道】

【政策法规】

纺织品中标数量转受让手续
根据商务部《纺织品出口许可数量招标实施细则》，企业可自愿将本年度纺织品中标出口数量通过招标办公室转让。现将有关转受让手续简介如下：
　　一、按商务部《纺织品出口许可数量招标实施细则》有关规定，招标办公室负责受理、批准企业出口数量转受让申请。招标办公室的日常事务由中国纺织品进出口商会负责。
　　二、中标企业可在向指定银行帐户交纳拟转让部分的出口数量的相应全额中标金后进行转让，也可以在交纳中标保证金后进行转让，剩余中标金由受让企业在使用出口数量时交纳。
　　三、转受让企业必须将双方同意进行出口数量转受让的申请以电子方式报招标办公室审批。受让企业必须是在工商行政管理部门登记注册，并具有出口经营资格的企业。（转受让申请格式及电子申请报送方式详情请询招标办公室。）
　　三、对于企业的转受让申请，招标办公室须在受理后三个工作日内按照规定完成审批，并将电子《招标纺织品出口数量转受让证明书》定期报招标委员会备案，同时通知中国国际电子商务中心。
　　四、招标办公室须及时从转让企业中标出口数量中扣除其转出的出口数量，在以电子方式发出《纺织品出口数量转受让证明书》的同时，向受让企业以电子方式发出《招标纺织品出口许可证申领证明书》，并以电子方式分别通知有关发证机关。
　　上述各项均以商务部《纺织品出口许可数量招标实施细则》相关内容为准。
　　纺织商会招标办公室：
　　电话：010-67739327，67739213，67739208，67739209；传真：010-67719297，67719300。

商务部纺织品出口招标办公室
二OO五年十月二十五日

商务部财政部关于印发（农轻纺产品贸易促进资金暂行管理办法）的通知
各省、自治区、直辖市、计划单列士及新疆生产建设兵团商务主管部门、财政厅（局）：

为提高我国出口农产品、轻工产品、纺织品的质量与安全水平，增强我国相关产业的国际竞争力，规范农轻纺产品贸易促进资金的使用，提高资金使用效益，商务部和财政部制定了《农轻纺产品贸易促进资金暂行管理办法》，现印发给你们，请遵照执行。

农轻纺产品贸易促进资金暂行管理办法
第一条、为提高我国出口农产品、轻工产品、纺织品的质量与安全水平，增强我国相关产业的国际竞争力，规范农轻纺产品贸易促进资金（简称"农轻纺资金"）的使用，提高资金使用效益，特制定本办法。
第二条、本办法所称农轻纺资金来源于外贸发展基金。

第三条、农轻纺资金实行项目管理，无偿使用，坚持公平、公正原则，农轻纺资金的使用应符合国际惯例和我国加入世界贸易组织的承诺，有利于提高和增强我国企业参与国际合作与竞争能力。
第四条、农轻纺资金的使用范围:

（一）农产品:获得国际通行的产品和体系认证、有机认证；建立质量溯源体系；出口农产品行业标识、原产地标记注册的推广；

（二）轻工产品:制定行业出口中长期发展规划；制定、推广行业操作规范和行业标识；获得国际通行的质量体系认证；新技术、新设计、新营销理念培训与交流；

（三）纺织品:多(双)边政府对话、国际交流与合作；节能降耗、产业集群区能源综合利用等项目立项的前期扶持；绿色产品的推广；技术交流与服装设计的促进；

（四）商务部组织全国性的农轻纺贸易促进活动和评审工作。
第五条、农轻纺资金的支持对象为企业和出口行业组织。

第六条、申请资金须符合以下条件:

（一）在中国关境内注册，具有企业法人资格，且依法备案登记的对外贸易经营者，或者是具有我困境内的社团法人资格的出口

（二）有独立、健全的财务核算和管理制度，财务状况良好；行业组织；

（三）近3年来在对外贸易活动中无严重违法违规行为；

（四）出口行业组织:近3年主办或承办过全国性或国际性行业展览会、研讨会、培训等活动；

（五）申请轻工产品资金，还须同时符合下列条件:
1、企业:拥有自主知识产权和国(境)外注册的自有品牌；遵守国家相关法律法规，按规定缴纳职工社会养老保险、失业保险和医疗保险
2、出口行业组织:会员企业数量超过1000家；

（六）申请纺织品资金，还须同时符合下列条件：
1、企业:在过去3年中有新产品研发项目，所申请项目有一定的独创性；在过去3年中承担过国家级或省部级的科研项目；

2、出口行业组织:在纺织行业内有一定的影响力和号召力，且农轻纺资金的使用实行项目管理的原则。具体申请会员单位不少于500家。
第七条农轻纺资金的使用实行项目管理的原则。具体申请和项目的确定程序如下：

（一）商务部会同财政部发布申报指南。

（二）地方企业、地区出口行业组织根据申报指南向省级（各省、自治区、直辖市、计划单列市及新疆生产建设兵团，下同）商务主管部门和财政主管部门提出申请。省级商务主管部门根据本办法的规定对申请项目初审后，会商同级财政部门联合上报商务部、财政部。
（三）中央企业及其直属单位、全国性出口行业组织根据申报指南直接向商务部、财政部提出申请。
（四）商务部会同财政部组织专家对申请项目进行评审，根据评审结果和申报项目的排序确定支持项目和支持金额。

第八条财政部门按照财政国库管理制度规定拨付相关资金。对已实行国库集中支付的，按国库集中支付规定拨付资金；对未实行国库集中支付的，按现行规定办理。
第九条各级商务、财政部门要加强对使用农轻纺资金的监
督管理，及时拨付，督促项目实施，严禁挤占、挪用。
第十条所有与使用农轻纺资金有关的项目单位，均须建立完善的项目档案管理，自觉接受商务部、财政部对资金使用情况的监督与检查。

第十一条所有的项目执行单位均须在项目完成后两个月内向所属的省级商务主管部门、财政部门或商务部、财政部提交项目且总结报告，并接受监督检查。

第十二条省级商务主管部门和财政部门(中央管理企业、全国性行业中介组织)每年应对本地区(单位)的农轻纺资金使用情况进行总结分析，对每个项目作出评价，并于次年3月底前上报商务部和财政部。
第十三条任何单位不得擅自更改农轻纺资金用途，截留、挪用、侵占农轻纺资金。对违反本办法的单位，按照《财政违法行为处罚处分条例》（国务院第427号令）进行处理。

第十四条本规定自发布之日起执行。

第十五条本规定由商务部、财政部解释。

【反倾销专栏】

印度反倾销实地核查初步研究

一、何为实地核查：

实地核查是反倾销调查中一项重要的程序，虽非必经的过程，但在各国反倾销实践中，还是较为普遍的适用。实地核查是指：调查机关在反倾销调查过程中派出工作人员赴有关出口国（地区），核实有关出口商、生产商所提交材料的真实性、准确性和完整性及进一步搜集信息。在实地核查中，调查机关需要核查应诉企业所提交的信息和材料，一般包括以下三项内容：
1、出口商、生产商所提交答卷中涉及的所有信息和材料；
2、出口商、生产商应调查机关的要求所提交的补充答卷中涉及的信息和材料；
3、出口商、生产商主动向调查机关提交的有关信息和材料；
二、印度反倾销中实地核查的一些特点：

印度反倾销规则主要源于欧盟，包括其反倾销调查程序的规定，市场经济地位的标准等均是照搬欧盟的相关法规，其问卷的制作也可以视为欧盟反倾销问卷的简化版，然而在实地核查方面，印度有自己独特的做法，与欧盟有很大的区别。

首先，印度实地核查一般同时核查市场经济地位答卷和出口商答卷。

由于我国企业应诉反倾销的特殊性，必须先申请市场经济地位，欧盟在核查中，一般的做法是先核查市场经济地位答卷，做出对市场经济地位裁决后或者在初裁后，再进行出口商/生产商答卷的核查。如果因为时间和工作量的关系需要合并核查的话，也往往对两套答卷分开核查，先核查市场经济地位答卷，然后核查出口商答卷。

印度的做法通常是将两套答卷的核查合并进行，而且区分并不明确，两套答卷的核查一般都穿插进行。这种方法在减轻了调查机关工作量的同时，也相应减轻了企业在准备实地核查的工作量，不必面对时间跨度较大的两次严格的核查。

其次，印度在核查过程中比较重视我国企业的所有制以及企业改制的过程。

这种做法与欧盟近年来的实践有所不同，欧盟在近几年的核查和裁决中，已经不再过多关注具有政治性的所有制问题，将目光转移到更加具有技术性的财务问题上来，近年来否定企业市场经济地位的案例的理由基本都是会计制度或者汇率等问题。

在04－05年的几个案件核查和裁决中，印度调查机关较为关心的几个主要问题都和所有制问题有着联系，比如：1）企业改制和民营企业的股份持有状况，以及公司股东的所有制情况等。这可以说是是印度官员在核查中最为关心的问题；2）企业能源的状况，以及向提供能源的单位的所有制问题；3）政府补贴的问题，由于这个问题长期存在，解释起来有一定的困难，但只要补贴不是针对性的，印度官员比较易于接受。

第三、印度核查相对宽松，官员的技术水平有限。

欧盟经过多年的反倾销实践，形成了较为完备的法律体系，积累了大量的经验。因此，欧盟官员在核查中，有一套较为严格而且行之有效的做法，日程安排紧凑且持续时间相对较长。对企业的压力较大。

印度官员在核查中，做法比较随意，日程安排较为松散且持续时间较欧盟来说要短，而且官员的专业水平与欧盟官员有一定的差距。因此，印度官员在核查中，经常在一些简单的问题上纠缠很久。对此，我应诉企业和律师要在核查前做好充分的准备，在解释问题的时候，要表现出相当的耐心。

三、企业在应对实地核查中的应当注意的事项：

1、填写调查问卷阶段，要尽量保证材料的完整性。

在实地核查的阶段，调查官员是就企业已经递交的材料进行核查，一般不会接受企业就答卷的某个问题递交新的材料。因此，在问卷填答阶段，务必要力求完整，否则在核查中，如果调查官员认为企业递交的材料不完整，将对企业应诉的结果造成严重影响。

2、企业在核查过程中所递交的材料必须要与答卷中所陈述的一致。

在实地核查阶段，调查官员一般会对企业所递交的公司治理结构文件，财务账目，出口单据等材料进行现场核对，如果出现与企业答卷不符的情况，除非有很充足的理由，否则企业和律师的解释是不会被接受的，更严重的情况将导致企业所有的材料均会被认为是不真实的，具有欺诈性的。

3、在实地核查之前的一周左右，企业应在律师的指导下，针对调查机关的核查提纲认真进行材料准备和模拟演练。

企业应该充分利用这一周左右的时间，集中人力，在律师的指导下，严格对照核查提纲重新对公司的各项材料进行重新梳理，万不可抱有侥幸心理，务求材料最大程度的完整。除此之外，由于核查是一项日程较为紧张，节奏很快且有一定对抗性的工作，因此在核查前，企业主要负责人应该在有经验的律师指导下，进行核查的模拟演练，对于一些核查官员常问的问题和提问的切入点做到心里有数。

4、实地核查过程中，企业主要负责人应当沉着应对，不卑不亢。

在现场核查期间，企业主要负责人应当保持冷静，对调查官员的一些比较刁钻的问题不可急躁。力求准确、完整、严谨的回答调查官员提出的每一个问题，切不可模棱两可，似是而非。要给核查官员留下这样一个印象：被调查人员所说的每一句话都是真实的。对调查人员要求提交的材料要准确无误的尽快提交。所提供的材料切不可自相矛盾，前后不一，否则，调查人员将否认被调查企业提供的全部材料，导致整个反倾销应诉工作失败。

(法培部)

附件：印度某案件核查提纲中文译稿，供读者参考

印度某案件核查提纲：

1、完整的财务报表及脚注，或者中期财务报告及脚注（涵盖调查期及成本核算期）。

2、应收帐款、应付帐款及开支的总帐和分类帐。

3、调查期内的会计科目表（含子帐户）（翻译成英文）。如果调查期同会计会计期间不一致，则应保证上述资料同已发布的财务报表一致（合并报表）。

4、应收帐款、应付帐款及销售的日记帐；现金薄（例如，记录现金收入与支出的日记帐）。这些日记帐将被用作辅助证明总帐内的信息。

5、完整的销售记录（除销售日记帐和总帐外），例如：连续的发票记录，及贷方通知单等文件。

6、制造定单及存货记录。这些文件将被用作辅助证明应诉人所申报的销售期内每单销售及总销售数量。

7、购买协议及同成本、费用及开支有关的付款记录，例如：注销支票、银行对帐单、付款通知、对帐表、付款凭单及发票。

8、选定的国内市场及出口销售的付款收讫凭单的记录。例如：银行对帐单；支票、汇款通知书及由客户发出的付款通知书的复印件。

9、选定交易项下的销售协议或合同、订单、订单确认书、发票、发货通知及提单。国内及出口销售的销售渠道系统。

10、以支持及解释在答卷中使用的相应分摊记录，补助、成本分摊或加权平均数计算的文件。

11、向印度商工部申报的每一单销售的单据的复印件。

12、制造成本

1）同等级产品之间的如果存在成本差异，则该差异应当以工作簿的形式进行解释并作为附件提供。

2）出售给出口商的每一等级产品（如出口商答卷附件中所表明的货物等级），都需要分别提供工厂成本及国内销售利润。

3）出口商应当澄清成本在不同等级产品之间的分摊的依据。相关数据应当依照本文附件中的表格格式提供（见附表及原先答卷的附件7）。

13、用以解释和支持国内销售价格及因为销售付款条件、国内运费、包装费、装卸费及佣金/折扣而产生的价格调整的文件。

14、用以解释和支持出口销售价格及因为销售付款条件、交付条件、折扣与佣金、内陆运费、包装费、海运费、海关水肥及装卸费而产生的价格调整的文件。

15、汇率信息有关的书面证据，例如银行月度或在调查期内的汇款通知书。

【统计分析】

对欧美出口增势放缓

——2005年1-9月全国纺织品服装进出口概况

据中国海关统计，2005年9月，全国货物贸易进出口总值为1328.1亿美元，比去年同期（下同）增长24.7%。其中出口701.9亿美元，增长25.9%，进口626.2亿美元，增长23.5%，进出口顺差75.7亿美元。1-9月，全国货物贸易进出口总值为10245.1亿美元，增长23.7％，其中出口5464.2亿美元，增长31.3％，进口4780.8亿美元，增长16％，实现累计顺差683.4亿美元。

9月，全国纺织品服装进出口131.7亿美元，增长19.1%，其中出口117.1亿美元，增长22%，进口14.6亿美元，微增0.02%；1-9月全国纺织品服装进出口977.2亿美元，其中出口850亿美元，增长23％，进口127.1亿美元，增长1.7％。1-9月纺织品服装及相关产品进出口呈现如下特点：

1、 全国纺织品服装进出口特点：
1、第三季度内各月出口额均突破百亿美元，前9个月累计出口额已超过2003年全年

7-9月，全国纺织品服装出口额分别为111.5亿美元、117.9亿美元和117.1亿美元，均超过百亿美元，形成今年（截止1-9月）的出口高峰，使1-9月累计出口额已达到850亿美元，超过了2003年全年788.7亿美元的总水平。1-9月累计增幅为23％，按此速度，今年全年纺织品服装出口总额突破千亿美元，达1100亿美元的目标可以实现。

进口的情况相对比较稳定，月度进口额变化不大，进口增幅基本与去年持平。

2、纺织品服装贸易额占全国货物贸易总额的比重下降，纺织品服装对总顺差的拉动作用不再突出

1-9月，纺织品服装贸易额占全国货物贸易总额的比重为9.5％，又降到10％以下，其中出口占全国货物贸易出口总额的15.6%，进口占2.7％。在全国货物贸易增量中所占的比重仅为8.2％。

纺织品服装累计实现顺差722.9亿美元，是全国货物贸易总顺差的1.06倍；
3、一般贸易进出口增长迅速，加工贸易出口增长，进口小幅下降

一般贸易出口587.3亿美元，占出口总额的69.1%,进口15.4亿美元，占比12.1％。进、出口增幅分别为19.7％和26.2％，均超出全国平均水平。

加工贸易出口228.7亿美元，占总出口的26.9％，出口额增长10.1％；进口108.2亿美元，占进口总额的85％，进口额下降0.5％，其中主要是来料加工下降3.1%，进料加工基本持平。

除了以上两种主要的贸易方式外，占出口总额4个百分点的其它各类贸易方式中，小额边境贸易和保税区仓储转口贸易、保税仓库进出口货物的出口增长迅速。

4、民营企业继续保持出口第一主力的位置

民营企业已经在8月份时超过三资企业，在各类企业中脱颖而出，登上我国纺织服装出口第一的位置。9月，民营企业继续保持出口第一、出口增长速度第一和出口家数第一：累计出口额达到298亿美元，占全国出口总额的35％，其中私营企业更为突出，出口额达到221.5亿美元，几占民营企业的三分之二；民营企业出口增长47％，其中私营企业增长66％，全国出口实现23％的增长主要靠民营企业拉动；民营企业出口家数达21300余家，占全国出口家数的51％。

三资企业出口增长23％，其中独资企业增长近30％，合资企业增长19％，合作企业出现下降。国有及国有参股企业出口增长3.8％，占全国出口总额的比重降至30％。

三资企业进口89.5亿美元，占全国总进口的70.4％，增长3.5％。民营企业进口16.1亿美元，增长25.8％。国有及国有参股企业进口下降较多。

5、对美国和欧盟的出口增长速度略有放缓

欧盟和美国自今年年初以来，就始终分列我纺织品服装出口市场的前两位，两地合计已占我出口市场份额的三分之一。1-9月，欧美对我出口增量的贡献率已高达70％以上。而同时，我原主要市场如日本、香港、韩国等已经不可与之同日而语，对日本的出口增幅不到10％，对香港和韩国的出口还出现了下降。很明显，欧盟和美国是拉动我出口实现增长的主要动力。

6-8月间，由中欧十类纺织品达成协议的利好带动，中国向欧盟出口形成新的高峰，但集中出口造成了纺织品大量滞留欧盟港口无法进入的局面。9月份时，由于该问题尚未得到完满解决，使得我对欧盟当月的出口增幅进一步回落，当月增长47.1％，前9个月共出口145.7亿美元，增长61.5%,增幅较前8个月缩小了2个百分点。对欧盟的出口集中在原十五国，对原十五国出口增长74.5％，其中对法国、西班牙的增长最快，增幅都超过80％。对新入盟十国出口下降33％。

至9月份，我对美出口共有10个类别的商品遭遇特保限制，其中已有7种已全部清关或者接近清关。在与美方经过五轮的磋商之后，双方仍未拿出有实际意义的解决方案。9月份，对美出口增长了46.8％，使1-9月累计增幅缩至69％，比1-8月回落了4个百分点。中国企业为配额的现实和不乐观的预期所扰，被迫收缩出口量。
在进口主要来源国（地区）中，前9个月累计进口除了韩国仍保持小量增长外，自日本、香港、台湾的进口全部下降。自欧盟和美国的进口保持增长。

6、纺织品、服装两大类商品出口发展均衡，纺织制成品仍拔增长头筹

1-9月，纺织品出口304.6亿美元，增长24.7%，服装出口545亿美元，增长22%。两大类商品全部均实现20％以上的出口增长，且增速趋于平衡。

纺织品中纱线、面料出口分别增长18.2％和18.4％，其中棉制品出口增长14.8％、化纤制品出口增长20.3％、毛制品出口增长8.4％、丝制品出口增长27.4％。纺织制成品增长近40％，其中所有商品的增幅都在20％以上。是所有纺织品服装中增长最快的商品大类。工业用纺织品出口增长48％，家用纺织品出口增长40％，无纺织物增长45％。

服装中针织服装出口增长19％，梭织服装增长24.3％，毛皮革服装增长17.4％，衣着附件增长22.3％。在占绝大多数的针、梭织服装中，增长最快的是棉制服装，增幅达到41％，然后依次是毛制、化纤制、丝制服装。对欧盟出口服装的增幅近70％，其中棉制服装增长一倍以上，毛制服装增长近两倍。对美国出口服装增长77.3％，其中棉制服装增长了近三倍，毛制服装增长近两倍。

针织服装、梭织服装的出口单价分别提升16％和6％。其中毛制、化纤制的针织服装提升最快，单价增幅都在20%以上。毛制、化纤制梭织服装的单价已扭转了下降局面，基本持平。纺织品中纱线单价下降，其中棉纱线下降较多。面料中棉制、毛制面料略有下降，降幅不大，其他原料制面料保持增长。

7、纺织品进口增势减弱，服装进口回复增长

1-9月，纺织品进口115.6亿美元，增长1.6％，服装进口11.6亿美元，增长2.2％，服装进口增长速度已经超过纺织品。   

纺织品进口增长速度较前几个月明显放缓，基本与去年同期持平。其中纱线仍保持着2.5％的增长，以丝制纱线增长最快。最大宗的进口商品面料的进口已经开始出现下降，其中毛制面料下降最快。纺织制成品进口保持平稳增长，其中家用纺织品增长37.4％。

大宗的服装商品中，只有针织服装尚未恢复增长，但已基本上回复到去年同期的水平，其中丝制和棉制服装进口增长迅速，毛制和化纤制服装下降较多。梭织服装已经实现了4.3％的增长，丝制和毛制服装进口增长最快。化纤制服装仍有下降。毛皮革服装的进口依然保持快速增长，尤其是毛皮服装，进口增幅达到1.8倍。

8、主要省市出口全部实现增长，江苏省出口增速超过浙江

前9个月，全国31个省（市、区，不包括港、澳、台地区）中，有26个实现出口增长。其中浙江、广东、江苏、上海、和山东五个出口大省的出口额合计达661.2亿美元，占全国出口总额的78％。其中四个省份的增幅也都超过了20％。江苏的增长速度开始赶超始终排在第一的浙江，9月当月，江苏省出口增长27.4％，1-9月累计增长29.7％，超过浙江省增速27.5％。

在全国大多数地区进口下降的情况下，江苏作为第二大进口省份，进口额也保持了7%的增长。广东和上海均出现进口下降或持平。

二、相关商品进出口特点：

原料出口继续高速增长，进口降幅略有缩小。棉花进口出现回升势头

原料出口12.5亿美元，增长90.2%，主要商品中除了棉花出口下降54%外，其他商品均保持增长，化纤原料和聚酯切片分别增长89％和7.4倍。原料进口50.7亿美元，下降12%，累计降幅较8月份又缩小了6个百分点。其中化纤原料进口14.8亿美元，增长3.1%。棉花进口184.7万吨、22.3亿美元，量、值分别下降0.7%和26.4%，降速均较前缩小。其中9月单月棉花进口增长了3.1倍，显示出棉花进口已开始大幅度回升。1-9月自美国进口棉花金额下降34%。
敏感商品简况：

★截止2005年10月25日，输美设限十类纺织品中，有六个类别商品的清关率已全部达到100%，棉及人纤制男式梭织衬衫(340/640)的清关率也已达到99.6%，仅有棉纱(301)34.7%尚属正常。

★据美方统计，2005年1－8月，美自我进口已设限商品的数量增长在10倍以上的有：合纤长丝布增长12.4倍，棉制裤子增长12.4倍，棉制针织衬衫增长11倍；已受理设限申请商品的数量增长最快的是棉及化纤制裙子和睡衣，增幅分别为8.7倍和6.3倍；在有可能采取设限措施的商品中，轻质聚酯长丝织物增长11倍。以上几类商品的价格下跌幅度在所有敏感商品中也是最为突出的；

★　欧盟出台具体措施从9月14日起放行中国纺织品，中欧纺织品压港问题得以解决；

★2005年1-9月，据中国海关8位HS码统计，我输欧盟35类涉案化纤布单价下降1.2%，数量下降24.3%。
（信息部）

【简明经济新闻】

美称8月对华贸易逆差创新高　纺织品谈判难度加大
　　日前，美国商务部发布报告说，美国8月份贸易赤字大幅度增长，其中对华贸易赤字再创新高。美国媒体有分析表示，这将会使正在进行中的中美纺织品谈判更加艰难。

　　美国商务部的报告说，8月份，美国的贸易赤字比7月份增长了1.8%，从579.6亿美元增加到590亿美元，为历史第三高。其中最为引人注目的是对中国的贸易赤字再创新高，从7月份的177亿美元增加到185亿美元。赤字增长的主要部分是纺织品与服装进口，增长了3.1%。在今年头8个月，这部分进口比去年同期猛增了53%。

　　就在美国商务部公布8月份贸易赤字数据的同一天，在北京举行的中美第六轮纺织品谈判宣告失败。美国证券投资管理公司A.G.埃德华兹公司的高级经济师帕特里克·费伦在接受美国媒体的采访时表示，中美纺织品谈判经过六轮还没有达成协议，8月份的数据看来只会使谈判变得更加困难。他认为，美国对中国的贸易赤字继续扩大，只会迫使美国政府采取更加强硬的态度去谈判，会对中国的进口商品强行增加某些限制，特别是在纺织服装行业。行政部门还可能会提高声调，要求中国放松资本控制，让汇率自由浮动。美中之间的经贸关系会更加紧张。

　　摩根斯坦利公司的高级经济师安东尼·张也认为，美中贸易赤字的扩大会增加中美贸易谈判的难度，巨大的双边贸易不平衡将加剧双边的紧张关系。正在中国访问的美国财长斯诺与中国官员的谈判也将变得更加艰苦。

目前，布什政府的民意支持率再创新低：对飓风灾害反应迟钝遭到民众的批评；对最高法院大法官的任命引起人们的不满；驻伊拉克美军官兵伤亡增加而伊国内依然危机四伏等。这些因素都迫使布什政府变得更加小心谨慎，不愿再违背民意。所以从这个角度看，今后在和中国的谈判中，美国的立场可能会更趋强硬。但专家也表示，在解决中美贸易不平衡问题上，人民币汇率变动不一定能够起到很大作用；而中国的改革是多领域的，必须协调推进。只有中国调整国内经济结构，扩大内需，大幅增加从美进口，才能从根本上改变目前的这种贸易逆差状况。所以美国应当有耐心。
中国面对美方日益强烈的开放金融市场压力几成必然

日前，美国总统布什提名总统经济顾问委员会主席本·伯南克接替格林斯潘，担任下一届美国联邦储备委员会（美联储）主席。很显然，这是国际金融界的一件大事情，各国中央银行和金融机构都密切留意在伯南克的治理下美国货币政策将何去何从，中国自然也不例外。 

分析：中国的关注主要有两方面，第一是美元的利率走向和汇价强弱，现在人民币虽然已跟美元脱钩，但盯住一篮子货币中美元仍然占主要部分，对人民币的影响依然举足轻重。第二是伯南克主张的“通胀目标”政策是否会贯彻落实？众所周知，伯南克认为通缩猛于虎，美联储不惜印钞票也要降服这头“猛兽”。事实上，过去几年美联储的确以宽松货币政策力撑美国经济繁荣于不坠，到现在通胀隐隐然有重临之势，而假如通胀抬头，对中国将产生诸多不利影响，包括中美之间的进出口贸易和资金流动会产生“输入通胀”效应，令中国物价稳定受到冲击；此外是通货膨胀如果成为长期趋势，结果必会令美元贬值，令中国难以保持汇价平稳。此外，伯南克一直都支持减税，认为财政赤字根本不足惧。在伯南克眼中，美国当前的庞大赤字主要源自外来因素，单纯靠美国的内部政策根本解决不了问题，“正确”方法，是应该协助和鼓励发展中国家成为借贷国，而不是资金输出国。简单地说，就是发展中国家必须开放金融市场，令资金能够更自由地流动。换句话说，在往后日子，中国极可能面对来自美方日益强烈要求开放金融市场的压力，中国应该对此及早作好部署。目前中国经济所面对的主要新问题，不在本身而在于卷入了国际经济不平衡的浑水，和地缘政经斗争中。虽然中美双方在中国扩大内需上达成了“共识”，但中国必须追求自主意义上的扩大内需，更有效抗御经济遏制以保和平崛起。

商务部报告预测明年外贸增幅将放缓

28日，中国商务部在广州发布秋季《中国对外贸易形势报告》，报告初步预计，今年中国贸易顺差预计达900亿美元。商务部称，这基本已是完全的企业行为，政府干预的可能性很小。2006年，中国对外贸易规模有望超过1.6万亿美元，增长15%左右，增幅将比预计的2005年的20%有明显放缓。报告指出，宏观调控以后国内投资需求放缓，是进口增速大幅回落的主要原因。随着宏观调控措施逐步落实到位，经济运行中的一些不稳定、不健康因素得到有效抑制，投资需求放缓，一些与投资密切相关的原材料、机械设备等进口大幅回落。此外，国内产业结构升级产生了一定的进口替代效应。而由于上半年人民币升值预期较强，一些企业特别是大型成套设备企业减缓了进口节奏。报告指出，明年世界经济平稳增长的基本态势不会改变，但一些潜在的风险也不容忽视。当前世界经济的4大潜在风险：国际油价持续上涨、全球经济失衡、房地产泡沫和国际贸易保护主义加剧仍将考验明年世界经济发展。数据还表明，在过去的9个月里，各种形式的反倾销、反补贴、保障措施、特保调查及技术性贸易壁垒已经让中国成为世界上贸易保护主义主要受害者之一，明年这一态势不会有根本改变。（C305）

发改委借“天时地利”谋划资源税调整

在中国上月CPI(居民消费价格指数)以0.9%增速温和上涨及“十一五”规划建议刚刚通过之际，国家发改委日前牵头的“资源价格改革研讨会”显得颇为意味深长：代表财政、环保、土地、科技、水利等多个部委发言的高级官员将悉数到场。而此次会议将就如何完善水、电、石油、天然气、土地、煤炭等资源价格形成机制给出改革“路线图”。从此次会议传递的信号看，中国官方对当前资源价格被低估的状况已了然于胸。而官方接下来的动作将更趋于明朗；坚持市场化方向改革，让价格这一“看不见的手”走至前台、发挥功用，中国资源性产品终结免费或廉价午餐时代的脚步已清晰可闻。事实上，官方此次在资源性产品价格形成机制改革方面迈出重要一步实是时势使然。分析认为，国家发改委此次召集“资源价格改革研讨会”无疑是对中国下一个五年纲领的一次明确回应：下一步将“抓紧完善资源价格形成机制，大力促进经济增长方式转变”；种种迹象表明，中国资源调价已“箭”在弦上。值得注意的是，当前这一时期，中国官方酝酿发出资源调价之箭大可做到一箭双雕、一石二鸟。另外，由于CPI已连续数月低速增长，通胀压力已几近于无，逐步提高资源产品价格对于避免中国陷入新一轮通缩无疑将大有助益。

跨国并购业成为国内企业“走出去”的重要方式

据最新统计数据显示，目前我国从事跨国经营的各类企业已达3万多家，对外承包工程企业1800多家，对外劳务合作企业600多家。去年中国跨国公司对外直接投资流量为42.5亿美元，占全国对外直接投资流量的77%。而在企业“走出去”的过程中，跨国并购成为我国企业对外直接投资的重要方式。事实上，我国对外直接投资已由最初的货币投资、实物投资向跨国并购等方式扩展，单个项目的平均对外投资额也由2002年的281万美元增至去年的448万美元。而截至到2004年，我国累计对外直接投资已达448亿美元。一批境外研发中心、工业产业集聚区逐渐建立。仅今年前三季度，我国对外直接投资就达到51亿美元，同比增长138%，遍布全球149个国家和地区，投资重点逐渐从港澳、北美转移到亚太、非洲和拉丁美洲等广大发展中国家。另外，投资领域也不断拓宽，涉及生产加工、贸易、资源开发、交通、建筑、农业及农产品综合开发、旅游餐饮及设计咨询等。与此同时，我对外承包工程也从分包不断向高层次发展，技术含量在提高，今年前三季，对外承包工程完成营业额139.4亿美元，新签合同额195.1亿美元，同比分别增长27%和18.6%。

【供求信息】

国家：保加利亚

联系方式：

联系人：Yuliana Atanasova
地址：Bulgaria, 9300 Dobrich, 2 Gotse Delchev str.

电话：+35958 600780， 058 601780

传真：+35958 601793

E-mail：rofely@yahoo.com 

网址：www.rofely.com;www.soleya.com
合作意向：保加利亚TRYINVEST Co.公司的主要业务是向欧洲市场销售男女内衣和泳装。现该公司有意寻求这些产品的中国制造商和供货商，有意者请与该公司联系。
【行业动态】

WTO发布各国反倾销半年报 中国受损害依然最大
世界贸易组织（WTO）26日发布的各国反倾销半年报显示，在全球反倾销调查和最终裁定数量总体走低的情况下，我国今年上半年共发起反倾销调查11例，最终裁定10例，分列全球第四和第二位，大大高于去年同期的数字。 
    这表明，我国已经越来越熟悉并利用WTO的合法规则，有效地保护了民族工业。 
    报告显示，我国最终裁定反倾销的产品包括氯丁橡胶、水合肼、进口锦纶等等，涉及国家包括欧盟、美国、日本等主要贸易伙伴。 
    不过数据显示，我国仍然是今年上半年受反倾销损害最大的国家，共有22例反倾销调查、18例反倾销最终裁决指向中国，这两个数字几乎都是第二名的3倍。其中，针对我出口纺织品的反倾销案件非常突出。比如在2005年3月，欧盟裁定中国化纤布行业倾销，并据此征收20%到85.3%不等的反倾销税；土耳其外贸署对原产于中国的拉链做出反倾销终裁，税率为3美元/公斤。亚非发展中国家在对我反倾销方面不断出现摩擦新热点，印度等国已经成为对我发起反倾销的大户。在全部反倾销案件中亚非发展中国家占一半。 
    就全球而言，今年上半年的相关案例却处于下降趋势，一共有15个WTO成员发起了96例反倾销调查，比去年同期减少了10例；12个WTO成员做出了53例反倾销最终裁决，比去年减少了5例。由于发展中国家对反倾销越来越重视，调查和最终裁决的数量已经超过总数的一半。
国际劳工组织：中国纺织服装出口增长并非直接导致它国就业率下降
据巴基斯坦《黎明报》发自日内瓦的消息，根据国际劳工组织（ILO）的一项最新统计，自年初全球纺织品取消配额后，1-7月份中国纺织品出口增长了20.5%，服装出口增长了22%中国的服装出口占全球服装出口的28%，纺织品出口占全球纺织品出口的15.8%，为全球纺织服装的最大输出国。

　　尽管某些纺织服装生产国的该类行业劳动就业率出现了下降，但并未像原来估计的那样解除对像中国这样的纺织服装大国的出口配额限制对其它国家的纺织服装业会带来巨大的冲击。事实上，很多纺织服装生产国，特别是非洲一些国家早在全球纺织品配额取消之前其纺织服装业的就业问题就已相当突出，两者之间没有太大的因果关系。

　　欧盟于今年夏季就纺织服装的某些品类出口欧盟与中国达成了临时性限制协议。美国试图从WTO规则中的保护性措施中寻找依据与中国签署类似的协议，但双边谈判并未取得进展。

　　ILO本月早些时候的一项报告指出，全球纺织品配额取消后会对一些国家在纺织服装生产、出口和就业方面造成某些不确定性，但最新的数据统计显示情况并非那么严重。很多国家包括欧洲一些国家都从全球纺织品配额取消后受益，出口增长超过10%以上的比比皆是。今年头7个月，德国的服装出口增长16.5%，意大利增长10.3%，奥地利、捷克等国的服装出口也有不俗表现。

　　法国的服装出口增长8%，但纺织品出口下降3.1%。荷兰和希腊纺织服装出口不同程度地出现下降。

美纺织业界对中美第六轮纺织品谈判的反映
第六轮中美纺织品谈判无果而终后，美国全国纺织组织总会（NCTO）发表声明称，美纺织业界将敦促美国政府单方面对中国纺织服装产品采取特保措施，使10项特保申请能在未来几个星期的裁决期内得以实施。美纺织业还宣布对从中国进口的毛巾产品（363类）提出特保申请。他们感谢美国政府为达成一个公平协议而做出的不懈努力，也注意到中国的强硬态度为年底前达成协议增加了难度。
NCTO总裁卡斯.约翰逊说：“此轮谈判，中国又回到了其拖延和不妥协的立场上，仍坚持一些美国政府不可能接受的和严重损害美国纺织业及工人利益的条款。因此，美国纺织业今天再提出新的特保申请，并将在日后提出更多的特保申请，因为中国企业受到政府补贴，其出口导致美国工厂关闭，工人失业。”
美国制造贸易行动联盟（AMTAC）主席奥吉.坦帝洛说：“中国未能合理进行谈判，为进口商带来了不确定性。但只有一件事是确定的，即美纺织业界将继续提出新的特保申请，保护美国市场在2006年免受中国产品对其侵略性的扰乱。”

（外联部）

美国可能考虑对中国产品进行反补贴调查
　　据路透社报道，2005年10月18日，美国商务部负责国际贸易事务的副部长雷文凯表示，美国可能不需要新法规就对中国产品征收反补贴税，而且如果美国国内企业申请对中国产品进行反补贴调查，美国将考虑对中国产品进行反补贴调查。

　　美国法律规定，不对非市场经济国家进行反补贴调查，主要原因是非市场经济国家的政府在经济中扮演了重要角色，所以非市场经济国家的补贴很难计算。然而，近年来，美国立法者对美国政府未能有效保护受到中国补贴产品损害的国内企业而表示不满。

　　2005年7月，美国众议院通过法案，允许国内产业对中国和其他非市场经济国家进行反补贴调查。但该法案并未获得美国参议院的通过。

　　但美国的部分立法者热衷于游说美国商务部考虑将中国货币政策作为反补贴法律下的一种不公平补贴。雷文凯虽然未提及货币问题，但表示，美国商务部将就国内企业对中国产品的反补贴申请进行评估。同时，美国部分专家相信，运用反补贴措施将减少美国对中国产品的反倾销调查。

美政府对国内袜业提供资金援助
10月6日，美国商务部负责纺织服装的部长助理帮办莱纳德宣布，向美国袜类技术中心（HTC）提供40万美元的资金援助。他说：“此项计划反映了（美国政府）致力于帮助企业开发新市场、制造更多就业，为企业创造一个创新、竞争和发展的环境。”
HTC通过培训、研发、检测及开发新产品，帮助美袜类企业提高国际竞争力。HTC将在日本零售市场上推介美袜类生产商。并在日本组织进行营销和贸易活动。此外，也会在新加坡、东欧国家及北欧国家市场举办类似活动。HTC将向美企业提供全方位帮助，从翻译和再包装，到开发电子商务手段。HTC也将引入创新袜类产品，并通过检测和证明对产品质量进行认证。（外联部）
法行业组织反对欧盟－地中海纺织品贸易自由区使用中国面料

　　根据欧盟理事会10月11日新通过的规定，欧盟国家与其17个地中海沿岸地区贸易伙伴：阿尔及利亚、保加利亚、约旦河西岸、巴勒斯坦地区、埃及、法罗群岛、冰岛、以色列、约旦、黎巴嫩、摩洛哥、挪威、罗马尼亚、叙利亚、突尼斯、土耳其和瑞士，实现纺织品贸易零关税，即这个地区内的国家向欧盟国家出口服装将不再征收海关关税，条件是这些服装必须是使用该地区内生产的面料制作的。

　　亚洲面料，尤其是来自中国的面料能不能在该地区使用，一直是争论的焦点。与欧盟其它纺织行业组织的态度相同，目前，法国纺织服装行业组织的态度是反对的，甚至是敌意的。法国纺织工业联合会（Uit）经济部负责人表示，Uit更倾向修改原产地规则，主要是简化该规则，但是修改的前题是，必须事先以此为目标做出会对欧盟工业造成什么冲击的研究，尤其是修改会不会将现行的两次转化（面料和在区内制成的服装）标准变成增加附加值的标准。法国服装工业联合会（Ufih）经济法律部负责人表示，服装制造商当然希望能够更容易地在全球范围内寻找面料，但是，我们和其它行业组织如欧盟纺织服装工业联合会（Euratex）一样，代表的是欧盟纺织行业的利益，理应捍卫现行的两次转化原则。许多成员国的纺织工业仍然很重要，要我们支持一次转化（只在区内加工服装）是不现实的。对Ufih来说，欧盟地中海沿岸地区使用统一的原产地规则，将会使法国服装工业获得好处，预计此后形势将会发生显著的进步。

意大利服装业将实行强制性原产地标识制度
　　根据意大利媒体的报道，中欧就输欧纺织品滞港问题达成协议后，意大利行业组织和企业家纷纷发表自己的看法。主流的观点认为，中欧达成的新协议是一个积极的协议，有关配额的争论应该就此告一段落，意大利纺织服装业下一步努力的目标是争取对来自欧盟以外纺织服装产品实行强制性原产地标识制度。

　　意大利纺织联合会主席泽尼亚表示，协议对纺织服装行业来说是个好消息，但若想建立一个真正自由公平的市场，最重要的途径是建立强制性原产地标识制度。意大利全国时尚协会主席伯塞利也指出，配额措施只能作为一个短期的策略，而作为中长期策略则需努力实现原产地的透明化和建立地中海沿岸国家在纺织服装领域的合作机制。

　　欧洲纺织协会主席特隆科尼也对协议的达成给予了积极评价。他说：“重要的是6月协议没有被推翻，并且所有的问题都在很短的时间内得到了解决。目前除还有一些具体细节需要澄清外，我们应强调的是，欧洲生产者为达成协议做出了很大的牺牲。为此，那些因协议而得利的营销商应该相应地在原产地标识问题上做出让步。”

　　意大利纺织企业家圭多（“Brooksfield”和“CottonBelt”品牌的拥有者）表示，非常赞同放行中国滞港产品。他认为，市场自身具有选择性，如果消费者买不起20欧元以上的衬衫那么他们当然会买中国的产品。欧洲应保留高档产品市场，其余的市场可留给中国企业去做。还有一些纺织厂商指出，保护主义是行不通的，中国的崛起也是不可阻挡的，欧洲纺织行业的当务之急是提高产品质量和附加值。

　　在纺织行业生产商对协议表示赞许的同时，一些销售商则对新、老协议均表示大失所望。意大利销售商协会会员贝拉尔多认为，虽然配额体系已经在众目睽睽下退出历史舞台，但现在却需要动用政治手段解决一个简单的进口合理化问题。因此，销售商们对协议并不满意，他们认为目前这个结果是理所应当的。销售商们进一步希望能对6月份签订的协议做重新思考。他们对此的说法是，犯错误是可能的，但坚持错误则是可怕的。

瑞士发布纺织原料皮革制品新条例草案
近日，瑞士发布了纺织原料和皮革制品新条例。本新条例草案包含： 
    现有的关于纺织材料易燃性条例的要求； 
    现有的关于基本日用品条例的第26条和附录3（偶氮染料）； 
    关于桌布和餐巾（以字母c表示）以及在摇篮车、摇篮和儿童的床上用的床单和帘子（以字母d表示）易燃性的新规则； 
    在以字母d表示的产品中的要求等同欧洲标准化委员会（CEN）技术报告CR13387：1999中的要求； 
    关于易燃织物（火焰蔓延率的速度≤120mm/s）的新规则具有适当的警示简要说明。 
    该条例将于2006年1月1日生效，特提醒相关企业应密切关注这方面的信息，避免出口受阻。

西班牙纺织协会：到2010年西班牙纺织业将失掉11.5万个工作岗位
10月19日，西班牙纺织协会会长安德立亚·塞拉公开表示，西班牙纺织业现在需要进行调整，如果有一个非常有效的方法能改变行业的经营模式，那么，许多面临倒闭的企业将有可能获救。
塞拉在代表会议上向西班牙中央政府要求援助，以求重整纺织业。他希望西班牙纺织业可以转换一种可以较少承受冲击——特别是来自中国的冲击——的经营模式。
他指责说，目前欧盟还没有有效方法来检验进口商品是否符合欧盟商品标准。例如，欧盟没有对进口含有违禁化学成分的商品进行检验的规定，而这些商品会对消费者的健康构成威胁。
他介绍说，今年上半年，西班牙纺织业的情况持续恶化。2005年1-6月，纺织业的产量同比下降了11%。
他认为，照目前形势推算，到2010年，西班牙纺织业将失去约11.5万个就业岗位。而导致这个恶果的主要原因是政府放开了从亚洲国家的进口。

（外联部）

葡萄牙企业家认为纺织业应向中国等竞争力强的国家迁移
　　葡萄牙全国青年企业家协会监事会主席、企业家多明戈斯•米兰达（DomingosMiranda）认为，在目前葡萄牙纺织工业面严峻考验的情况下，本国纺织工业向具有更强竞争力的国家转移已成必然趋势。

　　多明戈斯时任葡北部数家纺织企业的顾问，据其透露，他参与经营的20多家葡纺织企业目前均在进行结构调整或频临倒闭。目前，葡北部地区纺织业失业率已高达15%，是全国平均水平的2倍。多明戈斯称认为：在未来10年内，纺织业生产环节将转移至包括中国在内的劳动密集型国家，因为即使东欧国家也无力在劳动力成本方面与中国竞争。葡在纺织服装设计、分销及贸易等各方面都将萎缩。在今后5年中，葡面料生产尚能勉强为继，但服装制造业则必须向其它地区转移。“既然产业转移已无可避免”，多明戈斯建议葡企业家开始向中国等地区投资，澳门则是通往中国的理想渠道。

土耳其向国内产业征求明年对中国纺织品设限建议

据我驻土耳其大使馆经商参处消息，土耳其外贸署于10月20日发布25972－2005/8号公告，向其国内产业征求明年对中国出口纺织品设限的建议。公告指出，国内产业对公告列出的47类纺织品（包括正在设限的42类）及其他所有从中国进口纺织品设限的建议和意见，在30天内提交给外贸署。

公告原文详见：http://www.rega.com.tr
（外联部）
罗马尼亚纺织业日渐萧条

　　到2005年底，预计25%的罗马尼亚小型纺织企业将不复存在，由此将直接影响到约100,000人的就业，目前，小型纺织企业的从业人员约为450,000人。纺织业的这种下滑态势将在2006年得以持续，一些大型纺织业的停产可能会导致纺织业冗员额外增加250,000人。

　　造成纺织业目前这种形势的原因是多方面的，其中包括罗马尼亚本币升值和纺织技术的更新换代，也包括能源价格上涨及市场需求不旺等外部因素。据估计，罗马尼亚2005年对欧洲市场的纺织品出口将下降6.8%。

　　也有人认为，罗马尼亚纺织业之所以不景气，关键是由于来自中国产品的竞争压力不断加大。对此，罗马尼亚轻工业联合会副主席则表示，目前这种局面与中国并无关系，而是罗马尼亚纺织产业自身存在问题，因为罗马尼亚纺织业长期以来一直呈下滑趋势，目前的产能仅相对当于1989年的5%。

尽管如此，罗马尼亚在发展纺织业方面仍具备两大优势条件，一个是邻近西欧市场，另一个是劳动力价格相对低廉。
毛里求斯对进口服装重新征税
据我国驻毛里求斯使馆经商参处消息，毛里求斯财政和经济发展部长拉·希达南日前在国民议会讲话中宣布，对进口服装类产品重新开始征税。
征税品种含：服装和裙子、裤子和短裤、衬衫和短外套、套头衫和紧身衣、夹克和运动服征税50卢比；T恤和汗衫征税25卢比；内衣、袜子和长统袜征税5卢比；男套装和女套装分别征税250卢比和100卢比以及男运动套装征税200卢比。
毛里求斯政府强调，对进口服装类产品重新开始征税的决定是为了更大程度地保护本国工业。

埃及制定成衣产品推广计划

埃及成衣出口委员会主席马格迪表示，埃及每年成衣出口额不到世界贸易总量的0.3%，为进一步提高埃及成衣出口量，委员会近日制定了“埃及成衣产品出口推广计划”。计划主要包括：分期组织多个代表团对美国市场进行实地考察，详细了解美市场对埃及成衣的需求类型、数量等，以进一步充分利用“合格工业区协议”；组织企业参加12月举办的“香港国际贸易展”，推动埃及成衣出口企业与来自欧洲、美国企业间的接洽。
南非：中国纺织品进口不是其纺织业萎缩的主要原因

　　南非贸工部副司长夏尔马在开普敦议会召开的听证会上说，缺乏创造性、缺少企业家、没有长远目标和领导是南非服装业、纺织品工业和制鞋业每况愈下的主要原因。

　　他指出，在中国纺织品大量冲击南非之前，南非纺织业的就业就已经开始萎缩。至于中国，南非政府的立场是要与中国建立一个战略性和长期的合作关系，因为双方在全球广泛而重大的问题上有着相同的价值观和共同立场。南非与世界上经济发展最快的中国在经济合作上发展长期的伙伴关系符合南非经济的战略性利益。

　　包括南非在内的南部非洲国家的8个工会组织上月底在莱索托首都马塞卢发表联合声明，强烈要求南部非洲国家政府采取措施，保护本地区服装、纺织品和制鞋业，阻止大量中国产品对本地区的冲击。

　　声明说：“由于中国纺织品在美国市场处于主导地位，因此莱索托、斯威士兰和南非的出口大大下降。这导致莱索托1.3万工人失业，在斯威士兰10家工厂关闭，1.2万工人失业。”

　　为此，工会组织要求非洲国家政府立即采取保护措施，阻止中国进口品对非洲的冲击，并与工会组织一起使非洲服装、纺织品、制鞋业实现现代化，要求政府与工会组织和雇人单位商讨贸易工业政策。

利用中美纺织贸易摩擦契机　印度全力打造纺织业
　　印度纺织品委员会主席拉姆·辛格日前表示，印度纺织部将与联合国贸发会议共同合作，在未来几个月的时间里，为印度纺织业着手制订一项题为“印度在国际贸易中的战略与准备”的五年发展规划。在全球取消纺织品进出口配额以及中国与美欧纺织品贸易摩擦不断的背景下，印度政府希望能够充分利用这一有利时机，寻求国内纺织业的迅速崛起。
　　印度纺织业近年来出现蓬勃的发展势头。据统计，目前印度纺织行业直接就业人数达到3500万人，纺织品出口占国家出口总额的30%。今年10月，印度政府公布的8月份工业生产指数表明，纺织业较去年同比增长14.7%，远远高于7.4%的同期国内经济总体增长率。而印度工业联合会在10月23日公布的一项研究报告也显示，印度已经成为“全球纺织品采购第二受欢迎的国家”，仅次于中国。

　　中国纺织品出口目前面临的困难局面再次让印度感到获得了快速发展的战略契机。今年前9个月，印度纺织业对美出口增长了36%，沃尔玛等零售业巨头在印度的纺织品采购增加了一倍以上，印度正成为美欧等西方国家纺织品采购过程中“另一个装鸡蛋的篮子”。迅猛而良好的出口前景让印度政府对加快国内纺织业的发展充满了信心和决心。印度纺织部长瓦格拉不久前在接受当地媒体采访时表示，印度纺织业在未来几年内将有望达到10%到15%的年度增长率，并力争在2010年前实现500亿美元的年出口目标，占据全球贸易份额的15%。他同时表示，考虑到在纤维制品和熟练工人方面具有优势，印度最终在全球纺织品市场份额中超越中国也并非梦想。

　　在今年的财政预算中，印度政府在纺织业的投资达到了创纪录的2000亿卢比（1美元约合43卢比），并采取了诸多措施以寻求刺激该行业的发展。除了开展各种研究项目以便让国内企业尽快了解并适应国际贸易规则外，印度纺织部还于今年6月推出了“一体化纺织工业园计划”，准备未来两年内再建立25个纺织工业园，在吸引外资的同时，也纠正国内纺织企业“小而散”的混乱局面，尽量避免企业发展受到基础设施相对落后而带来的影响。

　　为了完成2010年的出口目标，印度纺织部还在近期内出台了一系列产业发展政策，包括为企业提供10%的资金补贴，以及大幅降低针对棉纱和纺织机械的进口关税。除此之外，政府还特别推出了一个“纺织业增长基金项目”，任何想要增加投资的纺织企业，政府都将根据所增加的投资额提供高达8%的财政补贴，并在产品出口方面享受一系列的优惠政策。另外，印度政府还在全国批准成立了26个服装业培训中心，向农村从业人员提供免费技能培训，以充分发掘纺织业发展所急需的密集劳动力资源。

　　为了预防将来可能出现的贸易摩擦，印度纺织企业也开始尝试在非洲、南亚周边国家等海外战略区域设厂，以便在享受这些地区特别关税减让的同时，避免重蹈中国在纺织品出口过程中的覆辙。不久前，印度JCT纺织公司收购了塞内加尔的一家服装公司，而雷蒙德服装有限公司则前往孟加拉国设立分厂，以实现对欧盟地区的零关税出口。

1－9月,巴基斯坦纺织业利润率提高

据巴基斯坦《黎明报》报道，今年1－9月，由于棉花价格较低和高附加值纺织品出口增加，巴基斯坦纺织行业利润率同比增长了48％。 

配额取消后巴基斯坦纺织行业整体表现良好，但各领域表现不一。中国、孟加拉国和印度低成本的竞争限制了巴基斯坦织布行业的增长，虽然织布行业增长了10％，但利润率并没有提高。 

报道说，在世界级的纺织和服装生产竞争者中，中国、印度、土耳其、泰国等在激烈争夺全球3500亿美元的纺织品市场份额。而只有满足价格、质量和交货期三个竞争条件的才能在竞争中胜出。

巴基斯坦请求得到地震后的特别出口优惠
　  一位巴基斯坦内阁部长称，继近日发生强烈地震之后，巴基斯坦计划为本国出口到美国和欧盟的产品请求地震后的特别市场准入，尤其是纺织品，巴请求将本国申请与去年海啸受灾国情况放在一起考虑。

　　巴基斯坦称地震给巴制造了突然的经济压力，恢复建设任务巨大。官方相信有大约2万所住房被摧毁，此外，还有政府办公楼和医院及学校等。

　　不少业内人士都表示，巴基斯坦有可能争取到美欧削减其纺织品进口关税特别优惠，纺织品出口占到巴基斯坦年出口创汇的60%以上。

印尼燃油涨价7万名纺织工人失业
印尼官方通讯社引述一名纺织业者表示，10月1日印尼燃油价格上升，严重打击印尼纺织业，导致约7万名工人失业。
据官方通讯社报道，印尼纺织协会主席苏提斯诺说，“到目前为止，约7万名工人已被解雇。”“到今年底，我估计约10万名工人将会被解雇。”他说。
苏提斯诺说，西爪哇的万达和爪哇中部的梭罗市两个纺织业中心都受到严重打击。
自从世界油价达到历史高点后，印尼政府为了减缓面临瘫痪的国家燃油津贴的压力，在10月1日把燃油价格提升126%。
苏提司诺说，他估计燃油价增加将令工业损失50万个就业机会。在中和小型工厂工作的人受到的影响最大。
新加坡纺织服饰商会设采购行理事会

　　新加坡纺织服饰商会（TextileandFashionFederation）成立一个新的采购行理事会（BuyingHouseCouncil），作为联系纺织服饰相关供应商、制造商和买家的区域性平台，从而促进新加坡的纺织品与服饰业的采购活动。

　　新加坡虽不是一个重要的纺织与服饰制造基地，却是一个重要的采购中枢。目前本地有70多家国际采购行，每年通过新加坡采购的服饰和纺织品高达25亿美元。它们主要是负责东南亚和南亚的区域性质采购活动。采购办事处通过制造就业机会并带动市场对金融和商业活动的需求，为新加坡的经济带来多个层面的增值效应。
　　配额的取消，给4000亿美元的环球服饰市场制造很激烈的竞争局面，因为除了价格以外，买家也将考虑其他的因素如质量、送货的及时性等。

　　国际服装品牌Macys的新加坡总经理彭绮玲，已被委任为采购行理事会的主席。理事会将着手设立一个包含本地和区域制造商与服务供应商的资料库，借此资料库撮合买家和供应商。她说：“这将是一个让业者建立联网的平台，除了加速中小企业的区域化脚步，也协助中小企业与海外公司结成战略性联盟。”

　　理事会将致力吸引更多国际采购行在新加坡设立办事处，也会与官方机构如新加坡国际企业发展局、经济发展局等等建立更密切的联系，让政府更了解业者的需求和要求，从而给予适当的支持和援助。

越南同意2006年纺织品配额的自动同意机制
　越南贸易部宣布，越南将对当地的纺织品制造商在2006年上半年向美国出口他们的产品时应用出口配额的自动同意机制。  
　　越南贸易部说，在今年的前三个季度，出口配额的自动同意机制帮助提高了向美国市场的纺织品出口。在今年的前9个月，越南的纺织品向美国的出口达到20亿美元，大体相当于去年全年的出口水平，占越南全部纺织品出口的55％。
配额问题越南服装出口商可能失去消费者
　　越南MinhPhat贸易公司的经理Nguyen SinhHy说，配额的分配从来没有像今年这样晚。

　　根据越南贸易部的消息，配额分配缓慢的主要原因是越南还没有完成扩展越南－美国纺织品和服装协定的程序。尽管已经拟定了草案，但是扩展的越南－美国纺织品和服装协定还没有实施。

　　越南贸易部贸易政策局服装美国事务的副局长Nguyen Hong Duong说，越南已经收到扩展该协定的文件要求，但是美方对此还没有反映。越南纺织服装协会的会长李全安说，企业界还没有听到任何关于配额分配的消息，这将为纺织和服装企业带来困难。

　　李全安说，在通常情况下，在第三季度之前进行谈判，签订下年一月份的出口合同。但是由于企业还不知道他们明年的配额数量，因此对纺织服装企业同合作伙伴的谈判来说十分困难，这意味着部分出口商可能失去他们的消费者。美国是越南服装工业的一个主要目标市场，最近的增长率达到60%。越南向美国的出口占总出口营业额的56%。

　　为打消服装出口商的疑虑，贸易工业部最近发布了一份通知，介绍了相关种类的配额分配的基本原则，贸易工业部将确保给企业明年的配额等于2005年的配额数量。

　　2006年，95%的配额将根据企业前一年度取得的成绩进行分配。剩下的5%将根据企业同大客户签订的合同情况分配。此外，对那些偏远地区实行的特惠配额将不再执行。

　　越南贸易部副部长BuiXuanKhu说，越南贸易部正催促美国方扩展越南－美国纺织品和服装协定。

【市场信息】

欧洲议会要求欧委会对纺织服装价格的透明度进行调查
据意大利《24小时太阳报》报道，欧洲议会向欧盟委员会提出要求，对进口商和大型分销商之间有可能的联盟和纺织服装行业价格的透明度进行调查。欧洲议会发起调查的原因是，欧洲消费者普遍反映，欧盟进口中国低价纺织服装的数量逐年递增，但他们在购买纺织品和服装时，并没有从中得到好处。欧洲议会还希望中国在发展经济过程中，能遵守社会、贸易和环境规则。
　　该提议已于10月13日以567票赞成、19票反对和49票弃权被通过。
法国服装连锁经营商联合会掌控法国主要分销渠道

法国服装连锁经营商联合会（Cnsh），是法国服装连锁经营领域中最主要的行业组织，它代表着92个连锁经营服装品牌（如Camaïeu、Etam、Vivarte、Celio、H&M、Jules、C&A 、Omnium-Eurodif、Okaïdi、Armand Thiéry、Jacqueline Riu、Un jour ailleurs、Complices et Christine等），9500家连锁经营服装商店，以及9万多名就业员工。  
　　据法国《纺织报》消息，全法国共有300多个连锁经营服装品牌，12000多家服装连锁经营商店，营业额160亿欧元（2003年），占法国市场营业额的36%。 
法国服装面料向高附加值产品转变

　　根据最近刚刚结束的法国世界服装面料展（PremièreVision）消息，高附加值纺织面料将成为2006年至2007年冬季流行服装的主导潮流。

　　为了提高欧盟产品的竞争力，追求更高额利润，同时也为了避免产品被仿冒，欧盟纺织面料生产商纷纷推陈出新，使得今秋的巴黎纺织面料展览会成为世界高附加值纺织面料产品的展示窗口，吸引众多参观者来此寻找在发展中国家看不见的新颖产品。这些纺织面料新颖活泼，或是织的或是印的，图案装饰华丽，外观丰富多彩，配以立体感和线条感，以及通过特殊处理或者过度染色造成作旧效果，使得产品价值增加不少。

　　这也是纺织品配额取消后，欧盟纺织业应对我国进口产品数量激增的重要转变。

意大利向中国出口的真丝制品增长迅猛

　据意大利《24小时太阳报》10月20日的消息，意大利真丝制品凭借其高超的品质，在最近几年向中国出口增长迅猛。今年第一季度意真丝制品向中国的出口金额达290万欧元，同比增长186%，出口量同比增长237%；同期向香港地区的出口额达500万欧元，同比增长50.5%，出口量增长53.5%。这样，中国（包括香港）第一次超过日本，成为吸收意大利真丝制品最大的目的国。 
　　意报指出，向中国出口的这些真丝制品几乎都来自意大利北方的科莫（Como）工业区。意大利高档丝绸联合会主席戴素朵（A.Tessuto）表示，为了开拓和保卫意大利在海外的高档真丝制品市场，应从扩大产品知名度，打击假冒伪劣和让消费者了解意产品优势这三方面做工作。
德国和美国成为伊朗手织地毯的主要出口目的地
在当前伊朗年的前6个月，伊朗的手织地毯的出口达到1.97亿美元。德国和美国成为伊朗手织地毯的主要出口目的地，向这两个国家的手织地毯的出口占伊朗手织地毯总出口的63%。但是，伊朗的地毯出口同比下降了5.6%。

在当前伊朗年的前6个月，伊朗手工艺品的出口达到2.62亿美元，同比增长了14%。
在手织地毯之后，绿宝石和宝石的出口处于第二位。
荷兰成衣销量持续下降
　　荷兰统计局近日发布统计显示，由于国际市场萎缩，今年前8个月荷兰成衣销量同比下降了4%。

　　今年前8月，荷兰成衣国际市场销量锐减20%，国内市场表现只微升3%。同时，国外成衣大量涌入荷兰，2004年进口额达57亿欧元，比1996年增加28%。荷兰制衣业在海外同行的挤压下纷纷关门。1996年到2005年，厂家数量减少40%以上。目前荷兰仅剩下1275家制衣厂，其中近8成只有一到两名工人。

9月份，瑞典的服装和鞋履消费价格指数上升了13.5%
根据瑞典统计机构发布的统计结果，2005年9月份，瑞典的消费价格指数比8月份上升了0.7%。服装和鞋履的价格指数较高，但是没有影响通货膨胀率。9月份，瑞典的通货膨胀率达到0.6%，8月份的通货膨胀率为0.6%，2004年9月份的通货膨胀率为0.5%。9月份的消费价格指数达到281.9%（1980＝100）。

同时，瑞典还调整了2005年8月份的净消费价格指数、物价指数（1980＝100），月度和年度的变化情况。
较高的服装和鞋履价格指数（13.5%）对瑞典9月份的消费价格指数上升0.7%作出了贡献。

土耳其的羊毛消费量上升
土耳其是世界第四大羊毛消费国。在制造阶段，在小的手摇纺织机制造的毛地毯当中，国内的羊毛利用量仅仅占三分之一。

最近，土耳其发现，土耳其生产的机械制造的机织毛地毯的产量上升，这是为了迎合出口市场的需求。

土耳其的地毯制造中利用的羊毛主要来源于国内和从邻国的进口，主要是从罗马尼亚和黎巴嫩进口的。澳大利亚是土耳其主要的原毛供应国之一，但是土耳其从澳大利亚进口的原毛主要用于制造服装。

自2001年以来，土耳其的毛地毯的出口稳定的上升，特别是手织的小毯子，如基里姆地毯。土耳其接近欧洲市场，劳动成本相对较低，这对土耳其的地毯出口相对有利。
土耳其在欧盟市场对印度纺织品构成威胁
目前，巴基斯坦、孟加拉国和印度的纺织业界正在进行磋商，而东欧国家（尤其是土耳其）却在欧盟市场上对印度纺织品构成威胁。

　　欧盟市场纺织品价格在后配额时期降幅较低，因此，欧盟市场比美国市场更具吸引力。同时，美国市场膨胀较快，中国产品的大量涌入使得美国市场纺织品价格大幅下跌。而在中国抢滩美国市场之时，印度则在欧洲市场遇到了来自土耳其、波兰和罗马尼亚的激烈竞争。2004年5月，欧盟东扩为欧盟成员提供了更多的贸易机会，非欧盟成员国遭到排挤，这也对在欧盟市场的印度纺织品带来了负面影响。此外，印度还签订了许多自由贸易协议，并且享有普惠制待遇，这也使其失去了大量与土耳其、罗马尼亚、加拿大、墨西哥以及一些东欧国家的贸易机会。一位纺织官员表示，印度无法控制优惠贸易协议，相反，协议却给印度带来了很多不利。纺织业界人士认为，印度纺织品未能大举进入欧盟市场的部分原因是遭到来自东欧国家的竞争，例如，土耳其就享有距离欧盟市场较近以及零关税准入的优势。印度官员表示，印度需要缩短交货时间，尽快与欧洲的贸易伙伴签订优惠准入协议。

　　2005年3月-6月，印度服装对欧盟市场的出口总额排在第四位，而土耳其和孟加拉国则排在印度之前。专家认为，正是普惠制给土耳其提供了优势。印度纺织业在劳动力成本和原料方面比其他竞争者有较大优势，但在优惠贸易协议和市场方面则相差甚远。

乌兹别克棉花出口的主要口岸

在刚刚结束的乌兹别克第一届国际棉花交易会上，乌兹别克对外经济贸易联络、投资贸易部部长阿基莫夫表示，乌兹别克绝大部分的出口棉花是通过伊朗的海运港口出口到世界各地。

乌兹别克出口棉花的主要口岸依次是：伊朗阿巴斯港：59%的出口棉花通过此港；波罗的海港口：27%的出口棉花，乌克兰的伊里伊切夫斯克港：7.5%出口棉花，中国的阿拉山口口岸：3%的出口棉花。

目前乌政府正在研究制定新的最短运输走廊，其认为其棉花出口最佳途径是通过阿富汗、伊朗及中国。现阶段，中国、俄罗斯、伊朗、孟加拉、南韩及越南是乌兹别克棉花的最大进口商。

1—8月美国纺织品服装进口特点
据美国纺织品服装办公室统计，2005年前8个月美国纺织品服装（MFA项下）进口总体情况比较平稳，数量（337.1亿平方米）和金额（592.8亿美元）增幅均在9%左右，进口均价微升0.7%。
其中，从东南亚（如中国、印度、孟加拉国）和加勒比地区（如洪都拉斯、萨尔瓦多和危地马拉）的部分国家进口出现较大增长。
从中国香港、中国台湾和菲律宾进口继续呈现较大幅度的下降，数量降幅超过20%。
中国稳居美服装和纺织品的第一大进口来源国，进口数量占美国进口份额由上年的24.6%升至33%，高出第二名墨西哥25个百分点。
美国从中国进口纺织品服装继续保持较快增长，但增势趋缓，数量（76.2亿平方米）和金额（154亿美元）增幅分别为46.1%和64.2%，平均单价上升12.4%。服装数量增幅（119.7%）远远高于纺织品的增幅（22%）。
1—8月中国输美纺织品服装共有76个类别出现成倍增长，最高达3341%；进口数量下降的类别有40个。
（服装部）

8月份加拿大服装服饰零售销售下降
　　据海外媒体报道，8月份，加拿大大型零售商处于恢复的过程中，8月份的零售销售下降了0.5%。在6月份和7月份，加拿大的零售销售分别上升了1%。而在4月份和5月份，零售销售出现稳定的上升。

　　在2004年，加拿大的零售销售稳定的增长，但是在年末的几个月出现了下降。

　　在今年的8月份，8个主要的日用品集团中的5个销售比7月份下降。运动和休闲商品、服装、鞋履和服饰的销售在大型零售商厦急剧下降。但是其他商品和服务，包括产品如汽车燃料、石油和添加剂、烟草、文具和玩尝动物食品连续四个月出现上升。

　　在8月份，运动和休闲商品的销售下降了2.9%，抵销了前两个月的销售上升。

　　在大型零售商厦，服装、鞋履和服饰的销售在8月份出现下降。女服和女童装和服饰的销售下降幅度最严重，分别下降了4.3%和5.8%。在经历了自去年夏季伊朗的强势上升之后，女服的销售在今年春季出现恶化，转向下降。男服和男童装的销售在8月份轻微下降，男服的销售下降了2.7%，男童装的销售轻微上升了0.4%。

巴西8月棉纺织品和服装进口继续提高
　  据巴西政府发布的统计资料，2005年8月，巴西棉纱进口猛增至823吨，年比增长156.4%。从1月至8月，棉纱进口累计接近4,642吨，增幅为103.6%。

　　此外，8月份棉布进口2,173吨，年比增长115.6%。从1月－8月棉布进口累计9,294吨，年比增长108.9%。

　　8月份棉服装进口772吨，增长86.5%。从1月至8月，进口累计3,856吨，年比增54.4%。

　　统计资料清楚地显示，巴西国内服装和纺织品市场有足够的能力消化更多的棉纺织品和服装进口，尤其是中国商品，中国已经成为巴西的主要进口国之一。

　　进口大幅增长的另一个原因是巴西货币汇率走强，对纺织品和服装进口构成持续支持。

阿尔及利亚纺织业在困境中求生存
  据阿尔及利亚官方报纸公布的消息，自1995年起阿尔及利亚纺织业面临着越来越严峻的生存困境。纺织设备陈旧、建设资金不足，非正式市场竞争以及“中国制造”的威胁是造成这种困境的主要原因。目前，阿国内市场服装纺织品消费额每年约1000亿第纳尔（约合14亿美元），平均每位居民消费5公斤的棉纺用品。阿纺织工业年产值约300亿第纳尔（约合4亿美元），此外的700亿（约合10亿美元）第纳尔纺织品消费则全部依靠从外部进口实现。在进口的纺织品中约550亿第纳尔（约合7.6亿美元）的纺织品通过非正式市场销售。阿政府希望通过更新设备、提升技术、加大投资、深化管理、加强培训等方式改变阿纺织业现状。

菲律宾八月份纺织品生产增长
  据菲律宾国家统计局发布的月度综合调查，2005年8月被调查企业的生产价值指数维持两位数的增长。 
    据被选中企业的月度综合调查初步结果显示，2005年8月制造业生产价值指数较去年增长20.4%。生产增长的产品有，石油产品、化工产品、家具及安装设备、纺织品、非金属矿产品、烟草、食品加工、金属制品以及其他制造品。由于出版印刷和纺织企业的业绩提高，2005年8月生产价值指数增长率月比降至2.1%。 
    2005年8月的生产数量指数创8个月最高水平，生产数量指数年比增长7.3%。20个主要部门中有13个部门的工厂产量提高，增长幅度达到两位数的有，化工产品、家具和安装设备、纺织品、金属制品、石油产品、食品加工、非金属矿产品、鞋类以及服装和烟草。 
    从月比看，2005年8月生产数量指数也提高了2.1%。有两个部门的增长呈两位数字，纺织品和出版印刷业。 
    2005年8月生产者价格指数（PPI）较去年提高12.2%。

日本涤纶用增深剂生产企业增加
　　最近，开始使用涤纶黑色染色用增深剂生产的日本企业有所增加。韩国也有类似情况。

　　在用增深剂对涤纶黑色染色布做增深处理时，一般采用浸轧工艺，在后整理阶段进行柔软整理。但由于柔软剂的种类不同，有时在数天后出现色相变化的现象。所以黑色染料和柔软剂的选择是非常重要的。对柔软剂的成分必须特别留意。

　　另悉，目前土耳其的印染企业非常重视涤纶黑色增深剂产品的信息收集。

韩国：以新一代纤维为龙头　争坐世界纺织业第三把交椅

　　韩国产业资源部的统计资料显示，韩国纤维和纺织品生产企业，经过最近几年的结构调整，向高附加值、新一代产品和产业用产品转轨，已开始显现出成效。

　　由于中国和亚洲其他国家的纤维和纺织品生产技术和产量的提高，在一些传统纺织产品领域，韩国产品的竞争力，特别是价格竞争力大大弱化，这迫使韩国纤维和纺织企业不得不进行强力度的结构调整。现在它们的超细纤维、纳米纤维、产业用纤维、智能纤维等新一代高性能、高附加值的新材料纤维产量增加，上述新材料纤维在整个纤维制品的出口金额所占比重逐年上升；2000年占2.62%，出口金额为4.92亿美元；2003年占3.89%，出口额为5.38亿美元；2004年占3.90%，出口额为5.91亿美元；今年上半年占5.03%，出口金额为3.5亿美元，预计全年的出口金额将达到8亿美元的规模。

　　与此同时，韩国的纤维制品及纺织品对中国和亚洲地区的出口金额也在逐年扩大。如对中国的出口额在2002年为24.54亿美元，同比增长3.0%；2003年为26.53亿美元，增长8.1%；2004年为27.64亿美元，增长4.2%；今年上半年出口额为14.71亿美元，同比增长9.2%。

　　今年4月份，韩国与智利签署了自由贸易协议（FTA），上半年韩国对智利和南美洲大陆的纺织纤维产品出口额增长了24.5%。

　　目前韩国的纤维和纺织品出口额在全球列居第五位。韩国产业资源部的计划是，今后要依靠高附加值、高技术含量的新一代纤维产品重振韩国纤维产业，在2010年韩国要发展成为世界上第三大纤维强国。

南韩9月份的棉纱需求旺盛
9月份，南韩对进口棉纱的需求稳定的上升，棉纱进口同比上升了27%，达到13373吨。

9月份，南韩从印度的棉纱进口同比上升了18.2%，从巴基斯坦的进口同比上升了37%，从中国的进口同比上升了43.6%。南韩从印度和巴基斯坦的棉纱进口占南韩9月份棉纱总进口量份额的75%。
泰国和越南也大量的向印度出口棉纱。
但是在今年的1－9月份，南韩的累积棉纱需求同比下降了6.1%，降到134541吨。
在棉纱的出口方面，9月份，南韩出口了2061吨棉纱，同比下降了9.6%。
在今年的1－9月份，南韩的棉纱出口达到24566吨，同比增长了5.2%。

央行：9月份纺织品及棉价继续上升

9月，企业商品价格总水平较上月下降0.1%，较上年同期上升1.4%，较年初上升1%。前9个月企业商品价格较上年同期上升3.1%。

农产品价格较上月下降0.3%，较上年同期下降1.2%。其中，棉花价格较上月上升0.2%，较上年同期下降0.9%。
消费品价格较上月下降0.1%，较上年同期下降0.8%，其中耐用消费品价格与上月持平，较上年同期下降1.3%；非耐用消费品价格较上月下降0.2%，较上年同期下降0.8%。

纺织品价格较上月下降0.3%，较上年同期上升0.2%，其中棉纺织产品价格较上月上升0.2%，较上年同期下降0.1%；毛纺织品价格较上月下降2.8%，较上年同期下降3.9%。
印度棉花出口威胁到美国
据印度《金融快报》10月21日报道，美国农业部发布的一个商业情报报告指出，印度棉花产量持续增长在未来几年内会威胁到美国棉花产业。该报告预测印度今年棉花出口可能达到180万包，是去年出口量的两倍，成为第六大棉花出口国。  
　　由于印度棉花产量超过其国内需求量很多，因此需要寻找国际市场，加上今年纺织品配额的取消，以及欧盟美国对中国采取纺织品保障措施，都将会促进印度的棉花出口。今年印度的棉花种植面积进一步扩大。 
巴基斯坦国家贸易公司招标出售48000包棉花
    巴基斯坦《商业记事》19日报道：国家贸易公司（TCP）周一通过招标形式售出48000包棉花，国家贸易公司原计划招标出售50000包出口品质棉，共有25家公司投标购买，最终经过国家贸易公司和价格评估委员会的研究决定只出售48000包。    
　　价格评估委员会由国家贸易公司的主席和来自商业部、财政部、纺织工业部官员组成，在收到公司的标书后于当日评议后最终做出以上决定。价格评估委员会最后确定的价格为：3级＋，纤维长度1-1/16’,FOB每英镑价格为47美分；3级，纤维长度1-1/16”，FOB每英镑价格为46.5美分。
2004-05财年巴基斯坦纺织品对美出口创记录

　　巴基斯坦《民族报》报道，据巴官方统计，巴纺织品2004-05财年对美出口达25亿美元，比上财年增加8亿美元，增长幅度为47%，创历财年以来最高记录。巴2004-05财年对美出口总额为31.5亿美元，也是历财年以来最高的，其中纺织品占79%。

　　2004-05财年巴纺织品出口总额为85.68亿美元，2003-04财年为80.39亿美元。巴对美出口的商品主要是成衣、床上用品、棉布、棉纱。

美仍是巴最大的贸易伙伴，上财年双边贸易额达到50亿美元。“9.11”以后，美放宽了巴纺织品对美的市场准入，但仅局限于棉布、棉纱等初级纺织品。为寻求对美更大范围的纺织品市场准入，巴、美双方正就此进行进一步磋商。
巴基斯坦纺织品库存开始加大
　　拉合尔消息：纺织企业库存已经开始加大，尤其是纱和布，原因是通胀压力增大，企业长期扩张，国际市场需求有限，此外，生产成本提高。

　　一位业内分析人士说，出口商不能出口通胀，因此需要立即对通胀进行调整。他说出口商应该得到汇率损失补偿保证。另外他说，印度和日本这些国家已经将研发基金扩大到整个纺织部门，这是推动他们国家纺织工业大跃进的一步计划。即使在印度，政府也根据法律，将研发基金专拨给研发机构。这些研发机构将办事处设在国际市场，研究范围涉及市场营销和在美欧市场上的各类游说活动。

巴基斯坦国家银行行长IshratHusain说近期经常帐户赤字加大的一个原因是近几年来大量进口机器。到目前为止纺织部门进口的机器价值已超过50亿美元。
新加坡9月份的服装和鞋履价格下降
在今年的1－9月份，新加坡的消费物价指数同比上升了0.3%，这是由于食品、烟草、电费和汽油的价格上升。

9月份，新加坡的消费物价指数比8月份上升了0.1%。服装和鞋履的价格下降了0.4%，这是由于成衣服装和鞋履的价格便宜造成的。
9月份，新加坡的消费物价指数同比上升了0.6%。今年前9个月的消费物价指数同比上升了0.3%。
台湾2005年聚酯变形纱销售下降  但对西班牙和美国出口提高
据美国纺织贸易网消息，由于对主要客户的销售减少，2005年台湾聚酯变形纱出口减少23%。香港和中国从台湾的进口数量大大低于去年。对西班牙和美国销售则大幅提高。平均价格提高，但自3月开始一直滑坡。

据台湾海关2005年1－7月数据，台湾聚酯变形纱（HS编号540233）出口数量减少23%。1－7月份出口金额较2004年同期减少13%。今年出口数量逐月减少。2月份销售降至最低，较2004年同月减少44%，7月份销售较去年7月减少10%。

对香港和中国销售下降。对四个主要的亚洲市场出口（占台湾出口总量的50%）减少。香港和中国是台湾聚酯纱出口的两个最大目的地，今年出口分别减少22%和30%。

6月和7月对香港出口较去年同月小幅提高5%。7月对香港销售在台湾销售总金额中的比例提高到四分之一。吸引香港进口商的是每公斤价格降至2.10美元。

2005年对中国的销售逐月缩水，尽管价格一路降至7月份的每公斤1.83美元。

对西班牙和美国出口大幅提高。西班牙和美国在2005年进口台湾聚酯纱分别提高61%和123%。对意大利出口数量提高10%，对越南略增2%。除主要市场有增长外，其他市场如巴西和比利时今年进口则减少。

价格提高。整体上2005年价格提高14%，至每公斤1.92美元。香港、中国和日本进口价格分别为2.17美元，2.12美元和2.19美元。泰国和美国进口价格与世界平均价格相同，大多其他国家进口价格略低。越南进口价格大约每公斤1.43美元。所有国家，除美国和菲律宾之外，进口价格均高于去年。美国进口商进口价格较2004年降7%，菲律宾价格降9%。对少数国家来说7月价格一向比其他月的价格低，如泰国7月进口价格就低于2004年7月。

上半年台湾毛纺工业表现欠佳
澳大利亚媒体称，今年上半年，以出口为导向的台湾毛纺工业表现欠佳。1－6月未加工羊毛进口（以澳大利亚产地的未脱脂毛为主）大幅减少。毛条进口小幅增长，进口毛条的产地从澳大利亚转向中国。

但台湾纺纱用羊毛仍然主要来自澳大利亚。2005年上半年对日本、韩国和中国这三个主要出口国家的毛条出口均有所下降。

台湾纺织工业毛织品出口相对较好。2005年上半年台湾纺织品出口（所有纤维）金额和数量都呈下降趋势。

今年1月配额取消之后，来自中国、韩国和印度的竞争日益激烈，台湾工业面临原料价格髙企以及劳动力短缺的压力。

【市场调研】

巴基斯坦纺织品出口模式浅析及后配额时代应对措施评述

巴纺织品出口历来是巴基斯坦对外贸易出口的强项，占总出口额的60%左右，在对外贸易中起着举足轻重的作用。2004-05财年巴总出口额为144.1亿美元，其中纺织品出口额为85.68亿美元，占出口总额的59.49% ， 比2003-04财年增长了6.58%。巴纺织品贸易额虽然在世界纺织品贸易中所占比例较小(去年按贸易额统计排在中国、香港、韩国、台湾和印尼之后列第六)，但对世界纺织品贸易的贡献和影响不小。它是世界第四大产棉国，其纺织原料棉花、纺织半成品纺纱和棉布在世界纺织品贸易中占有重要地位。 

一、纺织品贸易取消配额制后的巴纺织品出口不尽人意 

在全球纺织品贸易取消配额制后巴纺织业对其纺织品出口增长寄予了很大希望，然而从2005年半年的统计来看，巴纺织品的实际出口并未出现所期待的大幅增长，而是呈上下跳跃式小幅增长。2005年1－3月出口同比增长7%，1－4月份同比增长不到3%，1-5月份同比增长约10%，1-6月同比增长了11.38%。7月份，纺织品的出口总额增长又开始放缓，仅为3.95%。从具体品种看，导致出口额下降的主要原因是纺织制成品，特别是附加值高的纺织产品增长幅度小或出现下降。增长幅度小的纺织品主要有：床单5.89%，成衣4.41%；增幅下降的纺织品主要有：针织品下降20.29%，毛巾下降14.98%，帆布和油苫布下降54.60%，饰品、丝织品和合成纤维下降24.64%。；增幅较大的纺织品主要是初级产品或半成品，主要品种有：棉纱增长25.30%，棉布34.20%。 
    二、巴纺织品出口未形成期待的快速增长原因 

一般认为，巴是世界纺织品贸易的一个重要的出口国，它的纺织品具有较强的竞争优势，发展潜力很大，但实际状况差强人意，究其原因有如下一些方面： 

1、纺织服装业技术水平较低，生产成本较高 

由于纺织品在巴经济中特别是对外出口中占有重要地位，巴政府和业界对该行业十分重视。过去几年来，为使巴纺织品继续保持优势地位，并在国际市场上占据更多的市场份额，巴已投入40亿美元对纺、织、加工和处理等设备进行了更新改造，技术水平上了一个台阶。但应看到，巴纺织设备更新改造的起点较低，时间较晚，与中、印两国纺织设备的更新换代不在同一起跑线上，其更新换代后的水平相对较低，劳动密集化程度比较高。我商务部易小准部长助理一行年初在访问巴基斯坦时应邀参观了卡拉奇一家大型纺织厂，笔者当时也在场，感觉该厂的整体发展远落后于我国同类纺织品企业，类似于我国80年代中期水平，其产品质量和档次相对不高，产能也较低，以这样的水平参与国际竞争自然会落于下风。 

此外，纺织设备的更新改造不能游离于其它产业链，巴整体的工业基础相对比较薄弱，单纯提升纺织业技术则又很难与其它产业链进行有效整合增加产能；有些初、中级加工原料和中间产品巴不能生产，要靠进口；其大宗产品的规模化程度不高，再加上水、电费和税赋以及生产环节的劳动密集程度较高，造成最终成品的成本上浮，价格不占优势。巴商人一度对同类中国产品的价格竞争力表示困惑，认为巴比中国的劳动力成本要低，相对中国产品有价格比较优势，但正是上述一些原因导致了两国纺织品价格上的差距。 

2、未跟上全球纺织品贸易发展方向 

巴目前纺织品出口主要以棉花、纺纱、棉布、床用织品、毛巾、低档成衣等初级纺织制成品为主，附加值和产品价格不高，而且很容易受到国际市场波动的影响。近年来世界纺织品和服装贸易有一明显趋势就是向以高附加值的服装贸易为主转变，巴未能及时跟上这一发展。过去几年巴对纺织业的投入多放在纺纱和织布环节（纺纱投资占46%，织布24%，针织和服装5%，成衣8%，合成化纤5%），投资回报率低。据测算，巴纺纱和织布环节的生产原料占其总成本的60-70%，能源消耗约10%，劳动力成本6-7%，维修和零配件约5%，利润所剩无几，利润率只有约3-5%。 

根据巴纺织品研究机构的测算，出口一磅棉花可得40-50美分利润，如从一镑棉花生产出纺纱则可获得1-1.5美元的利润，如将其转变为布匹再生产出服装，则利润可上升为5-10美元，如生产出品牌产品则利润更高。该研究机构认为，中、印和孟加拉、斯里兰卡都已不同程度地向纺织品附加值方面转型，唯有巴停滞不前，它现在是唯一在纺织品附加值产品生产能力弱、在纺纱和织布方面能力强的纺织-服装发展不平衡的国家。第四大产棉国将只能从原料和半成品中获得微薄的利润，在世界纺织品贸易中有被边缘化的危险。 

过去的几个财年巴棉纱、棉布、成衣出口数量等增长达30%以上，但出口金额却没有与之同步大幅度增长，就足以能说明这个问题。一位巴纺织界资深企业家说道，如巴不能在加紧努力制订纺织品附加值导向政策和在增加附加值产品上下功夫，两年后巴将沦为为向其它国家提供低附加值的原料和半成品的纺织国。 

3、市场竞争两面受压 

巴纺织品进入国际市场竞争面临两方面的挤压，一是中、印纺织品出口大国，二是孟加拉、斯里兰卡和尼泊尔等纺织品出口小国。 

从市场占有率、出口规模和出口潜力上看巴自然无法与中、印两国抗衡，一些产品正在逐渐失去市场而让位于中、印。而孟加拉、斯里兰卡等作为最不发达国家仍在享受欧盟新普惠制给予的纺织品出口最广泛的优惠待遇，包括欧盟在南亚地区实施的跨国原产地“积累”政策（即不必严格遵守原产地规则，可从邻国进口廉价纺织原料和纺织辅助设备）。这些国家利用上述普惠政策，在产品的市场准入上比巴具有更大的竞争力。 

目前有15个国家在欧盟普惠制“加惠”（GSP-Plus）规则下享有接免税进入欧盟市场的优惠。另有50个不发达国家将也会在欧盟新GSP下获得的优惠的贸易安排。 

巴纺织品普惠待遇已被欧盟从其GSP体系中被取消，这意味着巴纺织品进入欧盟市场要比其它国家多付出12%的关税。目前政府和业界上下还在争取为被欧盟列为GSP“加惠”国而努力，其对欧盟的市场准入受较高关税限制，竞争力受到很大削弱。从这个角度来看，孟加拉国、斯里兰卡和尼泊尔正在成为巴的纺织品竞争的潜在对手。 

4、主线出口产品之一的床上织品被欧盟反倾销 

巴床上织品出口占整个纺织品出口近10%，一直是欧盟床上织品的主要供应国。欧盟自2004年3月18日开始对自巴进口床上用品征收13.1%反倾销税使巴该类产品出口失去竞争力，蒙受了相当大的损失。2004-05财年，巴床上织品对欧盟出口下降超过30%，巴政府和纺织业对此表示担忧和不满，无论是巴政府官员还是商界要求欧盟对此案进行复议的呼声不断。巴称欧盟的这项反倾销措施使巴对欧盟床上用品的出口减少了，但欧盟自中、印等国同类产品的进口却增加了，价格不见得比巴高多少。考虑到巴一直是欧美的战略合作伙伴这种特殊关系，欧盟对巴的诉求表示理解并表示考虑降低反倾销税率。今年5月，欧盟调查团邀请巴涉案公司到迪拜对有关帐目进行了重新审核，确定了新的反倾销幅度，并将有关报告提交欧盟委员会审定，其结果在多大程度上能有利用巴纺织品的出口还尚难定论。 

5、外资对纺织业投资不足 

巴基础设施比较落后，且有“高危”国家的不良形象，国际纺织业很少在巴投资，投资多流入到中、印等国。过多的投资给中、印等国特别是中国纺织业从技术设备、产品设计和品质等带来新的变化，其中服装加工和贴牌生产给了中国服装业带来了生机，纺织原料不仅只依赖棉花而呈现多元化了，让中国纺织服装企业在国际市场竞争中又有了更多的底气和砝码，这使巴纺织业今后更难与中、印的纺织业相匹敌。 

6、短线产品拖累整体出口增长 

从上半年巴纺织品出口情况看，有些“下游”产品出口增长缓慢和出现甚至下降。如针织品、饰品、丝织品、帐篷、帆布和合成纤维等。这些品类不是巴出口强项，出口额的下降拖了整个纺织品出口的后腿，致使纺织品出口整体增长乏力。 

三、巴政府在促进纺织品出口方面所做的工作 

纺织业一直是巴政府重点扶持的行业，2000年巴出台了《纺织品2005年远景规划》，近年来，巴按照规划的部署做了大量的工作，如在相关行业投资40亿美元，引进技术和设备进行更新改造等。应该肯定的是，经过政府、业界多年的重视和努力，巴纺织业取得了长足的进步。 

对于全球取消“纺配”后巴纺织业应如何应对挑战政府和业界也付出了很大努力。巴在去年底成立了纺织工业部，制订了纺织业发展规划和加强对纺织业的指导。巴政府和行业商会经常举行有关WTO方面的研讨会，商讨应对措施。巴出口促进厅（EPB）与巴央行共同确定了对纺织品出口商的贷款确保资金到位，利率在一定期限内保持相对稳定，让他们在市场竞争中发挥更大的余地。EPB还规定企业可为此聘请外国专家进行指导，EPB为此可补助企业所花费的一半费用。政府不断改进纺织品出口销售税退税办法，加快了退税进度。上述措施为巴适应全球纺织品贸易一体化后的形势，保持出口增长起到了较好的作用。 

今年以来，巴政府进一步加强了对纺织业的扶持，主要有以下几个方面： 

1、成立纺织服装技术发展委员会 

主要职能是加强职业培训，挑选一批具有技术基础和基本教学条件的纺织服装生产部门作为培训基地，与在国际纺织服装技术研究具有优势的学院建立协作关系，商务部提供培训中心与国外院校的协作费用。促进技术开发，在技术发展委员会统一指导下加强体系认证工作，提高产品质量。 

2、扶持服装产品出口 

为促进服装业的发展，将延续上财年对服装出口的扶持政策，用研发基金（R&D）向出口商返还6%的出口收益。 

3、对纺织服装产品出口相关行业的优惠政策 

与纺织服装产品出口相关的缝纫、印染、绣制、洗涤等服务业，由商务部推荐，中央财税局（CBR）批准，视同纺织服装业享受代扣税优惠税率。 

4、促进有机棉生产 

聘请国际著名棉花技术服务机构帮助开发有机棉，进行相关技术培训。政府保证以较低价格收购有机棉。 

5、新财年预算对纺织及纺织业有关的扶持政策 

（1）整个纺织业生产过程免征销售税 

（2）对出口外向型企业进口原材料、机械设备关税。 

6、制订出新的纺织品远景规划草案 

根据《纺织品2005年远景规划》执行情况，结合全球纺织品配额取消后世界纺织品贸易新的特点和巴纺织界本身以及在国际市场竞争中存在的问题，巴已制订出新的纺织品2010年远景规划草案。主要内容有： 

（1） 规范行业的法规和制度 

（2） 提高产品附加值和质量 

（3） 技术和设备更新改造 

（4） 大力开展职业教育和职业培训 

（5） 提高行业研发水平和增强设计能力 

7、加紧纺织城建设 

巴政府已决定耗资120亿卢比在卡拉奇卡西姆港附近建一占地面积约1,250英亩的纺织城，为此专门成立了卡拉奇纺织城有限公司，并派团到中国进行考察学习。纺织城建成后将面向国内外招商，巴期待通过建纺织城能增加20亿美元的纺织品出口。 

四、巴业界对中国纺织业的看法 

巴业界几乎一致认为，中国是全球纺织品配额取消后的最大受益者。中国早在20世纪80年代就开始注意对纺织工业的技术更新换代，90年代中国引入无梭和喷气织机占全球总量的80%。近些年来全球对纺织业的投资中国所占比例最大。中国纺织业在向附加值转型方面最为成功，其纺织品附加值产品和高档服装的比例不断增大。尽管欧美对中国纺织品市场准入采取种种手段进行限制，但中国纺织品将以物美价廉优势继续在国际纺织品贸易竞争中独占鳌头，其强大市场占有率和竞争地位不可撼动。 

有巴业界知名人士认为，2007年中国将完全从全球取消纺织品配额中解放出来，那时如巴还不能向纺织品附加值成品转型，将无力在世界纺织品贸易中取得竞争优势。 

也有巴研究机构对中国继续给予出口商出口补贴从而提升出口竞争力表示担忧。全巴纺织业协会最新调查认为，全球纺织品贸易进入一体化后新的规则不允许补贴，但中国和印度仍然沿用老的做法对其纺织品出口商进行补贴。 

有巴媒体报道，中国有相当大一部分纺织企业为国有企业，这些企业得到了政府的政策扶持，享有诸如优惠贷款等方面的特惠，有的企业甚至已濒临或已经破产，政府仍然向其贷款予以扶持。 

巴业界认为与中国合作比与其竞争要获得更大的益处，巴已把进口纺织机械从欧美、日、韩等市场逐渐转向中国。巴认为巴、中至少有49品类的纺织品具有互补优势，两国的纺织界应加强合作参与国际市场竞争，避免不必要的消耗。两国政府今年签署的早期收获计划将成为双方合作提供良好的契机，两国纺织界应认真把握。 

五、对我国纺织业的启示 

通过对全球纺织品贸易取消配额制后巴的纺织品出口情况的分析笔者认为，巴纺织业出现的一些问题应引起我国纺织业关注和重视，其有些做法值得我们借鉴： 

一、纺织品业今后的发展应坚持把重点放在产业结构调整、升级和提高产品附加值上面，那种盲目扩大规模、低水平生产、重复建设等问题应通过政策和法规来进行调整和限制，不能走那种看似投了资，实际却把钱花费在低层次建设和扩张上的老路子； 

二、全球纺织品贸易一体化后限制我纺织品服装出口的新贸易保护主义明显加剧，对此，纺织商（协）会应建立或完善预警、应急机制，同时要加强与驻外使（领）馆经商处（室）的沟通与联系，内外结合，最大限度地保护自身的利益； 

三、制订我国纺织业中长期发展规划和策略，让纺织行业有秩序、有目的向优化结构和提高产能方面发展，增强后劲和实现可持续发展； 

四、我国具附加值产品出口有相当一部分是通过来料（样）加工和贴牌生产方式进行的，有些品种、样式抄袭和仿造的多，通过自身设计的少。因此，应注重加强研发工作，提高自身的开发、设计水平； 

五、在附加值生产环节投资需要技术、管理、人才和更多的资本，此外，附加值生产需要有国际化标准、市场营销策略和良好的制造业基础，我国纺织业的发展应注意与其它产业链和行业的结合，实现整体、协调和平衡发展。 

 （摘自商务部网站）

【走出去】

我国纺织品对东盟出口前景分析

2004年11月29日，中国-东盟自贸区《货物贸易协议》在老挝万象签署，根据《货物贸易协议》，中国与东盟十国从2005年7月开始全面削减关税，中国与东盟老成员至2010年将绝大多数产品的关税削减到零，东盟新成员可享受多五年的过渡期，至2015年将绝大多数产品的关税削减到零。纺织品和服装产品是我们特别有出口优势的传统产品，在自贸区降税过程中能够获得何种利益，是我们研究中国-东盟自贸区时应该重点考虑的问题。
中国与东盟纺织品贸易概况

在纺织品和服装方面，中国从东盟进口最多的产品为棉纱、化学纤维长丝、化学纤维短纤等纺织原料和中间产品。2004年中国从东盟进口纺织品7.43亿美元，其中进口最多的是化学纤维短纤纤维、纱线（税则第55章），进口额达到2.38亿美元，占纺织品和服装总进口（包括原料）的32.1%；其次是棉纱、棉线及棉制品（税则第52章），进口额2.04亿美元，占比27.4%；再次是化学纤维长丝纤维、纱线（税则第54章），进口额1.83亿美元，占比24.7%。仅以上三种产品，即占有纺织品总进口的84.2%，这也说明，东盟国家在原材料和中间产品的生产方面具有一定的成本优势。
从进口的具体产品来看，聚酯短纤、粘胶短纤、混纺纱线等是短纤类进口较多的产品，细纱线（细度不超过50特的，包括尼龙纱线、氨纶长丝单纱、聚酯纱线等）是长丝类进口较多的产品，细度在232分特以上的特精梳、特未精梳单纱是棉纱、棉线类进口的主要产品。
2004年中国出口东盟的纺织品和服装达到43.72亿美元，占我国对东盟出口总额的11.3%，是我国对东盟出口的主要产品之一。我国对东盟出口纺织品的品种范围比较分散，最多的是针织服装（税则第61章），出口额达到9.55亿美元，占纺织品和服装出口总额的21.9%；其次是棉纱、棉线（第52章），出口额7.41亿美元，占比16.9%；第三是非针织服装（第62章），出口额6.77亿美元，占比15.5%；第四是化学纤维短纤，出口额4.73亿美元，占比10.8%；第五是化学纤维长丝，出口额4.54亿美元，占比10.4%。以上五种产品占了我对东盟出口总额的75.5%。
从出口的具体产品来看，化纤、棉制的T恤衫、套头衫、长裤等是针织类出口的主要产品；棉布（包括经染色、色织、漂白等工序的平纹布、斜纹布）是棉纱线类出口的主要产品；棉制长裤、衬衫、胸罩等是非针织类出口的主要产品；聚酯短纤、聚丙烯晴等的混纺布是短纤类出口的主要产品；长丝纱线、机织物是长丝类出口的主要产品。
从总体进出口情况来看，在服装贸易方面，我对东盟有较强的出口优势。在纺织原料和中间产品方面，双方均有较大的进出口量，但从进出口产品经过的加工程序看，从东盟进口的产品仍然处在纱线等较为上游的环节，而我对东盟出口较多的则是经过一定加工处理的布料等织物。总体来说，在我国与东盟的纺织品贸易中，东盟仍处在产业链的上游，我则相对处在下游位置。
我国主要进口纺织产品的降税情况

1.短纤类（聚酯短纤、粘胶短纤、混纺纱线）

目前我国短纤类产品中，纱线（如聚酯短纤、粘胶短纤、混纺纱线等）的进口关税均为5%，按照中国-东盟自贸区的降税模式，这些产品在2009年以前可以保持5%的关税不变，在2009年1月1日将关税削减到零。
机织物（如聚酯布、与棉混纺的聚酯布等）的进口关税为10%，按照自贸区降税模式，这些产品2005年仍保持10%的关税，2007年1月1日将关税削减到8%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。部分机织物（如漂白的聚酯布）关税为18%，2005年关税降低到15%，2007年1月1日降低到8%，2009年降到5%，2010年降到零。
在短纤类产品中，部分聚酯变形纱线、未捻的聚酯单纱、加捻单纱等共5个税目被我国列为一般敏感产品，这些产品目前适用的5%的关税将继续维持下去。
2.长丝类
在我国从东盟进口长丝类产品中，目前纱线（包括聚酰胺加捻单纱、定向聚酯单纱、长丝缝纫线、氨纶纱线、细尼龙纱线等）的关税均为5%，按照中国-东盟自贸区的降税模式，这些产品在2009年前保持5%的关税不变，在2009年1月1日将关税削减到零。长丝的机织物（未漂白、漂白的纯聚酯、棉混纺、其他混纺的长丝布等）目前的关税为10%，按照中国-东盟自贸区的降税模式，这些产品2005年仍保持10%的关税，2007年1月1日将关税削减到8%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。
在长丝类产品中，聚酯长丝丝束及合成纤维短纤、聚丙烯晴长丝丝束及合成纤维短纤等共6个税目被我国列为一般敏感产品，其目前适用的5%的关税将继续维持下去。
3.棉类
在我国自东盟进口的棉类产品中，棉纱（包括粗梳或精梳的细支或中支纯棉单纱、混纺棉单纱及多股纱）目前的关税为5%，按照中国-东盟自贸区的降税模式，这些产品2009年以前保持5%的关税，在2009年1月1日将关税削减到零。
棉布（包括轻质或较轻质布中的全棉或化纤混纺染色、色织布，重质布中的全棉染色或色织布）目前的关税为10%，按照中国-东盟自贸区的降税模式，这些产品2005年仍保持10%的关税，2007年1月1日将关税削减到8%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。其中，化纤混纺轻质棉布的税率为12%，按照自贸区的降税模式，这些产品2005年将关税削减到10%，2007年1月1日将关税削减到8%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。
在棉制品中，已梳和未梳的棉花共2个税目，目前在我国仍实行关税配额管理，配额内税率为1%，配额外税率为40%，这两个税目中，已梳的棉花被我列为高度敏感产品，其配额内的关税虽然将在2010年降为零，但配额外的关税将继续保持40%的税率。未梳的棉花被我列为一般敏感产品，配额内的税率2010年降低为零，但配额外的税率如何处理，双方还将进行进一步讨论。
主要出口纺织品的降税情况

1.针织产品
在东盟中，我国针织类产品出口的主要目的国为新加坡、泰国和马来西亚。
新加坡对服装的关税为零。
泰国对针织服装（如长裤、T恤衫、套头衫等）的关税为30%，按照自贸区的降税模式，2005年应将关税降低到20%，2007年1月1日降低到12%，2009年1月1日降低到5%，2010年1月1日降低到零。对部分产品，如棉制内裤，泰国除征收30%的从价税外，同时还按件征收6个泰铢的从量税，对从量税部分，泰国在2005年降低到4个泰铢，2007年降低到2.4个泰铢，2009年降到1个泰铢，2012年降低到零。对棉制衬衫，泰国除从价税外，还征收每件12个铢的从量税，2005年降低到8个铢，2007年降低到4.8铢，2009年降到2铢，2012年降到零。
需要注意的是，泰国将合成纤维制女上衣、女裤（毛制、合纤制除外）、男衬衫（棉、化纤制的除外）、女衬衫、内裤（棉、化纤制的除外）、棉制男睡衣、棉及化纤制浴衣、女睡衣、婴儿服（合纤制的除外）、男泳衣、棉制女泳衣、连裤袜、女统袜、短袜（毛、棉、合纤制的除外）共28个税目列为一般敏感产品。按照降税模式，这些产品的关税要在2012年1月1日降低到20%，2018年降低到5%。
马来西亚对针织服装的关税为20%，2005年保持20%的关税不变，2007年1月1日降低到12%，2009年降低到5%，2010年保持5%的关税，2012年降低到零。对袜子等衣着附件，马来西亚征收15%的关税，2005年保持15%的关税，2007年降低到8%，2009年降低到5%，2010年降低到零。
需要注意的是，马来西亚将男式西服套装（不包括毛制、合成纤维制的）、男长裤和工装裤（不包括毛制的）、棉制和合成纤维制的女西服套装、棉制和合成纤维制连衣裙、女长裤（不包括棉制、毛制和合成纤维制的）、男女衬衫、男内裤（不包括化纤制的）、棉制和化纤制的女内裤、棉制婴儿服、手套（毛、棉、化纤制的除外）共20个税目列为一般敏感产品，按照降税模式，这些产品要将20%的关税保持到2018年，2018年1月1日，这些产品的税率将降低到5%。
2.棉织品
我国棉织品出口的主要国家为泰国和印尼。
泰国对棉布征收的关税为20%的从价税，加上每公斤15个泰铢的从量税。按照自贸区的降税模式，对从价税部分，泰国应在2005年保持20%的关税，2007年1月1日削减到12%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。对从量税部分，泰国在2005年保持15铢/公斤的税率，2007年降至3.75铢/公斤，2009年保持3.75铢/公斤，2010年降至零。对棉纱，泰国征收的关税为10%的从价税，没有合并征收从量税，2005年保持10%的关税，2007年降至5%，2009年保持5%的关税，2010年降至零。
印尼对棉纱、棉线征收的关税为5%，按照降税模式，这些产品在2009年前保持5%的关税不变，在2009年1月1日将关税削减到零。对棉布等机织物，印尼征收的税率为10%，按照降税模式，这些产品2005年仍保持10%的关税，2007年1月1日将关税削减到8%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。在棉机织物中，印尼对色织平纹布（纯棉或混纺）、混纺棉布征收的税率为15%，按照降税模式，这些产品2005年保持15%的关税，2007年降低到8%，2009年降低到5%，2010年降低到零。
需要注意的是，印尼将色织全棉或与化纤混纺的平纹布共3个税目列为一般敏感产品，按照降税模式，2018年前保持15%的关税，2018年1月1日降低到5%。
3.非针织服装
我国非针织服装对东盟的出口主要目的地为新加坡、印尼和马来西亚，绝大部分销往新加坡。
新加坡对非针织服装征收的关税为零。
对非针织服装，印尼除对飞行服征收5%的关税外，其他均征收10%~15%的关税。对毛制服装、浴衣、衬裙、睡衣、背心、内裤、蜡染的运动服和泳装、尿布等衣着附件征收10%的关税，按照降税模式，这些产品2005年保持10%的关税，2007年削减到8%，2009年削减到5%，2010年削减到零。对《税则》第62章下的其他产品，印尼征收15%的关税，这些产品2005年保持15%的关税，2007年降低到8%，2009年降低到5%，2010年降低到零。
需要注意的是，印尼将棉及合纤制男裤、棉及合纤制女西服套装、棉及合纤制女上衣、连衣裙（人造纤维制的除外）、棉及合纤制裙及裙裤、毛棉及合纤制女长裤、男衬衫（毛制的除外）、棉及化纤制女衬衫、棉制男内裤、棉制尿布及婴儿服、围巾和头巾等（毛制的除外）、领带及领结共28个税目列为一般敏感产品，这些产品在2018年前保持原有的10%~15%的税率，在2018年1月1日将关税削减到5%。
马来西亚对非针织服装，如棉制或化纤制的衬衫、长裤等征收的税率为20%。按照自贸区的降税模式，2005年将保持20%的关税，2007年1月1日削减到12%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零，部分非针织品的关税将延迟到2012年削减到零。
需要注意的是，马来西亚将棉制男长裤、男衬衫（毛及化纤制的除外）、女衬衫（毛、棉及化纤制的除外）、男内裤、棉及合纤制尿布及婴儿服共8个税目列为一般敏感产品，这些产品在2018年前保持原有税率，2018年将关税降低到5%。
4.短纤类产品
我国短纤类产品出口的主要目的地为泰国、缅甸和印尼。
泰国对化学纤维短纤的纱线征收10%的关税，按照自贸区的降税模式，这些产品2005年仍保持10%的关税，2007年1月1日将关税削减到8%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。对化学纤维短纤的织物（如聚酯短纤、聚丙烯晴等的混纺布等），泰国征收20%的从价税，同时征收每公斤15个泰铢的从量税。对从价税部分，泰国在2005年保持20%的关税，2007年1月1日削减到12%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。对从量税部分，泰国在2005年保持15铢/公斤的税率，2007年降至3.75铢/公斤，2009年保持3.75铢/公斤，2010年降至零。
缅甸对合成纤维和人造纤维长丝丝束征收3%的关税，按照自贸区对老柬缅三国规定的降税模式，缅甸应保持3%的关税直至2013年，2013年1月1日将这些产品的关税削减到零。对于纤维，缅甸征收0.5%的关税，并在2013年削减到零。对于纱线，缅甸征收2%的关税，并在2013年削减到零。对于机织物（布等），缅甸征收15%的关税，并在2011年削减到5%，2013年削减到零。
印尼对短纤类产品有一定的关税升级现象，对纤维征收5%的关税或实行零关税，这些产品在2009年保持5%的关税，至2009年1月1日将关税削减到零。对纱线，印尼征收10%的关税，这些产品2005年保持10%的关税，2007年降低到8%，2009年降低到5%，2010年降低到零。对机织物，印尼征收15%的关税，2005保持15%的关税，2007年降低到8%，2009年降低到5%，2010年降低到零。
5.长丝类产品
我国长丝类产品出口比较分散，对新加坡、泰国、印尼、马来西亚、菲律宾和越南都有出口。
新加坡对长丝类产品征收的关税为零。
泰国对长丝类产品中的纱线征收10%的关税，按照自贸区的降税模式，这些产品2005年仍保持10%的关税，2007年1月1日将关税削减到8%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。对化学纤维长丝的织物（如聚酯变形长丝的染色、印花布，合成纤维长丝与棉混纺的色织布等），泰国征收20%的从价税，同时征收每公斤15个泰铢的从量税。对从价税部分，泰国在2005年保持20%的关税，2007年1月1日削减到12%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。对从量税部分，泰国在2005年保持15铢/公斤的税率，2007年降至3.75铢/公斤，2009年保持3.75铢/公斤，2010年降至零。
对长丝类产品，印尼征收关税的情况类似于短纤类产品，对纤维征收5%的关税或零关税，2009年1月1日取消关税；对纱线，征收10%的关税，2007年降低到8%，2009年降低到5%，2010年降低到零；对机织物，征收15%的关税，2007年降低到8%，2009年降低到5%，2010年降低到零。
马来西亚对大部分长丝类产品的进口实行零关税。但对部分纱线，如人造纤维长丝纱线、尼龙单丝等细丝，以及化学纤维长丝的机织物，马来西亚还征收10%的关税，这些产品按照自贸区的降税模式应在2005年保持10%的关税，2007年1月1日将关税削减到8%，2009年1月1日削减到5%，2010年1月1日削减到零。对聚丙烯纱线，马来西亚还征收15%的关税，按照自贸区的降税模式，应在2005年保持15%的关税，2007年降低到8%，2009年降低到5%，2010年降低到零。
需要注意的是，马来西亚将合纤丝线、未漂白或漂白的纯合纤长丝布、染色纯合纤长丝布共3个数目列为一般敏感产品，在2018年前保持原有关税，2018年1月1日将关税削减到5%。
菲律宾和越南尚未开始执行降税，其有关的降税情况待提交减让表后，我们将继续进行介绍。
我国纺织品对东盟出口前景简析

从我国对东盟出口纺织品和服装产品来看，目前我对东盟十国的纺织品和服装出口占我总出口的比例均低于纺织品贸易在我国全球贸易中所占的比例，所以，我国向东盟出口纺织品还有较强的增长潜力。
从我国和东盟纺织品及服装贸易的结构来看，东盟国家由于人工费用、原材料费用等较低廉等原因，近年来逐步成为我国纺织品工业原料的主要来源之一。其中印尼、马来西亚等产油国的化纤原料成本较低，是我国从这些国家纺织品进口的主要产品。泰国和越南的棉制品、特别是越南的棉制品由于其劳动力成本低廉，有着一定的竞争力。在成品服装上，我国的优势比较明显，顺差较大，特别是东盟国家消费量较高的T恤衫、套头衫、外穿背心、长裤、上衣、胸罩、衬衫等产品，近年来对东盟的出口量呈稳步上升趋势。
在东盟中，泰国、越南对纺织品征收的税率处在比较高的水平，马来西亚在纺织品方面也保留了一定水平的关税，同时，东盟国家纺织品进口关税均在不同程度上存在着关税升级的现象。随着自贸区建设进程不断深入，东盟国家原有的较高税率将逐步削减，最终也将彻底改变关税升级的情况。这一方面将有效降低我国纺织业原料成本，另一方面也将改善我国的纺织品对东盟的出口条件，促进我国纺织品的出口，有利于实现我国纺织品对全球出口市场多元化的战略目标。
（摘自《国际商报》）

编者注：*1.东盟老成员包括泰国、菲律宾、马来西亚、印尼、文莱和新加坡
　　　　*2.东盟新成员包括越南、老挝、柬埔寨和缅甸
【行业论坛】

华尔街日报：中国受限使其它发展中国家受益
据美国华尔街日报报道，当全球纺织品配额体制今年初宣告终结时，许多经济学家预计，中国服装生产商将受益最多，而其外国竞争对手的利益将受到极大损害，特别是孟加拉国、柬埔寨等发展中国家。但事态却并未向这个方向发展。
中国服装出口的快速增长导致土耳其和美国等众多国家掀起了一波限制从中国进口纺织品的浪潮，它们希望以此来保住本国纺织业的就业岗位。本周，美中两国官员试图就限制中国输美纺织品增速问题达成一项协议，以便在未来几年里对中国纺织品实施进口限制。
各国纷纷设限导致中国部分纺织品生产商正在裁减员工，也有一些生产商则将生产业务转移到其它国家，这些国家原本被认为本国纺织业会因中国的强有力竞争而遭遇灭顶之灾。与此同时，一些被认为在全球纺织品市场的份额将会下降的国家，如孟加拉国，却获得了更多的出口订单，国际劳工组织的一项研究显示，孟加拉国部分种类纺织品的出口订单额增长了48%之多。
事实上，一些原本希望扩大业务的中国大型纺织企业已经将一部分业务迁移到了蒙古和尼日利亚等国，以规避专门针对中国纺织品的进口配额限制，此举将导致服装生产成本出现不必要的增加。
以为PoloRalphLauren、Abercrombie&Fitch和LizClaiborne等国际知名品牌生产衬衫的香港联泰控股有限公司为例，该公司正准备到2006年初将其香港工厂的产量增加四倍，达到月产40万件。该公司人员表示，将在中国大陆生产的半成品运到香港去完成最后程序，商品的原产地就可以标为香港。虽然这样做会使每件衬衫的生产成本增加35至50美分，但可以合法地规避纺织品进口国针对中国设定的配额限制。
中国主要的针织服装生产商宁波申洲国际集团有限公司投资380万美元在柬埔寨兴建的一家工厂将于本月投产，它将负责生产出口到美国、年价值约为2.5亿美元的纺织品。据知情人士透露，申洲国际计划今年11月在香港进行首次公开募股，拟募集资金1.01亿至1.15亿美元。
每年从中国出口约3000万美元棉纱和聚酯产品的浙江越美集团一位管理人士说，他们已将生产对美出口产品的业务全部安排在公司在尼日利亚的一家工厂进行。
中国政府表示，美国和欧盟针对中国实施的贸易限制将使中国的出口减少23亿美元左右，并导致超过16万中国工人失业。而美国则坚持说，取消全球纺织品配额加快了其纺织业工作岗位的流失速度，而美国纺织业的处境本已岌岌可危。
国际劳工组织研究报告显示，中国纺织品出口争端造成的贸易局势不明朗正使众多亚洲发展中国家受益。报告中称，孟加拉国接到的纺织品出口订单2月份增加了1.57亿美元，而1月份该国的纺织品出口订单额下降了5200万美元。而巴基斯坦今年前4个月的纺织品服装出口额也平均增长了22.1%，达到创纪录的30.48亿美元。
报告认为，对中国纺织品出口今年大幅增长不必大惊小怪，因为中国的纺织品出口在2004年年底曾被人为压低。一些零售商为等待配额制度取消而将订单押后到今年1月份才下达给生产厂家，而一些之前绕道香港等地出口的中国大陆纺织品今年也改为直接从中国大陆出口，这些因素都增加了中国纺织品在全球市场的份额。
但国际劳工组织的纺织业研究员Jean-PaulSajhau说，正如分析师所料，肯尼亚和莱索托等不具任何竞争优势的国家在全球纺织品市场的占有率下降了。
(外联部)
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