【商会工作】
中国纺织品进出口商会欢迎中美就纺织品贸易达成协议
2005年11月8日，中美最终就纺织品贸易达成共识，签署了纺织品备忘录。我会认为，备忘录的签署，将有利于中美纺织品贸易环境的明朗和稳定，符合中美双方的利益。为此，我会对协议的签署表示欢迎。
根据协议，中美双方实施纺织品的数量管理从明年1月1日起至2008年12月31日止。管理的商品涉及21种纺织品和服装类别；协议产品的2006年基数基本上为2005年美国从中国进口相关产品的实际进口量，2007和2008年的基数均为上一年度全年协议量；2006年协议产品的年增长率为10-15%，2007年为12.5-16%，2008年为15-17%。同时，对协议外产品，美方将克制使用242段条款，并对协议签署之前因242段设限个案造成的我国企业在美卡关货物立即放行，不计入协议总量。

从协议的具体内容我们不难看出，中国政府最大限度地保障和维护了我国纺织服装出口企业的利益。历时近半年、经过七轮磋商谈判达成的协议，充分体现了中国政府积极与美国政府磋商、解决贸易摩擦的诚意。

我会认为，中美纺织品贸易达成的协议必将为中美纺织品贸易创造一个稳定的、可预见的贸易环境，大大增强中国企业和美国进口商接单和下单的信心和决心，促进中美纺织品贸易健康、持续发展。我会希望，中美纺织服装企业应着眼大局和长远，本着互惠互利的原则，实现共同发展和繁荣。中国企业要以此为契机，努力优化产业结构、提高国际竞争力，加强行业自律，实现对美纺织服装出口的有序增长。

                                         中国纺织品进出口商会

                                           2005年11月8日
【中方态度】

薄熙来就中美纺织品备忘录答记者问

l1月8日中美纺织品备忘录在伦敦签署之后，薄熙来部长现场回答了中外记者的提问。

薄熙来说，这次中美关于纺织品贸易问题的谈判历时5个月，谈了7轮达成协议，为双方的业界创造了可预见的、稳定的贸易环境。中美两国，尽管国情很不相同，但互为重要的贸易伙伴，而且来日方长，将共同面对越来越多的贸易问题。双方在处理矛盾时应努力寻找共同利益，以平和、理智与平等相待的精神妥善处理贸易争端。
　　薄熙来介绍说，这次纺织品问题涉及六、七十亿美元的出口，是近年来中美之间最大的一次贸易争端，不仅双方业界利益相关，也受到社会和新闻界的普遍关注。我们并不指望通过一次成功的谈判就能化解中美之间的贸易问题，但也不希望因为一宗贸易纠纷，就阻滞了双方经贸合作的进程。我赞赏中美双方技术层面富于专业精神的工作，也赞赏美方在第六、第七轮谈判中所表现出来的灵活性，这使最终达成协议成为可能。
　　薄熙来强调，纺织品涉及到中国近2000万人的直接就业，其中有很多是低收入的职工，他们还要养家，因此纺织业在中国是高度敏感的行业。2005年1月1日实现纺织品全球一体化后，中国有权利享受这一成果。对于像中国这样人口众多的发展中国家，培育起纺织服装这样有竞争力的行业很不容易，希望世界各国给予更多的理解。
　　在回答记者有关如何比较中美、中欧纺织品谅解备忘录时，薄熙来表示，两个协议是平衡的。中欧的协议在今年6月11日就己达成，欧盟表示了诚意，对于营造中欧纺织品正常稳定的出口环境起到了重要作用。这次中美之间又在平等务实的气氛下达成协议，和中欧协议互为补充，成为通过平等磋商来解决贸易争端的两个成功范例。
　　当记者问及第六、第七轮谈判时，薄熙来说，这次谈判是复杂的，也是困难的，正因为如此才谈到七轮，有几次已经走到了悬崖的边缘。如果说到业界的压力，美国的纺织服装业涉及到几十万人就业，而中国则涉及近2000万人的就业，应该说，中方企业的诉求更大、更强烈。我知道美国业界给波特曼先生施加了不小的压力，但有句俗话：“闹人的孩子多吃奶”，我们应做出正确的判断，不能说谁嚷嚷的厉害谁就有道理。众所周知，美国和中国的经济差距很大，美国的人均GDP和人均收入都30多倍于中国，如果我们的纺织企业不能实现合理的出口，很多工人将失去工作，这远比美国的人数要多。波特曼先生最后表现出一定的灵活性，但还不够，按理应该让中国的纺织品完全享受2005年1月1日以后全球纺织品一体化的待遇。当然，有一个242条款，我们遵守一切WTO的现成规则。但发达国家应该了解，全球贸易自由化是大势所趋，数量限制是不合时宜的。

商务部新闻发言人就中美签署纺织品谅解备忘录答记者问

11月8日，中美双方就纺织品问题达成协议，中国商务部新闻发言人就此回答了记者的提问。 
　　问：中美纺织品协议的主要内容是什么？ 
　　答：中美纺织品协议将于2006年1月1日正式生效，于2008年12月31日终止。 
　　中美双方同意在协议期内对中国向美国出口的棉制裤子等21个类别产品实施数量管理，包括11个类别服装产品和10个类别纺织产品，其中16个类别为2005年一体化产品，5个类别为2002年以前一体化产品。 
　　协议产品2006年基数基本上是2005年有关产品美国从中国的实际进口量，2007年和2008年基数均为上一年度全年协议量。 
　　协议产品2006年增长率为10-15%，2007年增长率为12.5-16%，2008年增长率在15-17%。 
对协议外产品，美方将克制使用242段条款。美国对协议签署日之前因242段设限个案造成的卡关货物立即放行，不计入协议量。 
　　问：您对中美纺织品谅解备忘录有何评价？ 
　　答：一体化后由于美方依据《中国加入WTO工作组报告书》第242段，频繁对中国纺织品实施限制措施，给两国纺织品贸易带来了极大的不稳定性，影响了贸易的正常、有序发展。中美两国业界强烈要求两国政府通过磋商达成协议，为两国业界创造稳定和可预见的贸易环境，维护双边经贸关系和发展大局。基于双方共同关切，中美两国政府在平等互利的基础上，经过七轮磋商，最终就纺织品问题达成了协议。纺织品问题的解决符合中美两国企业的共同利益，有利于推动双边经贸关系的平稳发展。

【美方态度】

美国各界对中美达成纺织品协议的反映
11月8日，中美在伦敦就纺织品达成协议。对此，美国各界纷纷发表看法。
·美国政府
美国贸易谈判代表波特曼认为，这项协议对于中美两国来说都是公平的，显示了双方有能力解决棘手的贸易争端，纺织品贸易问题的解决符合中美两国企业的共同利益，有利于推动双边关系的稳定发展。同时他还表示，协议的达成为美国零售商和生产商带来了贸易的稳定性和可预见性。
美国商务部部长古铁雷斯于协议达成当天也发表看法。他对协议达成表示欢迎，认为这证明了美国政府可以在WTO进程中与贸易伙伴解决分歧。他也高度评价了协议的意义，称协议为美国纺织界和纺织工人带来公平和稳定的贸易环境。
·美国纺织生产界
11月8日，美国全国纺织组织总会（NCTO）发表声明，对中美纺织品协议达成表示欢迎。
NCTO主席吉姆.切内特认为，协议的达成是美国纺织工人的胜利，对纺织生产界来说，是个好消息。协议让美国纺织界明确地知道，在未来3年里，中国纺织品对美出口不会出现激增。美国纺织界也不需要每年提交众多的设限申请以限制中国产的纺织品进口。此外，美国纺织生产商保留继续使用特保的权利。
切内特还对中欧和中美纺织品协议做了比较。他认为，中美纺织品协议较中欧纺织品协议，敏感类别产品的平均增长率控制得更低，设限期限更长（至2008年底，而中欧的为2007年底），以及避免使用弹性处理机制的做法。
不过，切内特认为，中美纺织品协议只是延缓了中国纺织品对美国市场的冲击，并没有彻底消除其威胁。他认为，中国仍会对纺织企业进行补贴，操纵人民币汇率，采用非公平贸易手段，违背其作为WTO成员的承诺。NCTO将请求美国财政部在其11月的报告中将中国评为货币汇率操纵国。同时，NCTO将与美国政府及国会紧密合作，在未来的多哈谈判，为纺织品工人谋取更多的福利。
另外，美国制造贸易行动联盟（AMTAC）主席坦帝洛也发表看法，认为协议的达成是对中国采取不公平贸易手段和其对纺织品贸易危害性的抗议。
·美国零售界
11月8日，美国服装鞋类协会（AAFA）发表声明，认为协议达成是一种进步，并敦促美国政府放弃使用特保措施。
AAFA总裁凯文.布克发言称：“我们从来就反对使用特保，特别是证据显示中国的进口并没有对美国市场进行干扰。协议带来的优惠远比在特保体制时期的多。我们感谢贸易谈判代表波特曼及其他美国官员对协议达成做出的努力，为双方经贸关系注入了更多稳定性和可预见性。”
同时，布克还敦促美国政府终止对现有特保申请的裁决和调查活动。他注意到协议中要求美国克制使用特保措施的条款，因此，他要求美国政府详细说明纺织生产界未来所能承受的极限。
此外，布克还呼吁中国政府能尽快颁布有效、透明的配额安排方法，使众多企业能够公平、有效的使用配额。
最后，布克敦促有关各方尽快发布与此协议有关的细则和指导。
另外，美国全国零售联合会（NRF）副会长埃里克.奥托也对协议达成发表看法，称：“我们反对对进口设限。但中美纺织品协议的达成相对现有的特保体制是一种进步，我认为特保体制的建立是出于政治原因，它无视美国零售商和消费者利益所受到的损害，也无助于提高美国纺织工人的就业。”

(外联部)

我会强烈抗议土耳其政府继续对我纺织品实施限制措施

最近，土耳其政府发表公告向业界征求2006年对中国纺织服装产品实施进口数量限制方面的意见，继续寻求对我产品实施贸易保护，中国纺织品进出口商会代表中国纺织服装出口企业对此表示强烈不满和坚决反对。

在全球纺织品贸易步入一体化不久，土耳其政府不顾中国政府和业界的反对，不顾国内的需求，大对多达42项的中国纺织服装产品实施数量限制，完全违背了WTO自由贸易的原则，不仅严重损害了中国纺织生产企业、出口企业的利益，同时也严重损害了土耳其的进口商、零售商和广大消费者的利益。 

中国入世以来，严格遵守各项承诺，开放市场、降低关税。中国政府和业界也一直为化解中土两国纺织品贸易矛盾做出积极努力。但是，我们遗憾的看到，土方不仅延续了05年的限制内容，更加大了限制范围，将一些纺织品一体化前的非配额品种也纳入限制之列，甚至正在遭受反倾销调查（尚未结案）的中国产品也在其中。我们认为土耳其政府的做法不仅背离了世贸组织自由贸易原则和纺织品贸易自由化的精神，严重损害了多边贸易体制，也违反了中国加入世贸组织法律文件中的有关规定，影响了中国在世贸组织中权利和义务的平衡。我会要求土耳其政府立即撤销此错误决定，尊重世贸规则和双边互惠的经贸合作原则，通过对话与合作，妥善解决中土纺织品贸易问题，避免因此损害中土经贸关系，同时，也为一体化的平稳过渡承担自身应有的责任。我会认为，纺织品贸易对中土双方都非常重要，如发生摩擦对双方都不利。希望土耳其政府能够从双边贸易长远发展出发，停止这种有损双边贸易关系的限制措施。
　　同时，我会强烈呼吁中国政府就此问题与土耳其政府进行严正交涉，切实维护中国纺织业在入世后应享有的正当权益，必要时对其采取相应的报复措施。

中国纺织品进出口商会

2005年11月8日
【特别关注】

【预警信息】

美国商务部公布艺术画布反倾销调查初裁结果
2005年10月31日，美国商务部公布从中国出口的艺术画布反倾销调查初裁结果，认定我出口企业以低于正常价值出口涉案产品，并裁定倾销幅度从55.78%－264.09%不等。美商务部将命美国海关与边境保护署暂停涉案产品的清关，并基于初裁倾销幅度征收保证金或提供保函。
此次调查是申诉方TARAMaterials于2005年4月1日提起的，涉案产品海关税则号为5901.90.20、5901.90.40，调查期为2004年7月1日——2004年12月31日，涉案金额约为600万美元，共有四家企业应诉。美商务部选取了2家抽样企业：宁波康大进出口有限公司和无锡凤凰画材-有限公司，这两家企业占涉案期全国出口的93%。
美商务部在本案中适用了其新修订的出口商/生产商分别税率程序，非抽样企业须递交分别税率申请表,主张其出口经营没有受到中国政府的控制，在审核后才可能获得分别税率。此税率将基于抽样企业加权平均税率做出。此外，美商务部还适用了新的出口商、生产商捆绑税率程序，即给出口商的分别税率同时适用于在调查期内向此出口商提供涉案产品的一家或多家生产商，由于此税率由此出口商和其生产商共同所有，所以叫做捆绑税率。
在初裁后，美商务部将审查各利益相关方递交的评论意见及相关证据，并在2006年3月做出终裁。如果美商务部在终裁中认定存在倾销，美国国际贸易委员会认定中国的出口存在实质损害，则美商务部将发布征收反倾销税的法令并命美国海关和边境保护署对涉案产品征收保证金。
据悉，美国调查当局将于11月底或12月初进行实地核查。我部现正收集企业初裁意见并草拟我会评论意见。     
（法培部）
欧盟海关公布中欧纺织品协议10种纺织品清关率（届时更换最新数据）
(截至2005年11月9日) 
	类别
	商品名称
	数量单位
	6月11日~12月31日

设限数量
	6月11日~11月9日

清关数量
	清关率%

	2类
	梭织棉布
	公斤
	20,212,000
	13,825,502
	68.40

	4类
	T恤衫
	件
	161,255,000
	168,173,169
	100.77

	5类
	毛衫
	件
	118,783,000 
	187,335,399
	157.71

	6类
	梭织裤子
	条
	124,194,000 
	133,742,748
	107.69

	7类
	女式衬衫
	件
	26,398,000 
	27,028,116
	100.10

	20类
	床单
	公斤
	6,451,000
	6,222,609
	96.46

	26类
	连衣裙
	条
	8,096,000 
	8,535,663
	98.40

	31类
	胸衣
	件
	108,896,000 
	113,911,129
	101.42

	39类
	桌布
	公斤
	5,521,000
	5,039,038
	91.27

	115类
	亚麻或苎麻纱
	公斤
	2,096,000 
	2,299,752
	101.62


 

数据来源：欧盟海关

美国对中国棉制裤子等九种纺织品实施限制情况（届时更换最新数据）
美国政府自2005年5月23日起对从中国出运的棉制针织衬衫（338/9类）、棉制裤子（347/8类）和棉及化纤制内衣（352/652类）实施数量限制；自5月27日起对从中国出运的化纤制针织衬衫（638/9类）、化纤制裤子（647/8类）、男式梭织衬衫（340/640类）和精梳棉纱（301类）实施数量限制；9月1日起对胸衣（349/649类）、化纤长丝织物（620类）实施数量限制。数量限制到2005年12月31日。美方公布的限制数量和截至2005年11月8日已使用数量如下： 
	类别
	品名
	限制数量
	已使用数量（截至2005年11月8日）
	已使用量占比（%）

	338/339
	棉制针织衬衫
	4,704,115打
	4,704,115打
	100

	347/348
	棉制裤子
	4,340,638打
	4,340,638打
	100

	352/652
	棉及化纤制内衣
	5,062,892打
	5,062,892打
	100

	638/639
	化纤制针织衬衫
	2,844,383打
	2,844,383打
	100

	647/648
	化纤制裤子
	2,660,678打
	2,640,678打
	100

	340/640
	男式梭织衬衫
	2,213,126打
	2,208,711打
	99.8

	301
	精梳棉纱
	1,450,777 公斤
	597,408公斤
	41.2

	349/649
	胸衣
	7,275,21打
	3,074,195打
	42.3

	620
	化纤长丝织物
	12,328,306平方米
	11,185,908平方米
	90.7


【热点报道】

【政策法规】

商务部公告2005年第84号 输美纺织品管理公告

11月8日，中国商务部长薄熙来与美国贸易谈判代表波特曼在伦敦签署了《中华人民共和国政府和美利坚合众国政府关于纺织品和服装贸易的谅解备忘录》，现就协议产品相关管理问题公告如下：

　　一、产品及数量
　　协议共涉及21种纺织品，具体如下：

	产品
	单位
	2006年
	2007年
	2008年

	200/301 棉纱、缝纫线及精梳棉纱
	公斤
	7,529,582
	8,659,019
	10,131,052

	222 针织布
	公斤
	15,966,487
	18,361,460
	21,482,908

	229 特殊用途布
	公斤
	33,162,019
	38,467,942
	45,007,492

	332/432/632类别-部分（及婴儿袜） 母类别T
	打双
	64,386,841
	73,963,859
	85,058,437

	332/432/632类别-部分（及婴儿袜） 子类别B
	打双
	61,146,461
	70,318,431
	80,866,195

	338/339类别-部分  棉制针织衬衫
	打
	20,822,111
	23,424,875
	26,938,606

	340/640  男式梭织衬衫
	打
	6,743,644
	7,586,600
	8,724,590

	345/645/646  套衫
	打
	8,179,211
	9,201,612
	10,673,870

	347/348  棉制裤子
	打
	19,666,049
	22,124,305
	25,442,951

	349/649  胸衣
	打
	22,785,906
	25,634,144
	29,479,266

	352/652 棉及化纤制内衣
	打
	18,948,937
	21,317,554
	24,515,187

	359S/659S  泳衣
	公斤
	4,590,626
	5,164,454
	5,990,767

	363  起绒毛巾
	条
	103,316,873
	116,231,482
	134,828,519

	666类别-部分  纺织制百叶窗及窗幔
	公斤
	964,014
	1,084,516
	1,268,884

	443  毛制西装套装
	套
	1,346,082
	1,514,342
	1,756,637

	447  毛制裤子
	打
	215,004
	241,880
	280,581

	619  化纤织物
	平米
	55,308,506
	62,222,069
	72,177,600

	620  其他合纤织物
	平米
	80,197,248
	90,221,904
	103,755,190

	622  玻璃纤维织物
	平米
	32,265,013
	37,104,765
	43,412,575

	638/639类别-部分  化纤制针织衬衫
	打
	8,060,063
	9,067,571
	10,427,707

	647/648类别-部分  化纤制裤子
	打
	7,960,355
	8,955,399
	10,298,709

	847  植物纤维制裤子
	打
	17,647,255
	19,853,162
	23,029,668


　　因上述协议产品的部分税号需要拆分和新建，中美双方目前正抓紧进行相关技术性工作，随后将公布具体的税号目录。

　　二、国内管理
　　2006年度的协议产品数量将采取业绩分配和公开招标两种方式进行管理。业绩分配数量占协议数量的70%，具体按《纺织品出口临时管理办法》（商务部2005年第20号令）执行；公开招标数量占协议数量的30%，具体按《纺织品出口许可数量招标实施细则》（商贸发[2005]502号）执行。2006年度协议产品数量的首次业绩分配和招标工作将在11月下旬至12月上旬期间进行。

　　三、双边管理
　　企业凭中方签发的出口许可证和原产地证书向中国海关申报出口。美国海关凭中方提供的上述数据核查验放。


商务部
二○○五年十一月十日

请在此处预留【通知公告】商会招标帐号的位置，谢谢
欧盟或考虑实施进口产品原产地标签规定
根据欧盟现行法例，由第三地进口的产品只须在报关时呈报原产地资料，生产商并无责任在产品加上原产地标记，假若加上标记，则须确保资料无误，以保障消费者及竞争对手免遭误导。不过，将来欧盟或会规定所有输入该区的纺织品及服装产品必须附有原产地标签。
早在2003年，欧洲委员会通过了一份关于欧盟扩大后区内纺织及服装业前景的议案，并成立高层工作小组，就如何加强欧洲纺织及服装业竞争力提交建议。小组于2004年7月发表报告，就贸易政策、知识产权保护及强制性原产地标签等重要事项提出建议。
小组发表报告后，欧委会考虑建立新的产品标签机制，在欧盟产品加上「欧盟制造」的标志。然而，在2004年6月，欧洲消费者谘询小组却表示反对设立任何强制性制度，在非食品产品加上「欧盟制造」的标签，认为该等标签对消费者并无裨益。因此，欧委会撤回建议，不再提倡设立强制性原产地标签制度。
不过，最近欧洲议会、欧盟成员国及业界却有声音表示，应规定若干进口产品(包括纺织品及服装)附有原产地标记。例如，在2005年9月6日，欧洲议会采纳了TokiaSaifi一份关于2005年后纺织及服装业情况的报告，该报告强调应对纺织品及服装产品实行强制性原产地及厂商名称标签规定，以便消费者得悉产品来源。
此外，欧洲议会于2005年10月13日通过卢卡斯的报告，报告要求欧委会研究引入欧洲标签制度的可行性。此举或会促使欧委会进行深入研究，并就进口产品原产地标签问题提出新的议案。
部分欧盟成员国支持设立原产地标签制度，其中以意大利为最。该国生产商促请政府强制规定进口产品附上原产地标记，认为此举有助消费者掌握产品原产地资料及免受误导，以及进一步防止知识产权受到侵犯。他们的立场得到不少政界人士支持。在意大利，进口产品附有不实标签的情况相当严重。据报载，意大利海关每天均没收附有不实原产地标签的货物，据称该等货物大部分来自中国内地。
鉴于要求进一步保护欧盟纺织业的呼声日益响亮，欧委会可能再次考虑进口纺织品及服装原产地标签规定事宜，业者宜密切留意事态发展。
(摘自香港贸发局网站)
【法律理论与时务】
WTO反补贴法律制度初探（上）
众所周知，中国产品的出口面临着国外各种贸易壁垒限制的重重威胁，而最常用的就是中国入世承诺的“特保”和WTO许可的“两反一保”措施。所谓“两反一保”，即反倾销、反补贴和保障措施。目前，中国企业对于反倾销、保障措施甚至“特保”都有了一定的认识，很多纺织企业还亲身经历过这些措施的“洗礼”，但对WTO的反补贴措施恐怕知之甚少。其实，依笔者之见，随着国际社会对中国市场经济地位的认可，反补贴调查不仅会逐年增多，而且反补贴和反倾销往往会同时针对某一产品展开调查，使企业更难对付，而企业如果不积极参与，其不利结果是一样的，都是加征相应的关税。

并不是所有补贴都是被禁止的，WTO《补贴与反补贴措施协议》明确规定了哪些补贴是许可的，哪些是可诉的，哪些是禁止的，同时也赋予了进口国当局依程序调查和征收反补贴税的权力。

一、什么是补贴？

补贴作为公共经济政策的重要组成部分，是政府采取的行为。但某些补贴将会导致产业之间形成不公平竞争，在他们之间造成利益不平衡，这样，对进口方或第三方的相关产业的合法利益造成损害，进而造成贸易扭曲。从根本上来说，反补贴和反倾销想达到的目标是一样的，都是通过采取相应的贸易救济措施改变这种不公平竞争的状况。那么什么是补贴呢？WTO《补贴与反补贴措施协议》对补贴进行了专门的定义。只有满足以下三个条件才成立：第一，补贴是由政府或公共机构提供；第二，政府提供了财政资助或任何形式的收入或价格支持；第三，补贴使产业或企业得到了利益。补贴的形式主要有：

1、涉及资金的直接转移(如赠款、贷款和投股)、潜在的资金或债务的直接转移(如贷款担保)的政府做法；
　　2、放弃或未征收在其他情况下应征收的政府税收(如税收抵免之类的财政鼓励)； 
　　3、政府提供除一般基础设施外的货物或服务，或购买货物；
　　4、政府向一筹资机构付款，或委托或指示一私营机构履行以上1至3列举的一种或多种通常应属于政府的职能，且此种做法与政府通常采用的做法并无实质差别；
补贴只有在具备“专向性”时，才受反补贴法律的约束，所谓“专向性”是指给予特定的企业或产业，因为这种补贴将造成竞争起始的不公平。

二、补贴的分类

WTO《补贴与反补贴措施协议》借用交通红绿灯的社会效应将补贴分为三类：红灯补贴（禁止性补贴）、黄灯补贴（可诉性补贴）、绿灯补贴（不可诉补贴），

红灯补贴是禁止性补贴，即任何政府都不能对国内企业给予这一

类补贴。主要包括出口补贴和进口替代补贴。这两种补贴的目的在于鼓励出口和限制进口，因此非常直接地影响国际贸易，对其他成员造成不利影响。出口补贴是指：除《农产品协定》外，按照法律或事实上视出口实际情况而给予的补贴。进口替代补贴是指即视使用国内货物代替使用进口货物而给予的补贴。

“黄灯补贴”即可诉补贴，是指在一定范围内允许实施，但如果在实施过程中对其他成员方的经济贸易利益产生了负面影响时，受影响的成员方可对其补贴措施提出申诉。这种不利影响包括（1）对另一成员方的国内产业造成损害；（2）使其他成员根据GATT1994直接或间接产生的利益减损或丧失特别是根据GATT1994第2条项下的约束性关税减让而产生的利益；（3）严重歧视另一成员的利益。
绿灯补贴（不可诉补贴）：绿灯补贴实际上就是WTO许可成员使用的补贴，除了非专向性之外，还有一些具体的表述。如对于基础研究的援助，即研发补贴，可以达到成本的75%，或对于“竞争前开发”，可以达到成本的50%；对于贫困地区的援助，即贫困地区的补贴，只要不是限定在特定企业或产业，也可以进行补贴还有就是为使现有设施适应新的环境要求而采取的补贴即环保补贴。这些补贴是不可诉的。

三、反补贴调查

在了解了补贴之后，我们可以清楚的知道WTO反对什么样的补贴。如果一国对某些产业实施了WTO禁止补贴或可诉补贴并出口到另一国，则另一国会展开调查，以确认这种补贴是否存在以及是否违反了WTO关于反补贴的有关规定并决定是否征收相应的反补贴税。各成员方采取反补贴措施必须依据法定的程序和标准进行。各国的反补贴法律程序应符合WTO«补贴与反补贴协定»的要求与安排。反补贴的发起和调查程序与反倾销的很相似。

    （一）调查的发起 

    《反补贴协议》第11条规定，任何一成员方如果有证据证明其他成员方采取的补贴措施对本国国内产业造成了损害，都可向本国调查当局提出发起反补贴调查的申请。该申请应以书面形式提出，并且应当能够证明存在补贴、因该补贴造成的对其国内产业的损害以及补贴进口产品与损害之间存在因果关系。发起调查的申请书应包括申请人的身份、申请人国内生产的相同产品的数量与价值的说明、有关所指控补贴的存在、数量与性质的证据以及产业损害的评估等。

    （二）调查当局的审查与调查 

     反补贴调查当局应对申请书中所提供的资料的准确性进行审查，以便决定所提供的证据是否足以发起一项反补贴调查。 

    《反补贴协议》第11条第6款规定，在特殊情况下,调查当局在掌握足够证据的条件下也可自主发起反补贴调查。 

    《反补贴协议》第11条第9款规定，调查当局一旦确信没有足够证据证明调查是合理的，应当拒绝当事人的申请。如果在调查中发现一项补贴的数量是微不足道的（指补贴占产品总价值低于1％），或者补贴进口产品的数量或造成的损害是可以忽略不计的，应当立即终止调查。一般情况下，调查应在1年内结束，特殊情况下最多可延长至18个月。 

    （三）证据的收集 

《反补贴协议》第12条规定了反补贴调查中证据的收集，主要内容包括： 

（l）调查当局应当给予所有与案件有利害关系的各方当事人提供证据的机会。当出口商、生产者或利害关系成员方收到反补贴调查的问卷后，应当最迟在30天内予以答复。 

    （2）除机密资料外，调查当局对利害关系方提供的各种书面证据资料应立即提供给其他利害关系方。 

    （3）调查当局应当为所有利害关系方提供阅读有关该案的各种信息资料的机会。 

    （4）对于机密信息，未经提供方的特别许可不得公开。调查当局可要求提供机密信息的利害关系方提供机密信息的非机密摘要。如果信息提供者不愿提供摘要，调查当局可以不考虑使用该信息。 

    （5）调查当局可以到其他成员方境内进行必要的调查，但必须提前通知并得到该成员方的许可。调查也可在有关成员方及其境内公司同意的前提下审查该公司的有关记录。 

    （6）调查在作出最后决定之前，应当将其确认的基本事实通知所有利害关系方，这些基本事实将是作出最后决定的基础。从披露此类信息到作出最后决定之间，应为各当事方保护其利益留有足够的时间。 

    （四）磋商 

    《反补贴协议》第13条规定，在调查开始前和整个调查过程中，各当事方之间应当进行磋商，发起调查的当事方应当邀请可能或已经受到调查的成员方进行磋商，但是当事方不能利用磋商的机会故意阻止调查当局的调查进程。 

    （五）损害的确定 

    《反补贴协议》第15条是关于如何确定补贴措施对成员方国内产业造成了损害的规定，损害的确定是决定是否最终采取反补贴措施的关键。其具体内容包括： 

    （1）确定损害应当考察三个方面的情况：补贴进口的总量、补贴进口对国内相同产品价格的影响和补贴进口对国内相关生产者的影响。 

    （2）当反补贴调查涉及到来自不同国家的进口产品时，调查当局可以合并评估这些进口对国内产业的影响，但在某些情况除外。

    （3）审查补贴对国内产业的影响应包括所有反映产业状况的经济因素与指标，具体包括：实际的与潜在的产量、销售、市场份额、利润、生产力、投资回报、影响国内价格的各种因素，对现金流量、存货、就业、工资、增长、投资能力等的负作用。 

（4）应当证明补贴进口与对国内产业造成损害之间存在因果关系。 

（5）对于重大损害威胁的判断，应当基于事实，特别应考虑有关补贴的性质以及补贴可能对贸易造成的影响等因素。（未完待续）

(法培部)
【统计分析】

WTO公布2004年世界纺织服装贸易统计
近日，WTO公布了2004年世界货物贸易数据。中国成为世界第三大货物贸易国，比2003年上升了一位，仅次于德国和美国。同时，中国成为世界第三大进口国和世界第三大出口国。
2004年，世界纺织服装贸易额为4528.3亿美元，同比增长11.9%，占世界贸易总额的4.9%。其中，纺织品贸易额为1947.3亿美元，同比增长13%；服装贸易额为2581.0亿美元，同比增长11%。
2004年，中国纺织服装出口在世界纺织服装贸易中的份额为21%，较之2003年上升了一个百分点，上升幅度较2003年趋缓。其中，在世界纺织品贸易中的份额从上年的15.9%增长到17.2%，在世界服装贸易中的份额从上年的23%增长到24%。
一、纺织品贸易
1.出口
2004年，全球纺织品出口1947.3亿美元，比上年增长14.9%。出口主要集中在亚洲、欧洲以及北美地区。
欧盟（25国，下同）纺织品出口额为712.9亿美元，同比增长10%，占全球出口份额的36.6%，列第一位。其中成员国间出口469.8亿美元，占欧盟出口总额的65.9%；欧盟对外出口243.1亿美元，占34.1%。
2004年，中国纺织品出口334.3亿美元，同比增长24%，占全球出口份额的17.2%，列第二位，是前15位中增幅最大的。
中国香港出口额为143.0亿美元，同比增长9%，其中转口136.1亿美元，增长19.4%。
列四到十位的国家分别是：美国、韩国、中国台湾、日本、印度、土耳其、巴基斯坦。
在前15位国家和地区中，土耳其的增幅仅次于中国，为22%，泰国第三，为21%。其他国家和地区同比也均呈增长趋势，普遍增幅在10%左右。
2．进口
2004年全球纺织品进口主要也集中在亚洲、欧盟和北美地区。
欧盟是全球最大的纺织品进口市场，进口额679.7亿美元，同比增长9%，占全球进口份额的33.0%，其中欧盟外部进口209.9亿美元，增长10.2%，占欧盟进口总额的30.9%。
美国位居第二，进口206.6亿美元，增长13%，占全球进口份额的10.0%。中国（金额46.0亿美元，增长27%）位居美国进口来源第一位，是美国排名前20位的纺织品进口来源中增幅最大的国家和地区，占市场份额的22.3%。
中国位居第三，进口153.0亿美元，增长8%，占全球份额的7.4%。
中国香港、墨西哥、日本、土耳其、加拿大、韩国、越南分列第四至第十位。其中，增幅最大的是土耳其（21%）和越南（20%），其他排名前15位的国家和地区同比也呈增长趋势，增幅均在10%左右。
二、服装贸易
1．出口
2004年全球服装出口总额为2581亿美元，同比增长11%。
欧盟位居出口第一位，出口额749.2亿美元，同比增长9%，占全球份额的29.0%。其中盟外出口191.3亿美元，同比增长11%，占欧盟服装出口总额的25.5%。
中国列第二位，出口额为618.6亿美元，同比增长19%，是排名前10位的国家和地区中增长幅度最高的。中国服装出口占全球出口份额的24%。
第三位是中国香港，出口额251.0亿美元，同比增长8%，其中转口169.6亿美元，同比增长13%。
土耳其、墨西哥、印度、美国、罗马尼亚、印尼和孟加拉列四到十位。前10位的国家和地区中，除美国和墨西哥同比下降9%和2%、孟加拉与去年持平外，其余国家和地区均呈增长趋势，增幅（除中国外）都在10%左右。
2．进口
在全球服装进口市场中，欧盟位居第一位，进口1216.6亿美元，增长14%，占全球份额的45.0%。其中盟外进口占54.1%，为658.6亿美元，同比增长15%。
美国居第二位，进口757.3亿美元，增长6%，占全球份额的28.0%。其中中国（金额143.9亿美元，增长20%）列进口来源第一位，占美国服装进口市场份额已经上升至19.0%。
日本位居第三，进口216.9亿美元，增长11%，占全球份额的8.0%。
中国香港、俄罗斯、加拿大、瑞士、韩国、澳大利亚、墨西哥分列第四至第十位，其中墨西哥是唯一一个下降的国家和地区，降幅为15%，增幅最大的是澳大利亚，为22%。
中国列全球服装进口市场第十四位，进口额为15.4亿美元，同比增长8%。    
 (外联部)

中国棉花形势月报

9月下旬至10月上旬，部分棉区持续阴雨寡照,棉花产量和质量均受到影响。除新疆自治区等少数省份增产外，多数省棉花产量都有所减少。据中国棉花协会调查分析，全国棉花总产量为545万吨，较上月预测数下降15万吨，比上年度减少87万吨，减幅13.8 %。棉纺织工业仍将快速增长，纱、布产量持续增加，预计2005年度棉花总需求940万吨左右，比上年度增加80万吨，增幅10%左右，产需缺口加大。但是，受美国设限的影响，纺织品出口形势不利，棉花需求面临不确定性。全球棉花市场产需基本平衡，资源供应充足。视国内产需缺口情况，国家有关部门将及时增加发放棉花进口配额，组织棉花进口，弥补产需缺口。进入10月份，收购价格高开高走，但受棉纺织品销售不畅等因素影响，新棉销售价格同步上涨缺乏支撑，10月下旬收购价格有小幅回落。同时，撮合、期货价格处于波动状态。目前，棉区呈现棉农惜售、企业慎购的特点。

（一）部分棉区气象条件不利，棉花产量再度减少

据中国棉花协会最新调查预测，由于采摘收获期部分产棉区长时间连续阴雨影响了棉花产量，今年棉花单产较去年降低，预计总产量为545万吨，较上月预计数再度减少15万吨。10月份全国各地棉花基本停止生长，处于采摘阶段。9月下旬至10月上旬，新疆、长江中游棉区光热较为充足，棉花采收顺利，但黄淮大部、陕西南部和长江下游多雨寡照，部分地区土壤湿度过大，棉花裂铃、吐絮、收晒受到一定的影响，特别是山东、安徽、河南、江苏部分地区出现暴雨、洪涝或长时间连阴雨天气，不利于棉花裂铃吐絮和适时采摘。10月中下旬全国大部棉区光热充足，有利于棉花采摘、晾晒。

（二）新棉全面开秤，部分地区棉农惜售心理严重
进入10月后，全国各地全面开秤。受产量下降影响，收购价格一路走高，“十一”之后大部分地区籽棉收购价格达到甚至超过3.0元／斤， 10月中下旬略有回落，但总体稳定在标准级籽棉2.9元/斤左右，较收购初期上涨了0.2元/左右，同比上涨30 %左右。新疆、湖北等省区收购进度较快。截至10月20日，新疆供销社系统已累计收购皮棉约1108万担，同比增长56.6%。江苏、山东、河南等省由于受灾，棉农惜售心理严重，新棉收购进度缓慢。

（三）10月份国内棉花价格先扬后抑，波动较大

国内预期产量减少，供需缺口增加，但同时国际市场供需基本平衡，资源充足；纺织企业销售不畅，出口受阻，资金有限，难以承受高价位棉花，购棉不积极。受上述因素影响，10月份国内棉价先扬后抑，呈波动状态。“十.一”长假过后，国内棉花现货价格大幅上扬，10月中旬，仍以上涨为主，但波动幅度较大，10月下旬以来，国内棉花价格出现下跌。10月份中国棉花价格指数CCIndex（328）最高值为10月19日的14296元/吨，最低值为10月5日的13796元/吨，波动幅度500元/吨。10月当月均价14144元/吨比9月均价上涨784元/吨。

（四）9月份我国进口棉花31万吨

9月份我国进口棉花31.33万吨，同比增长433.7%，较8月份下降16.07%，进口金额3.88亿美元。2005年1-9月，我国棉花累计进口量为180.24万吨，同比增加0.4%；进口金额22.17亿美元，同比减少26.5%。 

（五）9月份我国纱产量再创历史新高

2005年9月，我国纱、布产量继续增长，纱、布产量分别为124.16万吨和32.17亿米。1-9月，累计纱产量988.22万吨，同比增长26.18%；累计布产量264.9亿米，同比增长19.32%，其中棉布140.63亿米，同比增长24.07%。

（六）棉花协会、国家发改委提示防范经营风险

由于9月下旬以来,国内棉花价格出现了较大幅度的上涨，一些地方出现了争收抢购资源、人为哄抬价格的现象。企业经营风险加大，加工质量存在隐患。10月12日，中国棉花协会发出《关于做好棉花收购工作、防范经营风险的通知》，要求会员客观分析形势，防范经营风险，加强收购质量管理，树立良好的企业形象，自觉维护公平有序的市场环境。10月21日，国家发改委办公厅发出《关于做好棉花收购等工作的紧急通知》， 要求引导企业防范市场风险、切实加强棉花市场和质量管理、认真抓好棉花质量检验体制改革。

毛巾对欧美出口增长一倍之多  对日本出口压力缓解

据中国海关统计，今年前三个季度我对全球毛巾制品出口19.03亿条（米），增长26.73%；金额10.2亿美元，增长42.73%；平均价格0.54美元/条（米），增长12.62%。

今年是全球纺织品一体化的第一年，欧美配额取消为我毛巾企业出口提供了较大的发展空间。前三个季度我对欧美毛巾出口骤增，出口量3.08亿条（米），增长122.43%，高出全球增幅95.7个百分点，占对全球出口量的16.17%；金额2.43亿美元，增长133.15%，高出全球增幅90.42个百分点，占对全球出口额的23.8%；平均价格0.79美元/条（米），增长4.82%，比对全球出口均价高46.3%。造成今年对欧美毛巾出口骤增的主要原因是配额的取消使企业出口不受数量限制，不少企业加大了对欧美贸易的业务量。在对欧美出口额排名前五十位的企业中，有近30家企业出口增长一倍之多，反映出大部分毛巾出口主营企业出口市场已有所变化，加大了对欧美市场的出口份额。另外，还有一部分主营企业在不断加强对欧美市场的开拓力度，有的在欧美开办公司，直接与零售商、百货商接触；有的聘请当地设计师设计更具本土特色、更能满足当地消费者需求的产品，力图扩大对欧美出口。但值得注意的是，美国纺织业界已就棉制毛巾（363类）提出特保限制，CITA将在近日决定是否受理业界申请。对美出口毛巾的企业应密切注视毛巾特保动向。

从当前实际情况来看，我毛巾制品对全球出口略涨，对欧美出口骤增，相对而言对日本出口的压力得以缓解。据日本海关统计，2005年1-8月日本从中国进口毛巾制品4.7万吨，同比增长2.76%，增幅为近五年来最低；进口额310.8亿日元，增长4.13%；进口均价654.88日元/公斤，增长1.34%，比全球均价高2.84%。
(服装部)

2005年1-9月丝绸商品进出口概况
据海关统计，1-9月我国丝绸商品出口63.74亿美元，同比增长14.63%，进口17.41亿美元,同比下降0.04%，实现顺差46.34亿美元。其中，真丝绸商品出口27.79亿美元，进口1.31亿美元，同比分别增长18.05%和7.75%。
一、蚕丝类出口有所增长，平均单价继续上升。1-9月蚕丝类出口2.24万吨，金额4.24亿美元,平均单价继续增长,达18.93美元/公斤,同比分别增长9.53%、20.1%和9.65%。主要出口市场依次为：印度、日本、意大利、韩国、香港。
二、丝绸面料出口仍以合纤绸为主，真丝绸缎出口增幅回落。1-9月丝绸面料出口41.2亿美元，同比增长13.99%。其中，合纤绸出口35.72亿美元，占丝绸面料出口额的86.7%，同比增长12.49%，较上月12.73%的增幅有所下降；平均单价0.78美元/米，同比增长0.6%。合纤绸主要出口市场依次为：阿联酋、伊朗、香港、美国、巴西。
1-9月真丝绸缎出口5.25亿美元，同比增长28.77%。其中，坯绸出口3.72亿美元，同比增长29.61%，平均单价2.16美元/米，同比增长7.41%。坯绸主要出口市场依次为：印度、意大利、韩国、香港、日本。
9月份单月真丝绸缎出口下降。受丝价上涨和对印度真丝绸缎出口下降的影响，9月份单月真丝绸缎出口2241万米，金额5911万美元，同比分别下降11.96%和2.65%。特别是坯绸，出口仅为1737万米，金额4041万美元，同比分别下降17.79%和7.38%。但平均单价较高,达2.64美元/米，同比增长10.57%。
三、丝绸制成品出口18.3亿美元，同比增长14.86%，其中主要以丝绸服装出口为主,其次是领带和头巾。1-9月丝绸服装出口14.59亿美元，占丝绸制成品出口额的79.69%,同比增长11.04%,平均单价9.16美元/套，仅增长了5.22%，主要出口市场依次为：美国、日本、香港、德国、英国；领带出口1.73亿美元，同比增长29.01%；头巾出口6750万美元，同比增长39.28%。
四、丝绸商品主要出口市场依次为：美国、香港、阿联酋、印度、日本、意大利、伊朗、德国。除对伊朗、阿联酋、香港出口有所下降外，对其他主要市场出口均实现增长，其中对美国和印度的出口增幅分别达到27.77%和24.97%。
五、主要省市出口实现全面增长。浙江、江苏、上海、广东、山东五省市出口占我国丝绸商品出口总额的89.89%，出口省市主要集中在沿海地区的格局未变。    

（丝绸部）   

1—9月全国服装出口额增长22.0%，单价上涨6.6%

据中国海关统计，2005年前三个季度，服装及衣着附件(含塑料及硫化服装及衣着附件)出口545.4亿美元，增幅比上半年有所提高，为22.0%。同时，进口额及进口平均单价也实现小幅增长，进口数量有所下降。
前五大出口省市广东、浙江、江苏、上海及山东出口额占出口总额的75%，其中，广东出口位居第一，占出口总额的22.6%。五大省市出口额均保持10%以上的增长，广东、浙江及江苏分别增长22.4%、26.6%及30.8%。
欧盟超过日本成为我服装及衣着附件出口第一大市场。前三个季度对美国、欧盟等主要市场出口均保持较快增长，出口额分别为102.9亿美元和109.5亿美元，增幅分别为77.3%和69.5%。对香港、韩国、澳门及台湾等亚洲国家出口有不同程度的下降。对日本出口始终处于小幅增长态势。
大部分商品出口保持不同程度增长，增长幅度在1%—40%之间。上衣、内衣裤及便服套装出口下降，降幅分别为34.4%、10.9%和0.1%。
大部分服装商品对美出口成倍增长，对欧盟出口增长相对平稳
对美国出口的主要服装商品中，大部分服装商品对美出口仍然处于成倍增长态势，但降幅有所减缓，其中有12种商品增幅在100%—400%之间；6种商品增幅在80%以下，由于袜子对美出口自5月12日清关率已达到100%，因此6—9月已停止对美出口，使前三个季度袜子对美出口下降3.82%。
对欧盟出口的主要服装商品中，大部分商品保持较快增长，其中增幅在100%以上的有8种商品，增长区间分布在100%—300%之间，仅便服套装出口下降6.2%。
家用纺织品出口额增长39.6%，对美出口占比达30.1%

家用纺织品出口55亿美元，增长39.6%，出口平均单价增长9.0%。各大类商品出口增幅均在20%以上。其中，床上用纺织品出口增幅最大，为67.9%，出口平均单价2.43美元/件(条)，增长15.1%。
家纺对美国及欧盟出口增幅放慢，增幅分别为25.0%和60.4%。其中，对美国出口16.6亿美元，占家纺对全球出口比重达到30.1%，比日本高14个百分点；欧盟超过日本成为我家纺第二大出口市场，出口额9.1亿美元，占家纺对全球出口的16.5%。   
（服装部）  

【简明经济新闻】

高油价将抑制今年全球贸易的增长速度

据德《商报》报道，世贸组织日前发表的报告预计，受油价高企的不利影响，今年全球商品贸易将无法保持去年的高速增长势头。去年全球商品贸易出口总额达8.9万亿美元，增长9%；今年将仅能实现6.5%的增幅；明年的增速可达7%。报告认为，高油价导致经合组织成员国的经济增幅从去年的3.5%降至今年上半年的2.6%，从而成为抑制今年世界贸易增长的直接因素。在日本经济复苏、美国经济继续保持活力的同时，欧洲经济增长依然乏力。在发展中国家中，只有中国的经济和出口逆势而上，亚洲和拉美大多数国家今年以来的经济活力减弱。世贸组织因此认为，亚洲地区对外贸易和美国进口的增幅都将明显回落。由于美国的商品和服务出口更加活跃，其外贸逆差将不会继续增加。报告还称，虽然世界经济增速减缓，但今年上半年部分原材料的价格明显上涨，比如原油价格上涨43%，金属价格提高24%。受此影响，工业产品的价格平均上涨4%。
　　世贸组织总干事拉米认为，今年世界贸易的增长一直令人满意，但增幅下滑的趋势令人担忧。如果明年世界经济适度复苏，世界贸易的增速可能会有所提高。他指出，全球贸易的框架条件必须得到改善，世贸谈判应尽快取得突破。

全球公平纺织品贸易联盟呼吁WTO谈判应对纺织品问题给予特殊关注
据来自美商务部国际贸易管理局（ITA）的消息，全球公平纺织品贸易联盟，简称GAFTT（代表55个国家、97个纺织服装组织、曾发起《伊斯坦布尔宣言》），日前发表声明，呼吁世界各国政府在多哈发展回合谈判中对纺织品问题给予特别关注。GAFTT认为，纺织品贸易面临众多的贸易壁垒，并关系到许多发展中国家和最不发达国家的就业问题，因此，在WTO谈判中应与其他产品区别对待，具体建议如下：
    关税
    GAFTT认为，WTO关税减让谈判中的“非农产品市场准入”规则，即对各种非农产品均实施大幅度关税减让方案，将使那些在区域贸易优惠安排中已经享有关税减免的发展中国家及最不发达国家失去其竞争优势。因此，在关税减让谈判方面，应对纺织品给予特殊处理。
    非关税壁垒
    成员应对扭曲纺织品贸易的非关税壁垒及其他的贸易做法给予关注。
    特别机制
    成员应能采取特保措施及其他济救机制来防止国际纺织品贸易被一两个国家所垄断，以保障发展中国家及最不发达国家的就业。
（外联部）

美国商务部长古铁雷斯谈对华贸易政策
据中国驻美国使馆经商参赞处消息，2005年10月24日，美国商务部长古铁雷斯在美国商务部2005年出口管制年会上表示，美国希望与中国保持稳定和可信赖的关系，但将继续在市场准入、知识产权等问题上要求中国进行更多的贸易改革。
　　古铁雷斯表示，布什总统正确地描述了美中关系－合作的、建设性的和坦诚的。随着中国在国际舞台上展现出更大影响力，双边关系变得更加复杂，中美正努力处理双边、区域和全球领域的广泛问题。布什总统寻求发展美中间平衡、可信赖以及对等的贸易关系。古铁雷斯同时表示，公平贸易关系是美国国际经济政策的一大支柱，意味着同等的市场准入、法律法规必须促进美国国内产业与外国竞争者之间展开公平竞争。布什政府继续对中方一系列领域表示关注，包括中国为特定产品提供的生产成本补贴；国有银行向国有企业提供的不良贷款；银行、保险、农业与直销等国内市场对具有高竞争力的美国公司的限制；尽管最近有些进展，中国市场力量常常不能左右经济决策。人民币定价尚未完全反映市场力量，这人为地增加了中国的出口，抑制了进口。关于出口管制，古铁雷斯表示，中国应更多地关注美国出口许可使用情况，美需要增强对中国避免将敏感技术转让给不恰当最终用户的信任。
　　古铁雷斯指出，中国目前是美国第三大贸易伙伴。2004年，美国公司对华货物与服务出口总额约420亿美元的。中国也是美国制成品出口增长最快的海外市场之一，2002～2003年，美国对华出口的计算机、电气设备及其他电子产品增长20%，高达70亿美元；化学品出口增长24%，达37亿美元。中国经济增长为本国就业机会的同时，也为两国企业建立了新的伙伴关系。美国工人和公司正从13亿中国消费者不断增长的购买力中获益。“我们经常从一个方面看待双边经贸关系，许多人忘记了美国公司在中国的投资。目前美对华投资累计达到500亿美元。”
　　尽管双方仍存在严重分歧，双边贸易关系在努力实现公平上已取得进展。自2001年加入世贸组织以来，中国平均关税水平已从41%降至6%，美国对华出口增长超过80%。2005年7月，中国在保护知识产权方面作出了非常具体的承诺。2005年9月，胡锦涛主席与布什总统会晤时重申了这些承诺，表示中国将加快知识产权保护步伐，提高执法力度。中国最近采取了一项重要步骤，使人民币朝向灵活、以市场为基础的汇率体制转变。尽管这是第一步，但中国有意继续这些改革。美国将继续加强敦促中国政府加大知识产权保护与执法力度，进行金融市场自由化改革，鼓励中国增强美国的信任，不将敏感两用技术转让给不恰当的最终用户。
　　古铁雷斯最后表示，美国认识到中国在改善贸易遵守上正取得进展，美国保持与中国接触比采取贸易保护主义行动更有效，“我们认识到中国面临着许多需要解决的挑战，我相信中国领导人有决心取得进展并将加速改革步伐。”
　　在此届年会上，美国商务部新任负责出口管制的副部长麦柯梅克（David McCormick）表示，发展与中国的高技术贸易将是其任期内优先考虑的工作。
【行业动态】

欧盟放宽皮革等其它制品关税的限制

　　据马耳他《独立报》报道，欧盟放宽了与地中海地区和其他邻国进口关税的限制，对于正不断面临亚洲产品竞争的欧洲和北非的纺织和服装行业有特别的意义。

　　该措施允许纺织产品、皮革制品和其他产品在加工期间免税、自由穿越关境一定的次数。如：土耳其的针织厂可以进口意大利的纱线；欧盟制造的半成品可以运到北非和东欧国家，由那里的工人订扣子、上拉链和包装，然后运回欧盟国家；鞋类、皮革制品也适用以上规则，可以在多个国家加工。

　　这项措施的采取，将有效地在欧盟和其周边贸易伙伴之间建立一个自由贸易区，目的在于推动增强这些国家的竞争力，这些贸易伙伴包括：阿尔及利亚、保加利亚、埃及、法罗群岛、冰岛、以色列、约旦、黎巴嫩、摩洛哥、挪威、罗马尼亚、叙利亚、瑞士、突尼斯、土耳其和巴勒斯坦地区。

欧洲《纺织品整理中诱变染料的鉴别和替代》项目最新进展
欧洲项目《纺织品整理中诱变染料的鉴别和替代》(QLK4-CT-2000-70158)是欧盟委员会第五框架纲要下资助的项目。  
    来自欧洲八个国家的九个纺织厂和四个研究所参与了《纺织品整理中诱变染料的鉴别和替代》项目，参与者的目标是鉴别诱变产品，替代它们，并且研发一个通用有效的法则以避兔今后这些产品在他们的生产中使用。除此之外，研究结果应以适当的方式加以公布，使其他纺织后整理商能够采取方案鉴别和替代诱变的纺织用染料。  
    参与者针对281种纺织用染料产品提供了一个安全性数据表(SDS)，这些产品来自11个不同的染料生产商，而且供应商来自世界各个国家。大约有100个纺织样品，15个废水样品和53种染料样品通过Ames检测,这是一个细菌基因诱变的标准化测试，由欧盟推荐。 使用的测试方案标准类似于欧盟化学品立法过程，所有产品被分成主要三个大类:绿色一无诱变性;黄色一结果不详或缺少检测结果;红色一具有诱变性。  
    106种经评估的产品是无诱变性的(绿色)，159种结果不详或缺少结果(黄色)，14种具有诱变性(红色)。适合替代诱变染料的染料产品被称为替代产品，这些染料必须具有相似的技术性能，如颜色、牢度及尽可能相同的染色工艺，另外它必须是没有诱变性的(绿色)，尤其重要的价格也是一项重要标准。新近彻底研究过的产品可能很昂贵，替代产品的价格增加在20%-80%之间，20%认为是可行的，而10%的使用可能性有待商议。有关的厂商可能暂时会继续使用属于黄色范围内可用的染料，或者完全排除使用这些染料。在欧洲合作厂商中，所有带有替代产品的配方甚至比以前更便宜。  
今后当一个服装用品商要证明目己的产品是无诱变性纺织品时，他必须做好以下工作:  
    ----厂商应准备一份当前所使用染料名称的完备清单。  
    ----所有这些染料的安全性数据必须经过分析。  
    ----文献调研应能完成查找所有能提供的科学参数。  
    ----必须向相应的染料制造商发放调查表，收集补充资料。  
    ----染料必须按照“红色”、“黄色”和“绿色”分类。  
    ----“红色”类染料产品必须被取代或消除。  
    ----将要求染料生产商生产工艺上合适的无诱变性产品。  
    ----这些替代必须经TCs实验室范围的检测，随后在整个染厂技术规模内试验。  
    ----可要求制造商进行额外试验，鉴定“黄色”类染料产品。  
    ----“黄色”类产品须经过再鉴定(如进行额外试验)，成为“绿色”产品或者被替代。  
    所有参与这个项目的厂商对于其他欧洲纺织后整理商品有很大优势，他们已经知道他们的染料将如何被界定，属于“红色”类的诱变染料将不再在他们的生产工艺中使用。希望其他纺织厂商也能够采用先进的替代方案。替代的结果对提高工人和消费者的安全十分重要，并将加强整个欧洲市场。  
    保护条例对限制进口纺织品也更为简便。这一结果将移植到欧洲皮革工业、毛绒玩具制造业及其他纺织产品业，也将帮助生产厂商符合REACH标准。
意媒体称，中国投资环境正在进一步恶化

意大利《24小时太阳报》称中国投资环境正在进一步恶化。主要表现在以下几个方面：1、成本上升：由于人工工资上升和社会负担加重，最近2年劳动力成本上升了50%，而且还有进一步上升的趋势，工业用地和能源价格在最近2年也上涨了许多；2、专业技术人才的缺乏、导致企业管理不稳定；3、在政策上对外资的某些优惠正在取消，如大城市的开发区对劳动力密集型项目的投资采取限制措施，对外资企业享有的某些税收优惠政策也将逐步取消；4、法律缺乏透明度，各地政府往往按照自己的理解执行；5、产品与专利常有被仿冒的风险。
　　文章指出，中国低成本的土地、资金和劳动力时代已经过去，投资环境会越来越严峻。准备去中国投资的外国企业应清楚地认识到这一点，并不是所有的企业都适合去中国投资。

全球化的纺织工业是丹麦的经济成功的关键

　　丹麦经济商业事务部长本特森说，随着改革的繁荣，丹麦的工业需要持续发展市场和产品，因为工业的繁荣意味着发展和维持丹麦的繁荣。丹麦的纺织工业是全球化的一个赢家，丹麦的纺织工业需要提供产品、生产技术和经销策略。本特森说，丹麦150亿丹麦克朗的出口额表明纺织工业已经准备进行调整。

　　丹麦纺织工业这个劳动密集型的工业有长期的采购历史，而丹麦本身保持了时装、设计、经销和后勤中心的地位。这使丹麦的纺织工业在南欧特别有竞争力。而南欧渴望和准备采取配额保护。

本特森说，强大的丹麦经济为未来的税收减免提供了额外的机会。
西班牙纺织业就业情况不容乐观
西班牙国内纺织协会的会长在近日说，如果不采取措施，那么到2010年，西班牙将有11.5万名纺织工人失业。 
　　西班牙国内纺织协会的会长的呼吁目的是引起政府的重视，寻求保护措施，对国家纺织工业所面临的问题进行干涉。他同时呼吁西班牙的纺织工业适应竞争，特别是来自于中国的竞争。 
　　在今年的第一季度，西班牙的纺织工业的产量下降了11%。西班牙纺织工业将失业率上升归因于从亚洲国家的纺织品自由进口。
罗马尼亚调整海关编码规则和货物分类办法

为履行入盟承诺，在货物通关验放过程中引入欧盟标准，罗马尼亚政府将于2006年1月1日起对进出口货物实行新的海关编码规则和分类办法。为此，罗海关将新引入487个编码，停止使用目前的741个的编码，并对3个编码所代表的货物类别进行调整。
　　新的编码规则和分类办法首先按名称分出货物大类，每大类货物中的详细分类通过海关编码表示。海关编码由两位（含）以上，但最多不超过8位的数字构成，编码的位数越多，表明货物的分类也就愈加详细。
　　实行新的海关编码规则和货物分类办法将使罗马尼亚的海关通关手续进一步得到简化，并因此改善与欧盟以及其他国家的贸易条件，同时也将有助于海关强化对进出口货物的监管。

俄罗斯利用德国设备进行技改
　　俄罗斯纺织集团与德国印染设备厂商的合作由来已久，今年4月德国Rüsters公司在俄罗斯的特维尔织物厂安装了棉布漂白生产线，这个厂是俄罗斯著名的棉纺物生产厂，主要生产棉纱、工作服、婴儿用品、床上用品、产业用棉织物等。产品除销往爱沙尼亚、立陶宛、保加利亚等周边国家外，还远销美国、比利时、奥地利、意大利、南斯拉夫等。

　　俄罗斯纺织行业今年一季度从俄罗斯政府得到5500万卢布资金，用于支付进口纺织设备拖欠的进口关税。目前俄罗斯纺织集团正积极对下属的龙头企业进行技改，使其降低能源、原料消耗、增强产品的竞争力，德国Rüsters公司的下一条生产线将在捷依科娃城安装。

乌克兰出台新的纺织行业管理法规
乌克兰今年轻工业增产3.3%，其中纺织和服装企业增产6.4%，皮革和皮鞋减产8.1%。从年初开始乌克兰纺织品和服装涨价2.1%，皮革和皮鞋涨价3.7%。

　　乌克兰颁布了2005年乌克兰国有资金在宪法框架内，进行支付调整的法规，这个法规规定了进口商支付税款的标准、业银行的担保等。由此，纺织企业不但要和海关、税收部门，还要与商业银行发生复杂的关系。由于一些企业在法规出台之前已经和外国客户签定了来料加工合同，因此可能遭遇未所预料的麻烦。

美国纺织业要求WTO授予新的对中国的设限权
　　华盛顿11月9日消息：美国纺织业呼吁新的WTO限制权利，以阻止中国在未来数年内将世界其余国家的纺织品和服装生产洗牌出局。

　　当美中之间新签署的纺织贸易协议受到欢迎的时候，美国业界领导人却说，这个高速发展的亚洲国家的不公平贸易手段并没有就此消失。在一个邀请记者参与的电话会议上，他们反复强调中国人为地控制汇率，给予企业补贴，通过国家银行为公司提供低息或无息贷款。

　　美国制造贸易行动联盟执行董事 Auggie Tantillo 呼吁美国和其他纺织品出口国家在世贸组织正在进行的多哈回合对话中联合起来应对这一局面。他说：“我们不允许这一领域出现霸主，也不允许因国家扶持而形成的诸多有利条件，否则，纺织服装贸易就不能有序发展。”

　　他说，这些国家亲眼目睹了中国的持续成长，他们承认取消配额就意味着中国的全面发展，印度和其他国家都会遭遇洗牌出局。美-中之间的协议为2008年之前的中国纺织品进口提供了递增幅度，但仍应该将中国的递增幅度限制在大大低于今年的水平。

　　根据中国加入世贸组织时的协议，2008年之后纺织品贸易将完全一体化。同时，美国纺织制造业有三年的时间做出新的生存战略调整。

　　美国纺织组织委员会会长卡斯约翰逊说：“ 这并没有解决问题。协议仅仅将来自中国的威胁推迟了一点。”三年内不会针对美国纺织工业对中国的抱怨再出台新的解决方法。约翰逊呼吁世贸组织单独举行纺织品谈判，以便在2008年之后继续执行新的特保措施。

美国海关推行制造商身份识别放宽限期

　　10月5日，美国海关边境保护局在《联邦纪事》刊登一项暂行法规，撤销对进口纺织品及服装产品实施纺织品申报规定，但制定另一项新规定，要求进口商提供纺织品及服装产品制造商的身份，于产品进口时作出申报，列明进行最初授权生产的公司的名称及地址。美国突然实施这项新规定引起进口商关注，他们需急忙推行所需的内部程序，避免产品被海关边境保护局拒绝入境或被征收罚款。

为减低引起混乱及确保有效推行这项新制度，海关边境保护局于10月20日宣布，就推行制造商身份识别规定实施宽限期。该局已向港口发出指引，延迟采取任何执法行动，直至11月18日为止。在宽限期间，海关边境保护局不会拒绝提供不正确制造商身份的纺织品及服装产品进口，亦不会向有关代理或进口商征收罚款。该局将于11月19日后对有关纺织品及服装产品全面执行该项规定。
美联社载文报道今年纺织业就业情况
　　10月25日美联社刊载了题为《联合国：纺织业失业低于预期》的文章，全文如下： 

　　联合国劳工部门表示，取消全球贸易配额对纺织业失业产生的影响低于预期。尽管包括美国和欧洲在内的很多国家纺织业就业出现减少，但情况并不像此前预计的那样严重。“预料中的可怕后果至少到目前还没有发生，”ILO社会对话部门负责人Sally Paxton说。美国和其它国家的纺织团体去年预测，数百万人－仅美国就有60万人——将因为纺织品贸易自由化而失去工作。

　　美国和欧洲都指责中国在配额取消后用低成本纺织品冲击他们的市场。在9月，欧盟和中国就进口限制问题重新进行了谈判，北京同意今年停止套衫、裤子和胸衣的出口。但本月早些时候美中纺织品第四轮磋商未能达成协议。ILO表示，在配额取消仅10个月时很难对就业机会减少做出准确的量化分析。Paxton说，“现在仍是过渡期。” 

　　美国和欧洲目前能够获得的数据只是反映了纺织业就业减少的长期趋势，仅覆盖了2005年的部分时期。美国和欧洲2005年5月的纺织业就业比2004年5月减少了6.5%，欧盟25国2005年2月的就业比2004年2月减少了5%。更为近期的贸易数据显示，美国作为世界纺织品和服装的主要进口国，今年前6个月的进口比去年同期增长了10.1%。德国今年前6个月针织服装进口增长了200%。

　　Paxton称，一些国家经常被作为潜在的输家提到，例如孟加拉国，但他们的表现比预期得好得多。尽管今年1月孟加拉国服装出口减少了5200万美元（4400万欧元），但他们在2月强力反弹到1.57亿美元（1.32亿欧元），3月又有小幅增长。ILO称柬埔寨可以作为产业成长的典范，通过改善生产条件，2005年1-4月柬对美纺织品出口增长17%。“买家越来越对服装生产所处的条件感兴趣”，ILO纺织部门专家Jean-Paul Sajhau称，他补充说，品质、及时交货的能力以及罢工的可能性同价格一样重要。ILO称非洲撒哈拉地区可能是新贸易规则的最大潜在输家。Sajhau称，“（贸易政策的）变化形成巨大冲击，一些国家没有做好充分准备”。

加拿大提高纺织业竞争力
　　加拿大财政部长拉尔夫.古德勒宣布，政府打算引入新的措施，援助加拿大的纺织和服装工业。这些措施包括取消那些不在加拿大生产的纺织输入品的关税，实行额外的措施帮助纺织和服装工业巩固竞争力。

　　加拿大许多国内不能够生产的纤维、纱线和服装面料的进口税将取消，这是采纳了加拿大国际贸易法庭（CITT）在今年6月30日的报告的建议。加拿大国际贸易法庭的报告估计，这种关税缓解价值达到2900万美元/年。

　　加拿大政府同时还考虑其他的提议，包括提供额外的1750万美元/年的关税减让，导致每年节省的关税总额达到4650万美元。

　　加拿大国际贸易法庭将继续对加拿大的纺织品生产进行调查，那些被纳入特殊领域的加拿大服装生产商能够再次得到1240万美元的关税减让。

　　除关税减让措施之外，加拿大政府将扩展设计师免除规则，对进口面料将取消14美元/平方米特殊关税。这将允许设计师无关税的进口他们的所有面料，更好的在国际间进行竞争。

　　最终，加拿大政府和纺织服装工业将努力设计出外加工程序，为纺织工业提供新的市场机会。这项工作将具有优先权。

拉美国家对美国农产品补贴做法不满
由于拉美一些国家反对呼声高涨，美国未能如愿在美洲峰会上重启美洲自由贸易区谈判。 
然而，美国同阿根廷、巴西、巴拉圭和乌拉圭等国在农产品补贴、农产品市场准入等问题上存在严重分歧，美洲自由贸易区谈判进展缓慢，最终陷入僵局。 
    在谈判过程中，美国一方面强烈要求尽快完成投资、知识产权、市场准入和服务业等议题的谈判，另一方面却打算将农产品补贴问题纳入世贸组织谈判框架中，企图避开这一议题。而阿根廷、巴西等国则认为，美国为农业生产提供巨额补贴严重扰乱了市场，威胁到发展中国家的生存空间。如果无法就农产品补贴问题达成协议，那么他们宁可放弃建立美洲自由贸易区。 
    此外，一些拉美国家认为，拉美和加勒比地区大多数国家还没有做好准备应付更大范围的自由贸易竞争，在农业、工业等许多经济领域尚不具备同美国和加拿大等发达国家进行平等竞争的能力。在这种状况下实行美洲自由贸易，将严重打击和削弱这些国家的经济发展。 
    由于担心建立美洲自由贸易区会带来一系列社会问题，使得贫富差距进一步加剧、社会公正和人权得不到保障等，拉美各国群众反对的呼声也是一浪高过一浪。 
    美洲国家组织秘书长因苏尔萨日前表示，如果世贸组织多哈回合谈判没有取得进展，美洲自由贸易区谈判就难以解冻。 
秘鲁全国工业协会为针对进口漂布实施的反倾销措施辩护
　　据海外媒体报道，秘鲁全国工业协会纺织委员会指出，Indecopi竞争保护庭对来自中国的漂布征收反倾销税的决定是2004年5月份而非最近刚做出的。该工业协会因此对经营报从秘鲁出口协会最近一期培训班摘录并于周一刊登的信息进行了回应。

　　秘鲁出口协会曾对Indecopi的竞争保护庭的决定提出批评，认为是在收到全国工业协会的复议要求后才做出对进口漂布征收反倾销额决定的。秘鲁出口协会同时认为，Indecopi决议中的观点践踏了世界贸易组织协定的精神。

　　但是，全国工业协会纺织委员会认为，秘鲁出口协会提出的理由是站不住脚的。他们关于Indecopi仅是重复地讲造成伤害、有倾销迹象，但没有对其他因素进行评估的说法是不准确的。全国工业协会认为，对Indecopi的决议进行审查后可以发现，与以前的调查结果一样，这次也对民族工业造成了伤害，是倾销行为。

　　全国工业协会纺织委员会还指出，对于进口漂布的情况，通过对接受调查的本地产品的价格与来自中国的相同产品的价格进行比较可以看出，存在倾销行为。另外全国工业协会补充说，被指控存在倾销行为的公司并没有针对其陈述提供有说服力的证据。

　　另外全国工业协会纺织委员会指出，进口漂布一案并不存在刑事责任问题，而是纯粹的行政管理问题。并指出，没有任何一个被告提交证据说明对本地工业造成的伤害不是由于他们以倾销价进口商品而导致的。

巴西担心失去部分输美商品的普惠制待遇

巴西政府对美国商务部2005年9月份出台的新的普惠制制度表示高度关注，并于10月26日在巴西发展部网站上发表了美国普惠制的新规定和相关问题的研究报告。主要内容包括：1、享受美国给惠待遇的商品清单分为对发展中国家和欠发达国家两类，美国政府每年复审一次给惠商品清单。2、被称为“竞争界限”和“自动弃权”的条款规定，对来自受惠国的某项商品的进口值超过1.15亿美元、或者某项商品的进口达到全部进口量的50%（即使其价值没有超过1700万美元）的情况下，都将被自动取消该商品的给惠待遇。3、目前美国对巴西的给惠商品有1479种，占2004年巴西对美出口产品的87.6%；在当年对美全部出口值的210亿美元中，31.67亿美元的商品享受普惠制待遇，受惠比例15%，是继印度（32.70亿美元）之后的第二个最大受惠国。4、因没有提供原产地证书或因出口企业不熟悉美国的普惠制政策而没有申报，使应该但没有受惠的产品占给惠清单的12.4%，因此多支付了进口关税1060万美元。
　　巴西发展部的研究报告还显示，巴西可能因“竞争界限”和“自动弃权”的条款使部分输美产品失去给惠待遇，这些产品包括：木材、有机化工产品、建筑石材和装饰用石板贴面、糖、塑料产品，因此要多支付关税约9800万美元。
　　另外，根据美国和巴西相互之间规定的标准，美国还可能因知识产权问题对巴西发难。美国因为对巴西的知识产权保护现状不满意，2004年7月6日，美国曾要求巴西政府必须在2004年10月1日之前制订出打击盗版的有效实施措施以及长期规划，否则将采取取消巴西普惠制待遇的贸易报复措施，后经双方协商，将期限延长至2005年3月31日。以后，美方对巴西于2005年3月8日提交的关于2004年9月至2005年2月期间打击盗版的行动表示肯定，4月4日决定将3月31日到期的给予巴西普惠制待遇的期限延长至2005年9月30日。现第二次延期的期限已过，巴西担心美国政府会故伎重演。
　　至今，世界上共有36个给惠国，即：欧洲联盟25个成员国以及澳大利亚、白俄罗斯、保加利亚、加拿大、美国、俄罗斯、日本、挪威、新西兰、瑞士、土耳其等11个国家。巴西是普惠制受惠国之一，美国是巴西的最大给惠国，给惠国中的澳大利亚和白俄罗斯两国没有给予巴西受惠国待遇。

智利纺织业和皮革业代表评智中自贸协定

据智利《战略报》2005年11月3日报道，智利纺织业代表Garcia日前说，对于智利纺织业来讲，与中国建立自由贸易区的好处是进口将更加有管理，低价推销产品的进口将减少。
　　智利皮革、鞋和精致皮革制品联合会会长Beriestain表示，智中自由贸易区给智利皮革业带来的商机是可以向中国这个大市场出口皮革原料，此外智利的精制皮革制品和高附加值制品可以在中国占一席之地。据他介绍，从中国的进口占智利进口鞋的80%，去年进口4600万双，平均每人3双，今年前9个月进口增长15%。

阿根廷准备降低纺织品关税以平抑国内物价
　　阿根廷政府9日宣布，有关方面正在研究降低纺织品进口关税，以平抑国内纺织品物价。 

　　阿根廷政府保护消费者副国务秘书纳瓦哈宣布了上述消息。她表示，今年10月份成衣价格比前一月上涨了3.8%，年初以来累积上升了11.1%。纺织品和成衣价格上涨已成为推动全面物价上涨的主要因素。 

　　为平抑纺织品和成衣价格上涨的势头，有关政府部门正在研究降低相关产品关税的措施。 
埃及纺织领域投资增长
    埃及工业和外贸部长拉希德日前表示，由于纺织企业的努力和政府鼓励出口的政策，埃及纺织领域的投资出现显著增长势头，预计埃及的纺织品和服装出口将出现空前的大发展。 

　　拉希德说，印度、土耳其和中国台湾地区的公司正在寻找在埃及投资的机会，尤其是纺织和成衣行业。此外，一些国际行销公司也寻找在开罗开店的机会，以为美国进口商采购埃及的服装和纺织品。仅塞德港的纺织企业新增投资就超过5200万美元，创造了5762个新的就业机会。
韩将出台纤维服装国产认证制

据韩国《汉城经济》报道，韩国纤维制品和服装业界为应对中国产品大量进口带来的冲击和竞争压力，决定实行韩国纤维制品和服装国产认证制。
报道说，据韩国纤维产业联合会（简称纤产联）披露的消息说，韩国业界已组织有关专家以及行政管理部门，共同制定韩国纤维服装国产认证制方案，计划于今年年底或明年年初正式出台实行。

　　纤产联说，中国纤维制品和服装大量出口韩国，使韩国国内的企业几乎无立足之地。今后，韩国企业要在100%地使国产材料生产的纤维制品和服装产品贴上韩国专用的认证标志，使韩国消费者一眼就可以识别韩国国产产品，创出韩国纤维制品和服装的优质高档国产品牌效应。另一些韩国专业人士认为，市场竞争很难靠运用某项制度来改变，韩国企业只有实现产品层次、档次上的“差别化”，才能避免与中国纺织业的激烈竞争。

韩国欲争夺全球纺织品和服装行业的领先地位
韩国联合通讯社(Yonhap) 首尔消息：韩国政府宣布，韩国将于2015年跻身全球纺织和服装领先国家行列。
政府说纺织工业具有不容忽视的重要性。韩国工商能源部长 Heo Beom-do 说：“纺织工业的附加值将越来越高，越来越多元化，正在向大批量生产发展。”他说，信息技术、纳米技术和生物技术将在未来的纺织服装工业中发挥重要作用。
他说，这些发展趋势能够抵消海外市场销售减少、本国投资下降和生产力减弱的损失。如果都能按照计划进行，到2015年韩国就能保持目前全球第四的位置，同时将服装的市场排名从第九提高到第七。
发展计划将使韩国保住全球纺织品市场的6.4%, 即169亿美元，其服装市场的比重可能达到2.4%,或者81亿美元，较2004年的43亿美元提高1.6%。
2000－2015年一般服装销售预期减少2.3%,但高档服装销售将增加4.2%。通过将计划、制作、销售和提高设计组成一条龙（这是决定服装采购的主要因素之一），韩国可以保护和建立一个支持国家经济增长的产业。
这位部长说，为了达到这些目标，服装设计产业在2006年将获得国家的资源分配，工商能源部将配合企业开发产品，阻止以前出现的价格战硝烟重起。
部长说，虽然全国范围的企业重组正在进行，但企业也面临很多提振竞争力的机遇。
这位部长说，他们将配合公司至少建立三个全球公认的时装品牌，促进信息产业在服装和纺织企业的应用。

印度纺织品出口商欢迎印度储备银行的信贷政策

　　孟买11月7日消息，纺织品和服装出口商为印度储备银行（RBI)宣布的新的信贷政策而欣喜若狂。央行首次允许印度银行将他们从海外金融机构筹集的资金运用于反担保贷。

　　印度西部出口商组织联盟（FIEO)主席SK Saraf 表示，由于今年取消了纺织品和服装出口配额，印度纺织品出口必定出现飞跃，新的RBI政策为纺织工业提供了武器弹药。

　　印度出口大约在800亿美元，其中有近20%来自于纺织品和服装企业。

　　他还说，虽然海外金融机构贷款附带3－5%的利息，但在印度，贷款利息在8－10%。而纺织品出口贷款利息甚至更高，因为印度银行的大多不良资产（NPA）一度来自纺织企业。

　　新的政策不仅使纺织品出口商获得海外的低息贷款，也迫使印度银行改变对纺织企业的态度，从而提供具有竞争力的贷款利息，以免败给海外银行。 

　　Dena 银行主席和执行董事 M V Nair 说，印度纺织企业具备竞争优势，RBI 新的信贷政策将为印度银行提供帮助。

印度的纺织品进口商要求削减人造纤维的进口税
    在向政府提出的申请中，纺织工业要求削减人造纤维的进口税，从目前的15%削减到8%。
    印度政府有望采取行动，确保纺织工业的竞争力，提高印度在全球纺织工业的地位。
    印度纺织工业联合会的前任会长Jaipuria说，中国的纺织工业得到了最低的进口税或者没有进口税，这使他们在全球服装市场上具有成本竞争优势。而印度关于人造纤维的税收政策总是令进口税失望。
    中国受到高产量、中等质量、中等价格的支持，而印度也能够生产高产量和高质量的人造纤维，但是在价格方面没有竞争力，这妨碍了他们在全球市场上的发展进程。
    Jaipuria说，取消这样的障碍，印度纺织工业联合会将组织亚洲国家的一次国际纺织大会，保持经销和技术的同步发展。
纺织工业的一个代表团将同财政部长在总预算出台之前讨论这个问题，要求他削减人造纤维的进口税。

印度大纺织商积极塑造品牌抢滩零售业
　  据外电报道，印度大纺织商已不再满足于获得国际大零售商的生产订单，许多大纺织企业正在打造自主服装品牌，并抢滩零售业，加速综合运作能力，提高后配额时期的国际竞争优势。

　　Arvind 纺织厂、Ashima 有限公司、 印度 Welspun 和 Reliance工业纺织公司（RIL）已经创立了自主品牌，并计划通过建立和扩大专销网点，将自家品牌打入国内外市场。

　　据印度服装制造协会（CMAI）副会长 Rahul Mehta 说，印度品牌服装市场规模在400亿卢比，增长率为25%。

　　Arvind公司将注意力集中在品牌服装零售方面，最近在美国推出高档牛仔裤品牌。公司计划将品牌打入孟加拉、斯里兰卡、非洲和欧洲以及部分美国市场。印度Welspun（国内部）的首席执行官Anshuman Singh说：“我们是以消费者为中心的企业。我们生产消费者需要的商品，按照消费者喜欢的方式销售，在有消费者的地方设立销售店，这就是为什么我们的SPACESHome & Beyond 商店建在高速公路旁的原因。”

印度纺织业更新换代掀起进口中国纺织机械高潮

印度《金融快报》11月9日报道，印度纺织业目前掀起了投资狂潮，迫切需要引进中国纺织机械设备以适应形势需要。
目前印度纺织工业低端产业链条如针织、编织、制衣厂等已经在使用中国机械了。据销售商确认，他们已经在Tirupur和Coimbatore地区销售了数百台的中国纺织机械。比较先进的缫丝厂评估中国机械设备有一段时间了，他们决定进一步考察中国产品。印度纺织业界已经意识到中国纺织机械在巴基斯坦、伊朗、叙利亚、孟加拉、越南的成功。印度南部纺织厂联合会和纺织出口促进委员会在11月8日到21日期间将接待一个中国纺织机械代表团，
　　印度纺织业急于进口纺织机械的原因是印度政府提供的纺织业升级换代基金项目将于2007年结束，而且50%的纺织机械是20年前的，需要换代以适应新形势。印度纺织机械供应商已经无法满足印度纺织业的需求，因为其供货需要一年的时间，而中国产品又非常经济。
　　吸引印度纺织厂购买中国产品的另一个因素是所有全球名牌产品如来自欧洲、日本、台湾和韩国的品牌都在中国有生产基地。

CII研究报告敦促印度纺织业充分利用中国产品受限制的机会

据印度《经济时报》10月24日报道，印度工业联合会（CII）与KSATechnopak协会联合发布一份研究报告显示，纺织品配额取消后，南亚很快成为一个纺织品的主要出口贸易区。目前南亚拥有14%美国市场份额和9%的欧盟市场份额，并在稳步增长。拥有丰富的原材料和纺纱、纺织和针织能力，低成本以及各类纺织品可一条龙供货，使得南亚成为在中国受到美国保障措施和欧盟3年的限制措施后的最大受益地区，印度更是成为该地区的领头羊，印度成为继中国之后世界服装公司和零售商的第二大一站式采购地，有潜力成为最大的获益者。
　　该报告还分析了中国目前面临的一些困难。中国产品的原材料依赖进口，纺织设备需要大量升级换代，中国还需要满足日益增长的国内市场需求，中国产品70%用于国内消费。由于随时可能的保障措施、配额限制和人民币升值的不确定性，使得外国采购商不太放心将中国作为唯一的一站式采购地。
面对这样的形势，印度有可能成为国际采购商可靠的、高质量纺织品的中国替代地。
　　该报告指出，印度拥有天然的优势，原材料丰富，纺纱、编织和制衣能力强，成本低，纺织品服装门类齐全。面对纺织品配额的取消，印度如果能够解决迫切的问题和战胜面临的各项挑战，将会很有竞争力。
　　该报告指出，印度要将机会为现实，需要在国家经济和基础设施上做大量的基础工作。如需要在交通和IT基础设施建设，还有建设纺织业基地等方面花大力气。

在越外企将实行最低工资新标准

越南《投资报》11月4日消息，越有关部门正在制定外资企业员工最低工资新标准，其中规定：河内、胡志明市、同奈和平阳4省市外资企业工人最低月薪将提高到75万越盾（50美元），海防、下龙、岘港、芽庄、头顿5省市为71万越盾（45美元），其余省市为63万越盾（40美元）。新的最低工资标准较现行标准增长了25.5%。预计新标准明年1月起开始施行。

印度、土耳其和台湾的公司准备在埃及的纺织部门投资
   埃及外贸和工业部长拉施德说，印度、土耳其和台湾的工业公司准备在埃及投资，特别是在纺织成衣服装部门。许多国际公司准备在开罗建立商店，这是为了采购埃及的服装和纺织品向美国出口。
    在纺织部门的这些新的投资将增长5200万美元，产生5762个新工作岗位。
    埃及的出口商在未来一段时间将出现空前的上升，这是由于在纺织部门的努力以及政府鼓励出口的政策。埃及政府已经设立了出口发展基金－EDF。
    拉施德指出，EDF已经分配了8.15亿埃磅，为工程和家具工业提供补贴，这将产生10万个新工作岗位。埃及的工业部门能够很快吸引当地和外国的投资。
    埃及政府将建立土地价格补贴基金，这是未来对新的工业工程获得土地提供帮助。
    埃及新建立的工业发展局将制定政策和当地工业化的计划，在埃及的产品当中增加国产的成分。
    埃及新的投资和出口法将更加透明化。这将结束不合法的实践，保护当地的工业，保护消费者。
【市场信息】

亚洲市场对意大利的纺织工业至关重要
　　意大利纺织机械制造商协会（ACIMIT）宣布，经证实，亚洲是纺织机械需求的火车头。

　　今年10月17－21日在新加坡举行的ITMA亚洲贸易展览会对意大利的纺织机械制造商来说是一次了解国际信息，讨论纺织机械部门当前形势的机会。

　　在这次会议上，意大利纺织机械制造商协会的会长保罗.班菲强调了本届贸易展览会对整个部门的重要性。这届展览会同时也受到了许多意大利展出者的支持（大约150名成员，是最大的外国代表团）。这次展览会无论是对欧洲还是对亚洲的技术供应商和纺织品生产单位来说都是一次巨大的机会。

　　班菲说，亚洲已经成为意大利纺织机械最重要的目的市场，意大利大约有8亿欧元的纺织机械售往亚洲各国，占意大利纺织机械出口额的40%。意大利的纺织机械的亚洲客户包括中国、印度和巴基斯坦。其中中国在2004年从意大利进口了3.11亿欧元的纺织机械。

　　班菲说，亚洲市场的重要性将在未来得到巩固，这应当感谢对高质量的技术的应用需求增长。目前，如巴基斯坦和印度市场，对纺织机械技术的更新正在进行当中。

　　意大利的纺织机械工业维持了自己的世界市场份额。这是因为意大利能够为特别要求的几个环境提供缝制解决方案。

　　意大利的纺织机械制造商协会代表了意大利200多个纺织机械制造商和附件公司，他们的产量占整个意大利纺织机械产量的85%。

挪威2005年上半年服装进口情况简析

2005年1—6月份，挪威进口服装总额为53亿挪威克朗，同比增长了2.1%，其中从亚洲进口服装总额同比增长了9.2%，中国占了3/4。从世界其他地区进口服装总额同比下降了4%。
　　2005年上半年，挪威从中国进口服装总额达18.95亿挪威克朗，同比增长了12.6%，占挪威服装市场份额的35.6%。上半年，挪威从印度进口服装总额为2.03亿挪威克朗，同比增长了14.3%，从巴基斯坦、马来西亚、越南三个国家进口服装总额也有一定增长。
　　与此同时，挪威在欧洲各国的服装进口也发生了变化，其中从东欧、南欧及新入盟几个国家如波兰、罗马尼亚、斯洛文尼亚、保加利亚和土耳其等国的进口增长较快，从意大利、瑞典、丹麦、西班牙、葡萄牙、希腊、英国等传统贸易伙伴国的进口额呈现下降态势。今年上半年，挪威从罗马尼亚进口服装总额为1.15亿挪威克朗，同比增长了3%；从保加利亚进口总额为2800万挪威克朗，同比增长了30%；从斯洛文尼亚进口总额为1400万挪威克朗，同比增长了25%。但是，从意大利进口同比下降了3400万挪威克朗，降幅为8.4%；从葡萄牙进口同比下降了3100万挪威克朗，降幅为20%；从希腊进口同比下降了2300万挪威克朗，降幅为37%；从英国进口同比下降了8000万挪威克朗，降幅为22%；从瑞典进口同比下降了1300挪威克朗，降幅为7.7%；从丹麦进口同比下降了1100万挪威克朗，降幅为4%。

意大利向中国出口真丝制品增长186%

据意大利《24小时太阳报》10月20日的消息，意大利真丝制品凭借其高超的品质，在最近几年向中国出口增长迅猛。今年第一季度意真丝制品向中国的出口金额达290万欧元，同比增长186%，出口量同比增长237%；同期向香港地区的出口额达500万欧元，同比增长50.5%，出口量增长53.5%。这样，中国（包括香港）第一次超过日本，成为吸收意大利真丝制品的重要目的国。

葡萄牙的纺织工业受到低生产力综合症的困扰
    9月份，葡萄牙的纺织工业的产量继续走低，同比下降了9.9%，这已经是连续第8个月出现急剧下降。
    根据纺织产量指数PNSI（2000＝100，季节调整），9月份的纺织产量下降到76.5，比7月份创下的最低记录73.7稍高。
    当地需求的削减导致葡萄牙的服装产量急剧下降。同时，葡萄牙的纺织服装工业还面临进口纱线的挑战。
    在今年的1－9月份，葡萄牙的平均月度纺织产量指数达到79.7，同比下降了6.3%。
2005年是葡萄牙的纺织产量连续第四年出现下降，在2003年下降了7.4%，在2004年下降了6.1%。

美国进口毛服装平均价格下降
　　根据美国纺织和服装办公室发布的统计数字，今年前7个月，美国进口的毛服装的平均价格适度的下降，而同期的进口量显著的上升。 

　　主要的纤维类型如棉纤维和合成纤维也出现了类似的趋势。

　　羊毛服装平均价格的下降并不是在所有种类的产品中平均分布，例如，女毛裙的实际价格同比上升。

　　绝大多数的男女长裤、男毛线衫和男外套的价格出现下降。

　　美国从中国进口的低价项目的急剧上升导致美国的平均进口价格下降，尽管从其他部分国家的进口价格上升。

　　在总金额方面，美国是中国主要的毛服装的出口国，但是在许多毛制服装种类方面中国不是主要的出口国。

　　在男毛外套方面，中国处于第三位，仅次于墨西哥和哥伦比亚；在男毛长裤方面，中国排在墨西哥和印度之后。

　　对男外套而言，墨西哥和哥伦比亚向美国的出口在价格方面扭转了下降的趋势，在今年的1-7月份，平均单位价格出现上升。

美国统计局发布9月份纺织品出口报告
　　据美国统计局发布的报告显示，9月份，美国制造商品的新订单下降了68亿美元，大约1.7%，降到3900亿美元。在8月份，美国制造商品的新订单上升了2.9%。

　　9月份，美国制造商的纺织工厂的纺织产品的出口额下降了2.5%，降到32.17亿美元，8月份的出口额为32.99亿美元。

　　9月份，美国的纺织产品的出口上升了2.6%，达到29.45亿美元，8月份为28.71亿美元。

澳洲的服装零售部门出现7个月的适度增长
    根据澳大利亚统计局的报告，在经历了5个月的适度增长之后，在今年的9月份出现了疲软的增长趋势。食品零售、服装和软商品的零售至少出现了7个月的适度增长。
    百货商厦
    百货商品出现了7个月的疲软增长趋势。维多利亚、昆士兰州、南澳洲和澳洲至少出现了3个月的适度或者强势增长趋势，而新南威尔士州估计出现了5个月的下降趋势。
    服装和食品零售
服装和食品至少出现了6个月的适度增长趋势。维多利亚、昆士兰州、南澳洲和塔里斯曼州指数出现了3个月、8个月、5个月和10个月的强势增长趋势。西澳洲在后三个月出现了下降的趋势。

巴西纺织服装业投资提振出口业务
　　据巴西商贸信息报告，巴西纺织和服装业将获得2460万雷亚尔投资基金，专用于提振对外出口业务。投资资金由巴西纺织服装业协会 （ABIT） 与巴西出口促进机构 （APEX） 共同筹集，两家机构在2000年签署确定合作关系的文件。在2002－2004年间，巴西出口从12.1亿美元扩大至20.8亿美元，或提高70%。新签协议的宗旨是，到2006年将出口提高到22亿美元，包括成立100家新公司从事对外贸易，使出口公司总数达到350家。巴西公司在国际市场的地位以及纺织品质量都将得到提高。巴西纺织工业雇佣150万工人。2004年纺织和服装产业营业额超过250亿美元，贸易顺差6.56亿美元。

俄罗斯服装市场牛仔服需求居高不下
　　据俄媒体近期报道，在俄罗斯的服装市场上，需求量最大的依旧是牛仔服。专家评估，俄罗斯服装市场的牛仔服年销售量为1亿套，总价值约为25亿美元，并以每年10%－15%的速度递增。其中绝大多数是俄罗斯、土耳其、中国和东南亚国家的产品，土耳其的产品占到62%。

　　目前在俄服装市场上主要有4个级别的牛仔服产品：高档时装，价格在200－300美元之间；年轻人爱穿的中档休闲装，价格在50－150美元之间；年轻人爱穿的大众化时装，价格在20－60美元之间；仿制品，价格在20－30美元之间。大约有90%的牛仔服都是仿制品，主要来自土耳其、中国、东南亚国家。

　　服装市场、专卖店、精品店和商品销售点是俄罗斯人购买牛仔服的主要场所。
　　在俄罗斯经销牛仔服主要有两种方式，一种是外国或本国生产厂家直接经销；另一种是外国大型经销商通过俄罗斯代理公司进行销售，或者在俄罗斯建立子公司销售自己的产品。

　　据市场调查，俄罗斯有71%的牛仔服消费者购买外国产品，只有1%的消费者购买本国产品。在购买本国产品的消费者中，有50%的人的理由是认为产品的质量好；有25%的人是价格原因。而购买进口产品的主要原因有：产品质量好，占50%；品种齐全，占20%；价格合理，占14%；著名品牌，占6%；做工好，占5%；本国没有类似式样，占3%。在不考虑产地的情况下，影响选择的因素有：质量好，占56%；品种齐全，占22%；价格合理，占16%；著名品牌，占6%。

伊斯兰风格主导埃及服装市场
　　埃及国民信奉伊斯兰教，严格遵行伊斯兰教义，所以埃及人的纺织品服装消费有很明显的伊斯兰风格。传统阿拉伯式的服饰在埃乡村地区较常见，年长者和保守人士是主要消费群。埃传统服饰为宽松、落地式的长袍，适合沙漠炎热的气候，保守女性裹头巾、戴黑面纱、挂披肩。同时，由于埃属国际性旅游大国，文化兼容性较强，西式服装在埃本土也有较大市场。

　　埃及南北经济发展不平衡，城乡差距较大，贫富悬殊。但整体来说，埃及是一个有潜力和多层次的消费市场，对高、中、低档纺织品均有需求，产品档次以低、中档为主，高档纺织品和服装大多从欧美等发达国家进口，市场规模在非洲仅次于南非而居第二位。埃及男子的服装消费一般每年约550美元，女子则为900美元以上。

　　埃国内的服装产品主要来自中国、土耳其、叙利亚和黎巴嫩。这些服装产品价格比埃本国生产的产品价格低30%左右。一部分是以“提箱贸易”和样品的方式进入埃及市场，另一部分通过埃自由区——塞得港入境，再换上“埃及生产”的标识在埃国内商店销售。

　　埃纺织和服装的主要产品有各种棉纱线、棉混纺织物、棉毛巾、各种服装和T恤衫、棉质内衣、家用亚麻和刺绣的家用纺织品，包括床单床罩、餐巾、室内装潢织物、医用脱脂棉和药棉、手工地毯、机织地毯、墙面装饰毯、雨伞布以及帐篷布等。

埃及皮革产品出口居世界第14位
埃及内阁信息中心统计报告显示，埃及皮革产品年出口额4000万美元，占世界皮革出口总量的1.74%，居世界第14位。主要进口埃及皮革产品的国家为：西班牙、意大利、巴西、泰国和印度等。
今年叙利亚棉花产量近90万吨
最近在阿勒颇举行的棉花节上，叙棉花压轧和销售总局局长称，2005年棉花总产量将达90万吨，每亩最高产量将超过4吨，目前国际市场对叙棉花的订单约4.5万吨。阿勒颇是叙重要的产棉区， 光阿勒颇棉田就超过3万公顷。3个国营的轧棉公司和近一半的轧棉工厂以及一多半的专业纺织厂都坐落在此。
中西非八国棉花官方收购价基本保持稳定
     据喀麦隆媒体日前报道，中西部非洲主要产棉国的官方棉花收购价格基本保持稳定。具体如下：（公斤籽棉／非洲法郎） 

	国家
	2004年
	2005年
	2006年

	布基纳法索
	210
	175
	165  

	科特迪瓦
	149
	119
	119 

	马里
	210
	160
	160 

	塞内加尔
	185
	170
	170 

	贝宁
	205
	175
	175 

	多哥
	205
	175
	175 

	喀麦隆
	192
	167
	174 

	乍得
	187
	131
	131　 


（1欧元＝655．957非洲法郎）

亚洲纺机占全球市场份额持续上升
　  2004年土耳其是全球纺机第二大市场（3.93亿欧元，同比下跌31%）。美国多年来一直是德国纺机生产商的主要市场，但是近年其市场份额开始下降。2004年向美国的出口额是2.56亿欧元（2003年是2.77亿欧元，同比下跌8%），位居第三，紧随其后的是意大利，同比增长25%，达到2.16亿欧元。出口额幅度增长最快的是十强国家之一的巴基斯坦，销售额增长了50%。俄罗斯现居德国出口市场排名的第16位，其销售额出现双倍增长。

　　随着纺织业向亚洲转移，该地区逐渐成为欧洲纺织设备的主要买方。2004年向亚洲出口的比率从43%（2003）上升到48%。除了中国和巴基斯坦，印度、中国台湾和伊朗也是重要的客户。与上升的亚洲市场相比，欧洲和北美等传统市场的份额下降。2004年，德国向以上两个地区的出口份额从47%（2003年）下跌到43%。

　　预计2005年德国纺机业产量下降约3%。这主要是中国国产纺机发展的结果。2005年上半年，印度、巴基斯坦、巴西和伊朗的销售额增长无法弥补中国市场的相对低迷。尽管现在中国需求低迷，但是这四个国家的出口量加起来也只是向中国出口量的四分之三。2006年的前景则会乐观得多。由于北非、中东、南亚订单增长，预计德国纺机产量将增加4%。

2005年1-9月对日本真丝绸商品出口概况
据海关统计，1-9月对日本真丝绸商品出口2.95亿美元，同比增长14.86%，所占份额为10.62%。
对日本真丝绸商品出口以丝绸服装为主，其次为蚕丝类和真丝绸缎。 

1-9月对日本丝绸服装出口1.41亿美元，同比增长11.94%，所占市场份额为9.63%。平均单价较高,达13.46美元/套，大大高于对全球出口9.16美元/套的平均水平。
1-9月对日本蚕丝类商品出口5620万美元，同比增长33.43%，日本超过意大利成为我国蚕丝类商品出口第二大市场，所占市场份额为13.25%。
对日本蚕丝类出口主要以捻丝和绢纺纱线为主。1-9月对其出口捻丝627吨，金额1538万美元，同比分别增长了29.84%和33.74%；平均单价为24.54美元/公斤,增幅为3%,略高于对全球出口平均单价。1-9月对其出口绢纺纱线711吨,金额1540万美元,同比分别增长了26.8%和29.41%；平均单价为21.66美元/公斤,增幅为2.06%。
对日本蚕丝类出口企业主要以山东、浙江、江苏三省为主，前5位企业依次为：山东英信蚕丝贸易有限公司、浙江桐乡花神生丝有限公司、江苏苏豪国际集团股份有限公司、江苏泗绢集团有限公司、苏州恒润进出口有限公司。
1-9月对日本真丝绸缎出口2817万美元，同比增长22.42%，平均单价为2.09美元/米，同比增长6.68%。其中，主要以坯绸出口为主，坯绸出口额达2615万美元，同比增长23.39%，由于对日本出口的坯绸以低等级为主，故平均单价较低，为2美元/米，低于对全球出口2.16美元/米的平均水平。    

（丝绸部）   

伊藤忠扩大成衣贸易
　　伊藤忠商事纺织成衣部门将充分发挥国际范围的纺织原料调配优势，通过贴牌加工（OEM）等形式扩大男女内衣、运动装、衬衫等业务，扩大成衣贸易。目前，成衣贸易占纺织成衣部门年销售额的60%左右。其中，女式衬衫的销量为3000万件，文胸、女式内衣的销量也分别达到500万件和700万件。

　　从2000年开始，伊藤忠公司停止了面向美国的男装面料出口业务，改为成衣出口。此举获得了空前的成功，相关负责人称"原本只有3000万美元的业务迅速扩大到1亿美元"。女式内衣业务方面，纺织成衣部门也有了新的举措，即在中国等亚洲国家对北陆分公司的高性能纱线进行成衣加工，并在世界范围内进行销售。此外，该部门还将扩大运动装、衬衫、牛仔装等利润率较高的成衣业务。

　　为了扩大成衣业务，伊藤忠公司除了充分利用日本国内的纺织原料外，还将加强在亚洲范围内的原材料调配。最近，伊藤忠公司向欧洲出口的运动装就是由中国青岛滕华服装公司生产的，而面料则来自伊藤忠与中国企业合资成立的青岛滕华染织公司。据介绍，伊藤忠将以成衣业务为中心，积极开拓在中国国内的销售和面向欧美市场的三国间贸易。
1-9月日本纺织产品简讯

日本9月份聚酯短纤及长丝产量减少
日本9月份聚酯短纤和长丝产量滑坡。产量为22,066吨，降幅10.2%, 创最大跌幅。产量在9月份创新低的同时，已经连续第十个月下滑。从1月－9月，聚酯长丝总产量减少5.6%,至211,911吨。9月份聚酯短纤产量降1.9%,至17,785吨。今年1－9月，聚酯短纤总产量为160,751吨，年比降4.6%。
日本纤维素短纤产量上升，人造纤维和尼龙的产量下降
    日本的人造纤维部门继续适合小的纤维素工业。在9月份，日本纤维素长丝的产量上升了34.5%，达到3584吨。纤维素短纤的产量上升了15.3%，达到8804吨。

但是丙烯酸短纤的产量下降了27.6%，聚酯短纤维的产量下降了5%，聚酯长丝的产量下降了0.1%，尼龙长丝的产量下降了16.4%。

日本棉布的产量持续下滑
    今年，日本棉布的产量下滑了10%-14%。9月份，日本的棉布产量下降了11.9%，降到3365.5万平方米，这已经是连续第五个月出现下滑。
    1－9月份，日本的棉布总产量达到3.222亿平方米，同比下降了10.6%。9月份，日本的棉布出口下滑了16.2%，降到1574.8万平方米。在今年的2－9月份，月度长裤下降了11.4%。9月末，日本的棉布的库存/出货率达到262.6点。

印度是德国现代纺织技术的第六大进口国
　　印度已经步入提高纺织品质量时期，印度纺织工业已经成为德国现代纺织技术的第六大买家。

　　德国服装和皮革技术协会VDMA 常务董事 Elgar Straub 说：“ 印度正在更新其纺织制造技术，向世界纺织品质量标准看齐。印度已经成为德国的第六大重要市场，排名在美国、土耳其、意大利、中国和罗马尼亚之后。”

　　Straub 说：“ 印度从2000年开始稳定扩大从德国的技术进口，近4年中的增长幅度达到100%，去年增长50%。印度2000年采购总额为630亿欧元（770亿美元）。2001年采购总额680亿欧元，接下来的年份采购总额依次为730亿欧元、850亿欧元和1290亿欧元。虽然印度的比例相对低于其他五个国家，但重要的是印度纺织工业一直在稳定地扩大对新技术的投资。这一点不像美国、中国和土耳其，这三个国家不能保持稳定增长。事实上，相对2000年的投资（7440万欧元），美国2004年的投资已经减少50%（3930万欧元）。”

印度格拉西姆纺织公司推出新型西装面料
　　印度最大的品牌西装面料公司之一格拉西姆纺织公司日前推出一种名为“自珍”（Selfcare）的新型西装新面料。

　　据悉，这种面料容易维护保养，质地是华贵与休闲的结合，外观即华丽又下垂，价格在每米225-240卢比（1美元约合45卢比）之间。该公司计划每年销售30万米，今年销售15万米。

　　格拉西姆纺织公司一直在面料生产的总成本效益方面保持着领先地位，该公司的产品具备技术优势，设计受到消费者喜爱。

配额取消印度纺织类股票价格一年翻一倍
　　印度《金融快报》报道，印度纺织类股票价格一年内翻了一倍，充分说明了纺织品配额取消对于印度纺织业是一个极大的利好。

　　据统计，印度大多数纺织股票在过去一年中价格都上涨了一倍，如Rayon纺织公司股票价格由去年的246卢比上涨到今天的604卢比，上涨了145%；Aarvee棉布出口公司股票由34卢比涨到128卢比，上涨了276%。

　　分析家指出，配额取消后印度纺织业利润看好，生产能力不断扩大，出口不断增长，订单源源不断，工厂处在最大化生产的状态，所有这些吸引了外国机构投资者（FII）的大量投资促使了股票价格的上涨。

2005年1-9月 我对印度真丝绸商品出口增长
据海关统计，1-9月对印度真丝绸商品出口3.11亿美元，同比增长20.72%。

其中蚕丝类商品出口8813吨，同比增长1.23%，金额1.74亿美元，同比增长18.43%。印度仍是我国蚕丝类商品出口的第一大市场，出口额所占比重达41.04%。
▲对印度蚕丝类出口依次为绢纺纱线、厂丝、双宫丝、柞蚕丝，厂丝和柞蚕丝出口增长幅度较大，双宫丝出口继续下降。 

▲出口价格继续回升，平均单价达19.75美元/公斤，同比增长17%，高于对全球出口的平均水平。
对印度真丝绸缎出口1.37亿美元，同比增长23.72%。
▲对印度真丝绸缎出口主要以坯绸为主。1-9月对印度坯绸出口1.3亿美元，同比增长23.75%，坯绸出口额占对印度真丝绸缎出口额的95.11% 。印度仍为我国坯绸出口的第一大市场。
▲对印度坯绸出口平均单价为1.87美元/米，虽有13.7%的增长,但由于出口商品档次较低，因而平均单价在主要出口市场中仍属最低。
（丝绸部）   
2005年1-10月越南的纺织品和服装向南韩的出口急剧下降
    越南的纺织品和服装向南韩的出口急剧下降。
    根据越南贸易部的报告，在今年的前10个月，越南的纺织品向南韩的出口额收缩到4000万美元，同比下降了五分之一。越南贸易部将今年越南向南韩的纺织品和服装出口额调整到4500－5000万美元。

中国布料在仰光市场受欢迎
据《当代缅甸》报道，仰光布料批发商吴昂介绍说，由于中国产布料质优价廉，在缅甸市场上受到广大消费者的青睐。
　　这位批发商说，中国布料除了质优价廉，较其他国家进口的同类产品具有更大的竞争优势外，服务也很周到，供货的商家亲自到缅甸来了解市场的需求情况，并可按照需求进行设计生产。因此，中国产布料可望在缅甸市场上占有更大的比重。
斯里兰卡的服装公司在印度开始生产
　　印度安德拉邦州长在10月31日说，作为该州推动吸引外商投资努力的主要结果之一，一个斯里兰卡的服装公司将在该州建立生产设施。

　　Brandix有限公司是一个斯里兰卡注册的服装制造公司，该公司已经同安德拉邦政府签订了谅解备忘录，将很快开始商业化生产。 

　　安德拉邦的州长说，安德拉邦正转变成为一个外商投资的最终目的地。激励措施包括销售税减免、电力供应和丰富的水资源，这些气候十分适合于投资。

尼泊尔的服装向美国的出口下降了39%
    根据尼泊尔服装协会的报道，在今年的前10个月，尼泊尔的成衣服装向美国的出口下降了39%。
    根据尼泊尔服装协会的统计数字，在今年的前10个月，尼泊尔的服装向美国的出口达到4710万美元，去年同期的出口收入为7760万美元。自从多纤维协定从今年1月份结束以来，尼泊尔的成衣服装向美国的出口持续下降。因这种原因，尼泊尔有60%的服装制造单位已经倒闭，导致5万名工人失业。    
泰国制订提高对美纺织品出口的计划
　　据印度媒体报道，2005年10月31日，泰国纺织服装工业协会表示，泰国正制订提高对美纺织品出口的计划。

　　2005年1－8月，泰国纺织品服装对美出口总额达22.7亿美元，比2004年同期增长3.54%。

　　为了提高在美国的市场份额、使出口增幅达到20%－25%/年，“泰－美无边界”战略计划正在起草之中。在提议的“纺织品服装发展效率和技术项目”下，泰国纺织品服装工业协会将制订出提高对美出口的具体解决方案，并于2005年11月提交泰国商务部。

　　该项目公共关系负责人Kartchai Jamkajornkeiat表示，该方案还包括发展与美国进口商的贸易伙伴关系，改善物流系统。此外，在东盟统一市场理念下，制订地区供应发展计划。
【市场调研】

我国奢侈品消费市场发展前景广阔

编者按：消费在国民经济发展中始终发挥着重要作用。通过对消费的调控可有效的促进社会总需求和总供给的平衡，引导生产结构的调整和优化，促进社会的稳定和公平，从而实现国民经济持续协调健康发展。为此，商务部市场运行调节司进行了深入研究，形成了系列研究报告，本刊将陆续刊登，供读者参考。

自5月中旬以来，有关“奢侈”的各类活动已频频“光临”中国。每年在摩纳哥举行的国际顶级奢侈品展览(Top Marques)今年10月18日首次登陆上海。一个发展中国家成为全球第三大奢侈品消费市场，看起来不可思议，但却是实实在在的事。近年来，我国奢侈品消费市场迅速成长，消费规模持续扩大，并呈现出一些独有的发展特征和巨大的发展潜力，引起了国内外广泛关注和重视。

一、市场规模迅速扩大

在深化体制改革、扩大对外开放的进程中，我国奢侈品消费市场快速形成，并加速发展。自上世纪90年代初开放奢侈品市场以来，短短十几年间，几乎所有的世界顶级品牌都已在我国设立了分店，旗舰店也纷纷涌现，商品涵盖时装、化妆品、手表、领带、皮鞋、箱包、工艺品、酒、汽车等各个方面。

特别是最近几年，相当多的奢侈品品牌在我国市场的增长率都达到了80%-100%，远远高于它们在世界其他国家和地区10%左右的增长速度。1991年率先进入我国的世界男装奢侈品牌—意大利“杰尼亚”，到2004年底已在我国22个城市开设了52家分店，销售额年均递增超过20%；2002年进入我国的著名豪华汽车生产商—英国宾利公司，到目前已在我国国内市场销售了300多辆“宾利”汽车，短短几年，我国已成为其继美国、英国之后的第三大消费市场；瑞士最大的名表厂商—历峰集团公布的数据显示，加上我国游客在全球各地的采购，我国居民的消费量已占其全球销量的40%；1992年进入我国的箱包类全球顶级品牌—法国“路易威登”，到目前已在我国开设了15家分店，我国已成为其全球的第五大客户市场。

据有关方面统计，我国目前有能力购买各种品牌奢侈品的消费人群已占总人口的13.5%，约1.7亿人，其中1300万人已成为奢侈品消费的主力军。据测算，2004年我国居民奢侈品消费额已占全球的12%，我国已成为世界第三大奢侈品消费国。

二、发展前景十分广阔

随着我国各地居民购买的不断提高和恩格尔系数的不断下降，必然导致消费者购买奢侈品的比重相应增加。2004年，我国人均GDP已超过1万元，年末居民储蓄存款余额超过12万亿元，城乡居民家庭恩格尔系数分别从1980年的56.9%和61.8%降至37.7%和 47.2%，分别达到了联合国粮农组织提出的“富裕”和“小康”生活发展阶段的标准水平。

随着经济的持续快速增长，奢侈品主力消费群体也将进一步扩大。据测算，5年后，我国中高收入阶层家庭将达到1亿个，户均拥有资产将超过60万元，奢侈品消费者将增至2.5亿人。预计到2020年，我国实现全面建设小康社会的目标，届时人均GDP将达到3000美元以上，而上海、北京、深圳、广州以及苏州、温州等经济发达地区人均GDP将超过15000美元，这些地区包括的人口在3亿以上，这一庞大的消费人群正在成为潜在的奢侈品消费基础。

另外，近年来，消费对经济增长的作用更受关注和重视，随着经济崛起，我国的消费率将有望从目前的55%左右上升到2010年的65%、2020年的70%，接近世界平均水平。总体看，我国奢侈品消费市场的发展潜力巨大，前景十分广阔。调查表明，今后5年我国国内奢侈品消费市场的增长速度每年将保持在50%左右。预计到2010年，我国居民奢侈品消费额将占全球的29.6%，我国将超过日本成为全球最大的奢侈品消费国。

三、消费群体年龄结构偏低

我国的奢侈品消费群体主要可以分为三类：一是快速致富群体，这类人购买奢侈品往往是出于炫耀的心理，品牌忠诚度低；二是具有品牌鉴赏力的高收入人群，他们对世界顶级品牌的文化有着深层的理解，品牌忠诚度高；三是不完全具备奢侈品消费能力的“偶尔消费者”，虽然他们对奢侈品的消费金额、数量和频率都无法和前两类相比，但是却人数众多，整体消费金额非常可观。随着我国开放程度的加深和人们对国际顶级品牌了解的深入，我国的奢侈品消费者的消费心理将日趋成熟，因此预计第二类消费者的人数将不断增加。受传统文化、生活方式以及独生子女政策等因素的影响，我国目前的奢侈品消费者大都集中在40岁以下的年轻人群，主要追求个人奢侈，消费集中在服饰、香水和手表等个人用品上，而在西方发达国家，主导奢侈品市场的是40到70岁的中老年人，主要追求家庭生活的奢侈，消费集中在房屋、汽车、阖家旅游等家庭享受上。这种差异表明我国奢侈品消费的整体水平还低于西方发达国家，大部分奢侈品消费者还不够富裕。随着我国居民整体收入水平的升级，消费档次将进一步提高，奢侈品的消费对象也会逐渐向西方发达国家靠拢。

四、境外消费数额较大

2004年我国游客在海外奢侈品市场的消费额占全球奢侈品消费额的10%，相当于国内市场奢侈品消费额的5倍左右，平均购物花费高达987美元，居世界首位。目前，我国珠宝的进口关税最高达35%，钟表在12-16%之间，皮具为10%；这些商品的消费税为10%，增值税为17%。受进口关税和消费税征收等因素影响，国内市场奢侈品消费价格通常比海外市场昂贵。

另外，与欧洲和我国香港特区相比，目前我国内地市场上可以买到的奢侈品种类有限，一些品牌只销售其部分产品。因此，与国内市场相比，海外奢侈品市场更具竞争力。尽管在去年年底我国的商品零售业已全面对外开放，世界顶级品牌加快了进驻我国内市场的步伐，奢侈品的国内外价格也在一定程度上有所缩小，且品种款式更加齐全，但是，受购物消费心理等因素影响，我国消费者在境内外的奢侈品消费比例在短时间内还不可能发生根本性逆转。

随着我国到境外旅游的人数日益增多，加之汇率形成机制改革后人民币币值更加坚挺，使我国出境旅游的消费者具有更强的购买力。可以预见，我国居民在海外奢侈品市场的消费额还将会大幅增加，年均增长速度将达到20%左右。据预测，2010年我国消费者在海外市场购买的奢侈品将占全球份额的16.7%。

（摘自《市场运行快报》）

【走出去】

投资孟加拉纺织业正当时
　　今年随着配额体制的结束，反映在发展中国家纺织品全球市场占有率上，预计发展中国家将占有2/3的出口市场。我国纺织品和服装对美欧出口不断增长，引发美欧在年初就对我纺织品出口进行设限。虽然在6月我与欧盟达成了协议，但其中仍有十项产品受到限制。而美国对我纺织品提出防卫措施申请和已经采用防卫措施的产品项目多达20余项，今年1-8月这些产品输美数量已达42.06亿平方米，占我国输美纺织品总出口数量的48.85%。今年10月中旬我与美国举行的第六回合纺织品谈判没有达成协议。 
　　根据国际货币基金(IMF)的估计，纺织品出口配额的取消将促使部分出口国整合，以及加强某些出口国的竞争力。预计发展中国家平均可获得9.6%的出口增长率，其中我国可望增长51%，印度增长97%，南亚其它国家则增长12%。 
　　原来业内人士预测孟加拉的纺织品出口将受到我国的挤压，出口国际空间将缩小，目前看因为我国受到美欧的限制，美欧进口商为降低未来无法交货的风险而分散下单的地区及数量，孟加拉国在纺织品出口上反而受益。 
　　孟加拉国在配额制下，原本为保护本国的利益，严格限制外资设立成衣加工厂，以确保配额利益不会与其他国家分享，但在后配额时代，政策已有所改变，目前正积极吸引进外资投入该国成衣业，以增强国际竞争力。 

　　孟加拉总体投资环境 

　　孟加拉属于发展中国家，劳动人口约6,030万，地理位置则居南亚与东南亚国家间的桥梁，在以下各方面具竞争优势：策略性地理位置、熟练且学习快速的劳工、企业营运成本低、天然资源(天然气与煤炭)、享有发达国家的市场进入优惠、奖励投资配套措施、政府对民间企业发展的支持推动。 
　　孟加拉国内生产总值(GDP)的增长率自1992年6月前推一年的5.04%增加至2005年6月前推一年的5.38%。孟国产业增长率则自1999年6月前推一年的4.92%增加至2005年6月前推一年的8.6%；制造业的增长率，也从1999年6月前推一年的7.38%增加至2005年6月前推一年的8.43%；出口增长率则从1999年6月前推一年的3.16%增长到2005年6月前推一年的13.82%，出口值达86.54亿美元，若以出口项目来看，以纺织品占大宗，增长幅度高。 
　　孟加拉纺织服装业现状 

纺织服装业在孟加拉国的经济上扮演着相当重要的角色，约占工业产值的38%，占出口所得的75%，就业人数约450万人，其中多数为女性。纺织服装业是孟国银行、保险、航运业的主要客源，并带动了运输、饭店、美容、化妆品及其它相关行业，提供了服装配件业80万个工作机会，资源回收业20万个工作机会。 
　　纺织业在孟加拉国纺织服装业的发展及生产体系上，属于上中游的纺纱、织布及染整等纺织业系较弱的一环，不论在出口及就业人数等各方面均不及服装业重要。孟加拉国服装业对国内生产总值的贡献度为10.5%。 
　　但孟加拉服装业在各主要国际市场的占有率普遍不高，平均不及3%，预计仍有相当大的增长空间。
长期在配额保护下的孟加拉服装工业，过度依赖进口纺织品，依赖优惠的市场准入待遇，以及欧美市场的需求。国际货币基金组织2004年中期工作报告称，2004会计年度内，孟加拉纺织业共赚进57亿美元，约占全国外汇总收入的80%，但花费了29亿美元在进口布料和其他服装配件，以及支付中间商的佣金上。 
　　孟加拉在过去十几年中改善了国内的纺织基础，进口纺织品所占成衣出口比重从1995年的75%降至2004年的51%，但自给率仍大大落后于印度和巴基斯坦。 
　　孟加拉纺织部估计，到2008年全国布匹需求将达到58.80亿平方米，若想达到75%的自给率，需再投资44亿平方米的产能，但以目前孟加拉的经济状况，根本没有达成的可能性。 

　　纱布等原料供给不足 

　　孟加拉国布匹产品的产量几乎每年均有两位数的增长幅度。由于市场需求殷切，以2004年6月前推一年的统计看，孟加拉国内外销市场的布料需求量为51.88亿平方米，而孟加拉国布料产量为27.5亿平方米，仅能满足53%的需求，还有24.38亿平方米的缺口，预估在无新增产能的状况下，此缺口在2008年度将达39.07亿平方米。 
　　纱线方面也同样面临供应不足的情况，2004年6月前推一年的纱线需求量为92.46万吨，产量则为38万吨，占需求量的41%，尚有54.46万吨缺口。 
　　为缩小供需缺口，孟加拉国在未来将投资建立一系列的纺纱织布厂。 


　　欧盟给孟加拉GSP关税优惠 

　　欧盟将孟加拉国看成最不发达国家之一，因此孟加拉国产品输欧盟享有GSP关税优惠，其输欧盟武器以外的所有产品均享有免关税及免配额的优惠(Everything But Arms, EBA)。自2001年以来，孟加拉国出口欧盟纺织品和服装仅2002年有微幅减少，其后均呈增长。只是欧盟逐年审查纺织品和服装产品的适用优惠国家，一旦从出口国进口量连续三年超过该项产品进口的12.5%时，将取消其适用优惠资格。欧盟在7月同意继续对最不发达国家产品给予最惠待遇。这表明，作为世界上最不发达国家之一的孟加拉国将会在未来不确定的一段时期内继续享受欧盟的最惠政策。 
　　孟加拉国鼓励外国投资 

　　孟加拉国欢迎更多外国纺织企业到当地投资，尤其是中国企业，并享受出口无障碍、进口免关税、利润可带走的特惠待遇。孟加拉政府在鼓励投资上有多种优惠政策包括： 
　　在财税措施上，税捐免征期或加速折旧优惠，所得税减免、进口设备关税减免、避免重复课税、准许汇出版权与技术权利金等费用。 
　　在非财税措施上，准许整厂设备输入、签证申请容易、红利与资金汇出便利、投资达规定标准可申请永久居留许可。 
　　同时在孟加拉生产的纺织品出口西方发达国家，无关税壁垒，对欧洲、加拿大、日本和澳大利亚出口时，可以享受免税待遇，不会遭遇来自WTO和欧盟方面贸易壁垒的困扰。 
　　现在孟加拉服装企业每年要从中国进口大量布匹，如果中国纺织企业投资孟加拉国，可以直接到当地生产。孟加拉针织品出口协会负责人法祖勒·侯克呼吁中国纺织企业：“来孟加拉投资吧，这里没有配额限制，能获得最大的回报。”他说，目前，在孟加拉的投资环境没有什么障碍，中国企业到当地投资，孟加拉肯定保证甚至可以扩大中国纺织企业对国际市场的出口。 
　　据了解，在孟加拉投资纺织，优惠政策和有利条件很多，纺织业在孟加拉属于出口导向型产业，可享受5-7年100%的进口免税待遇。如果在孟加拉6个出口加工区投资，出口加工企业可享受10年免税。在孟加拉投资可以独资或合资，利润带出孟加拉不受限制，投资结束后，经过孟加拉中央银行授权后还可将销售收入带走。 
　　外商投资孟加拉国受到以下法规的保障： 
　　* 1980年外国民营企业投资法 (The Foreign Private Investment (Promotional & Protection) Act-1980) 
　　*   1980年孟加拉出口加工区法 (The Bangladesh Export Processing Zones Authority Act 1980) 
　　*   1989年投资法 (The Investment Board act-1989) 
　　*   1994年公司法 (The Companies Act 1994) 
　　*   1996年孟加拉民营出口加工区规定 (The Bangladesh Private Export Processing Zones Act, 1996) 
　　*   2005年产业政策 (The Industrial Policy-2005) 
　　*   2003~2006年进口政策命令 (The Import Policy Order-2003~06) 

　　孟加拉具有吸引外资优势 

　　在市场上，孟加拉拥有1.35亿人口的内需市场，64亿美元的出口市场，预计出口市场到2007年可达75亿美元，2010年可达100亿美元。 
　　拥有充足的熟练和易于训练的劳工，具有丰富的劳动力资源。人多地少的孟加拉国经济发展水平相对较低，因而其劳动力价格也相对低廉，工资极具竞争力。 
　　纺织业使用的公共设施费用极具竞争力--电费US$0.033/千瓦；具有充沛的地下水，可自行凿井免费使用。
　　由于纺织品和服装是该国出口最大宗产品，劳工人数也最多，政府将持续给予支持。 
　　对设厂所需的厂房及公共设备等必要设施，孟加拉国政府将配合投资计划，协助加速进行。 
　　对于利润与投资资金的汇出无限制。
　　为外销需要进口的机器设备与原材料可享受免关税优惠。 
　　外籍员工的工作许可申请容易。 

　　我国已建立海外投资机制  
　　我国商务部对外经济合作司表示，已建立了一套政策体系及管理制度，协助厂商赴海外投资设厂，充分利用海内外市场及资源，主要以对外直接投资、对外承包工程及劳务合作等方式进行。  
　　在政策体系方面，我国已制订鼓励厂商发展境外加工贸易投资及对外承包工程的政策及措施，公布支持中国大陆厂商携带资金承包国外工程的政策。  
　　我国目前已建立《国别投资经营障碍报告制度》，通过多边及双边机制解决对外投资合作障碍，以及宣传、推广我国企业，落实合作项目，并提供各国的法律规章、市场及企业状况等信息。同时建立相关公会组织、驻外领事馆经贸商务机构、境外中资企业商会、投资者等共同参与的形式及协调机制，加强产业自律，规范经营行为。  
　　此外，我国通过对外投资审批制度，简化流程，实施网络申报及核准，解除厂商申报对外承包工程及劳务合作经营权的限制，亦不断改善对外经济合作的服务体系，其中最重要的是金融支持与服务，目前我国已有许多商业银行开发各种金融产品，协助厂商对外投资、对外承包工程及劳务合作等经济合作，提供贷款、担保及保险等金融服务。 

埃及贸易壁垒最新情况

埃及1995年成为世界贸易组织成员，承诺到2005年前完全实现入世的要求。在这10年的过渡期内，埃及政府将降低关税，开放市场，实现对世贸组织的承诺，但进展一直非常缓慢。直到2004年7月埃及重新组阁后，以纳吉夫为总理的新政府加快了经济改革的步伐，在关税壁垒、非关税壁垒、市场准人等方面取得了较大的进展。
　　一、关税壁垒方面
　　为了促进贸易的自由化，世贸组织及其前身关贸总协定一直致力于降低或取消关税壁垒，不允许其成员在国际贸易中通过关税政策对其他成员有歧视待遇。埃及自1995年入世以来的10年间，除1998年将最高关税从50%降到40%外，政府对整体税率的调整甚微，其加权平均关税率为27.5%，比其他发展中国家都高。除关税外，政府还对进行商品征收服务费和进口附加税（关税在5%到29%的商品征收2%的进口附加税，关税在30%以上的商品征收3%的进口附加税）。2004年9月，埃及新一届政府宣布实行关税改革，对税率和关税结构进行了较大的调整，主要体现在以下几个方面：
　　1、埃及98%以上的关税属于限定性关税，调整后的税率依据产品深加工的程度分为6个等级，从原材料、零部件、原始给料等商品的2%到耐耗商品的40%不等；
　　2、商品从价关税税率从27%降到6%；
　　3、取消原先以10位数字为基础的共13000行的海关编码，代之为伊6位数字为基础的供6000行的海关编码，减少产品分类方面的分歧；
　　4、取消海关征收的1%--4%的服务费和进口附加税；
　　5、取消国内市场短缺的25种产品的出口税。

　　调整后的税率对部分产品仍保留高税率，如含酒精的饮料、烟草和排气量在2000cc以上的轿车等，但是官方的加权平均税率已从14.6%降到了9.1%。这些具体措施的实施既是履行埃及入世的承诺，又可以通过改进不合理的税则，促进国内相关产业的发展。比如政府将原材料、半成品以及制成品的关税由2%上调到4%，就对埃及造纸、纺织、建材、化工等行业非常有益。
　　此外，埃及政府在进口商品清关方面取得了很大的进展。2001年7月埃及政府宣布实行WTO海关评估体系，2002年6月通过了第155号法新出口促进法，明确规定由埃及贸工部和进出口检验总局共同对进口商品进行检验，简化缩短检疫的程序和时间；启动由埃及财政部和贸工部联合监控下的临时放行制度。2002年11月埃及政府正式在亚历山大港实行临时放行制度，目前苏伊士、塞德港、杜姆亚特港等也实行了该制度。2003年9月埃及财政部成立开罗海关税收示范中心，向进口商提供一站式服务，无论在任何港口进货都可以通过该中心支付收入税、消费税和海关关税。2005年埃及政府又在亚历山大港成立另一家示范中心。
　　二、非关税壁垒方面
　　对于非关税壁垒，世贸组织的规则中并没有完全限制，留给各成员以相当程度的国内立法和政策制定的空间。为保护国内企业的利益，埃及政府充分利用技术标准和合格评定程序、商品检验和动植物及其产品的检疫措施、包装和标签及标志要求等一系列技术性措施限制其他国家商品自由进入埃及市场。
　　就检验标准而言，埃及目前有4500多种标准，其中7%属于强制性的。标准的制定由埃及贸工部下属的标准与质量检验总局负责，但认证需要各部下属的机构执行，包括卫生部、农业部和贸工部下属的质检总局。虽然政府强调对进口商品适用的质检标准与适用国内产品的标准一样，但在实际操作中，进口商品却受到各个部门不同机构的检验。1999年埃及颁布总统令，指定埃及质检总局对所有进口商品进行检验，但整个检验过程不透明，很多进口产品不得不接受繁多的质检标准和规定，而且强制检查的商品从69种增加到131种，包括食品、仪表、电器和零部件。
　　为保护埃及的优势产业，埃及政府制定了严格的规定，限制外国商品的进入。比如食品行业，2005年2月22日，埃及贸工部发布2005年第130号令，强制食品生产商和进口商遵守唯一的埃及标准和规格。同时，进口食品还必须符合繁琐的包装和标签要求，禽肉类产品必须有原产地直接发往埃及，包装内外必须详细地用阿语说明，这种要求增加了加工成本，降低了进口产品与埃及当地产品的竞争力。就纺织服装行业来讲，虽然2004年1月，埃及政府取消对商业用布料和纺织品的进口限制，对服装适用从价关税税率（目前服装的进口关税为40%），但2004年2月埃及政府要求向埃及出口服装的企业应在埃及进出口检验总局注册，证明其产品符合国际劳工、卫生和环保等方面的标准，并由埃及进出口检测总局派员实地考察，考察费用由出口企业承担。虽然2004年10月埃及政府取消了实地考察的要求，但出口埃及服装的企业仍需要在埃及进出口检验总局注册，这样就相应增加了出口企业的成本，降低了其竞争力。
　　三、市场准入方面
　　埃及政府对服务行业方面有很多限制，比如规定建筑和运输行业外资不能超过总投资的49%，非埃及员工在公司里的比例不得超过10%等。1993年埃及参加了乌拉圭关于服务业的谈判，但仅在建筑、旅游、金融和国际水运四个领域做出了承诺，1997年承认了WTO关于金融服务谈判协议的要求。
　　就保险行业来讲，埃及政府1998年埃及政府通过立法，取消了对埃及私有保险公司中外资不能控股的限制，废除了外国人不能再保险公司管理层任职的规定，允许外国人可持有保险公司100%的所有权。目前埃及市场上主要有6家外国保险公司，即ALICO,AIG,ACE,AIIC（美国）,LEGALANDGENERAL（英国）,ALLIANZ（德国）。埃及有11家私有保险公司，其中有三家是美国的合资公司。根据该法，埃及政府将对埃及四家国有保险公司进行私有化改造。2004年12月埃及投资部部长宣布埃及政府将对保险公司进行私有化改造，2005年年底将着手进行有关体制改革方面的工作。
　　就银行业来说，埃及目前有61家银行，其中22家属于合资银行。根据1997年的金融服务的承诺，埃及不限制外资入股本地银行，可在埃及银行占大股，开展各种金融业务。同时，为整顿金融市场，减少银行数量，政府采取了一系列措施：限制新银行的设立，近十年来没有发放过新的银行许可证，争取把银行数量减少降到21家；外国银行进入埃及市场的唯一渠道就是通过购买现有的银行；2002年埃及中央银行要求各银行提高资本金充足率，适应新巴塞尔资本协议（BaselII）的要求；2003年埃及颁布银行法，大幅度提高银行资本金的最低额度，要求达不到条件的银行与其他银行合并或者退出银行业。自2001年以来，政府支持一些小银行的合并，但进展不大。2005年埃政府决定实施银行重组计划，掀起了银行并购的热潮，比较典型的有阿拉伯非洲银行收购埃美国际银行、阿拉伯国际金融公司银行收购塞德港发展银行、埃及银行与开罗银行合并等。
　　对于证券业，埃及政府承诺外国公司可以享受无限制的市场准入以及国民待遇。国际投资者可以在埃及的股票市场不受限制地进行操作。欧美的股票经纪人通过股票经纪公司发行或购买股票。2002年5月埃及财政部长发布部长令，建立了一级经营商体系，并于2004年7月开始运行。这一体系允许目前在财政部注册的13家金融机构认购首发的政府证券，并刺激二板市场政府证券的交易。政府通过一级经营商体系来控制政府的公债，保证非中央银行金融业务的安全，创立公债以市场为基础的产额曲线。
　　对于通讯行业，2002年6月埃及政府同意了世贸组织通讯行业的基本协议，承诺在2006年1月前实现远程通讯市场的自由化，废除国家的绝对垄断。2003年2月，埃及议会通过了新的通讯法，要求在2006年1月前废除埃及电信在埃及国内市场运营商和唯一国际运营商的垄断地位，在未来出售股票时保持更大的价格自由度。2003年4月，埃及接受了世贸组织信息技术协议，逐步降低、取消从世贸组织成员国进口信息技术的关税。同时，埃及国家通讯管理总局将实现完全自治，履行埃及对世贸组织在通讯行业方面的承诺。
　　埃及的交通运输业目前正在进行市场化改造。埃及政府1998年颁布法律，废除政府对水运的垄断，私有企业可以经营水运业务，包括装载、供货、船只修理以及集装箱业务，艾因苏哈纳港口是埃及第一家私有运营的港口，东塞德也于2004年10月开始启动。埃及航空的客运业务也逐步开放，但埃航仍占主要地位。私有和外国公司需埃航批准后方能经营国内航班和国际租赁业务。埃及1996年和1997年通过法律，允许私有企业建设和经营新的机场，承担机场内的服务业务，但不允许私人拥有机场的所有权。2001年有6家通过建设-经营-移交方式建设的机场开工，其中MarsaAlam在2001年底对外开放。埃及政府计划未来十年将把埃及机场的数量从目前的18家增加到25家。
　　四、其他
　　埃及是国际知识产权大会的签约国，但在2002年以前埃及的知识产权保护力度却远远低于国际标准。2002年5月，埃及政府通过了完整的知识产权保护法，涉及专利、版权、商标、区位标识、物种、工业设计和半导体芯片设计等领域，对于违法人员处以高额罚款甚至判刑入狱。2003年6月，又颁布了有关专利、商标、植物物种的执行条款。但为了国内企业的利益，2003年年底埃及政府允许本国厂家生产具有美国专利的药品，2004年又批准了一些仿制药品在埃及的销售。
　　为保证国内市场的需求，埃及政府限制埃及长绒棉出口，并且国内价格较国际价格更优惠。2004年8月埃及农业部取消对棉花的出口限制，允许各种棉花出口，政府不再干预棉花定价。目前，埃及亚历山大棉花出口商协会负责有关棉花出口和定价政策的制定。　
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
马其顿自由经济区欢迎中国投资

近日，我处应约会见了马其顿自由经济区管委会主任RAKIPDOCI先生，DOCI先生向我们介绍了目前经济区的最新情况，表示诚挚欢迎中国企业来此投资建厂。
　　一、马其顿自由经济区的现状
　　马其顿计划在全国建设6个自由经济区，包括（SKOPJE，KAVADARCI，STIP，BITOLA，GEVGELIGA，TETOVO）。其中KAVADARCI城市的自由区已经开始运行。这个经济区开始时由一家法国公司承包，后转让给希腊的公司运做。另外一家意大利公司最近要求扩大这个经济区也得到政府的批准，所以目前这个经济区由两家公司运营。
　　根据最新的经济区法规定，经济区的土地只能出租，租期由以前最多75年变为99年。马其顿经济区运营的条件是马其顿政府先和运营商签订合同，然后由运营商负责基础设施建设和招商。运营商最低投资额为20万欧元，同时需要银行保证金为100万欧元，在开始的一年里最少有6家企业进驻区内。
　　二、首都斯科普里自由经济区的历史以及遇到的问题
　　SKOPJE经济区地理位置优越，紧接SKOPJE---KUMANOVA的高速公路，距机场3公里，火车站5公里。该经济区曾经和台湾及一家英国公司合作过，但均告失败。去年和英国公司的合作未果的原因主要是由于英国公司未能履行在合同签署后建设基础设施以及招商引资的承诺。
　　三、马其顿政府的最新计划
　　马政府计划于今年年底对SKOPJE经济区展开国际招标，马方按照政策坚持“只出租，不出售”的原则，对经济区进行开发。提供的优惠政策是不用缴付增值税以及在开始的10年里免交企业所得税，同时建设所需的材料也提供免税待遇，因此，建设工厂的成本只相当于区外成本的50%。
　　目前马其顿政府的政策是积极争取外国投资，但目前因为新的经济区法律尚未得到批准，所以实行起来有一定困难。
　　我处经过了解，认为有实力的大型中国企业，应加强与马其顿的交流与联系，先来实地考察自由区，利用马其顿独特的地理位置和优惠的投资政策，积极开拓海外市场。
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会领导动态
·10月14日至20日，王沈阳会长、曹新宇副会长率商会人员赴广州参加了第98届交易会。
·10月25日，王沈阳会长赴商务部参加了由薄部长主持的部党组中心组集体学习党的十六届五中全会精神报告会。
·10月26日，王沈阳会长会见了日本经济产业省制造产业局纤维课通商室齐藤光好室长。
·10月30日，王沈阳会长赴青岛参加了青岛即发集团股份有限公司成立50周年庆祝活动。
·10月10日，曹新宇副会长赴绍兴参加由浙江省外经贸厅举办的反倾销研讨会。
·10月11日，曹新宇副会长赴杭州出席由我会与浙江省外经贸厅联合召开的欧盟化纤布反倾销调查总结会议。
·10月15日，曹新宇副会长陪同商务部副部长张志刚会见了由赞比亚总统特别事务助理塞巴斯蒂安·科皮兰达率领的代表团。
·10月17日，曹新宇副会长参加由商务部组织的“中国-巴西圣卡塔里纳州经贸交流会”，并在会上介绍了第98届广交会纺织服装参展企业情况。
·10月21日曹新宇副会长参加由中共绍兴市委宣传部等主办的“绍兴市场竞争力论坛暨首届民营企业峰会”，并发表主题演讲；同时参加了绍兴国际纺织品博览会。
·10月31日晚曹新宇副会长参加了由孟加拉国大使馆举办的孟加拉商务部长欢迎晚宴。
·10月10日，姜哲副会长会见我国驻澳大利亚大使傅莹，就我会在澳举办的展览交换意见。
·10月14日，姜哲副会长会见塞浦路斯尼科西亚商会代表团一行。
·10月18日，姜哲副会长在商会会见越南贸易部竞争管理局代表团一行。
·10月10、11日，王宇秘书长分别参加了由我会和商务部召开的台湾毛巾特保企业应诉会议和工作会议。
·10月19日至24日，王宇秘书长率丝绸部人员赴广州参加了“2005中国丝绸秋季交易会”
·10月25日，王宇秘书长与台湾纺拓会候任会长、台湾化学纤维股份有限公司总经理王文渊会面，就台湾对大陆毛巾启动特保调查及两会合作等问题交换了意见。
·10月28至29日，王宇秘书长参加了由商务部召开的“全国对外经济合作工作会议”。
·10月17，张锡安副秘书长赴浙江诸暨市参加了第六届中国国际袜业博览会。
·10月18，张锡安副秘书长赴贵阳参加了中石化咨询公司举办的石化市场分析会。
综合信息
·10月27日，我会法培部人员参加了由商务部举办的“美国及欧盟反垄断法律及风险防范研讨会”。
·10月27日下午，由曹新宇副会长主持，我会中层以上干部集中学习了党的十六届五中全会会议精神和我国及纺织工业十一五发展规划的相关内容。
·10月30日我会进口部派员参加中国棉花企业网主办的“2005年秋季棉花棉纱购销洽谈暨后市行情分析会”。    
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